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Tratores Agrale,

fortes e versateis
como. 0 agricultor brasileilo:
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A Agrale possui uma linha versétil de tratores para atender as
mais variadas necessidades do mercado. Sao modelos, de
15cv a 168cv, que proporcionam baixo custo de manutencéo,
grande economia de combustivel e excelente desempenho,
fatores que garantem alta produtividade.

: S
Q conhega a linha de tratores Agrale.

AGRALE

www.agrale.com.br
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Eo mundo g| ra Kiéber P. Lancas

kleber.lancas@agriworld.com.br

udo o que vem acontecendo atualmente no mundo, a queda do prestigio dos EUA,

a crise da Europa e a ascensdo do Brasil, nos faz pensar que o Einstein é quem foi

génio mesmo, com a sua teoria da Relatividade. O tempo e a ocasido fazem com
que tudo seja relativo e alteravel, constantemente. Alguns séculos atrds, os grandes paises
descobridores de novos mundos — Inglaterra, Portugal e Espanha, entre outros — conquista-
vam coldnias nas Américas, Africa e na Oceania. Delas se retirou de tudo, inclusive as
suas estabilidades comercial, econdmica e social. Hoje, em fungdo dessa relagao oficial, as
col6nias estdo buscando, nos paises dos senhorios, empregos e oportunidades para uma vi-
da melhor. Porém, o mundo continua girando. Os paises desenvolvidos ndo conseguem
mais sustentar o nivel de vida que tinham quando retiravam tudo das coldnias. Estas agora
cobram a reciprocidade. Elas querem se desenvolver e seus povos aspiram por melhores
condigbes de vida. Antes os povos que imigravam para a Europa e EUA obtinham sub-tra-
balhos e ajudavam na economia desses paises. Eram bem vindos se fosse de forma ordei-
ra e coordenada ou até mesmo velada. Faziam todo tipo de trabalho que os nativos ndo
desejavam fazer — limpeza, “baby siter” ou baba, motorista, entregador, etc.. Mas a bola
de neve cresceu e chegou-se a um ponto que diversos paises precisaram fechar as suas
barreiras para a imigragdo — caso tipico dos mexicanos, latinos e chineses nos Estados
Unidos da América do Norte. Na década de 90 o Brasil viu uma grande quantidade de
brasileiros — Varginha em Minas Gerais que o diga — serem barrados e deportados e, quan-
do conseguiam entrar no EUA, viviam de forma irregular e na clandestinidade. Muitos de-
les ja voltaram para o Brasil, pois agora as oportunidades aqui sdo melhores e mais atrati-
vas. O pais ndo s6 estd absorvendo toda a mao de obra nova que entra no mercado de tra-
balho, mas ainda faltam trabalhadores, ndo sé para aqueles com especializagdo ou for-
macao técnica ou académica. As redes de televisdo tém mostrado reportagens nas quais o
Brasil esta recebendo um grande fluxo de imigrantes do Haiti, Peru, Bolivia, Equador e ou-
tros paises das Américas Central e do Sul, a procura de emprego. E a ciranda se repete e 0
mundo continua girando. Hoje, essa mao de obra barata é bem vinda aqui no pais tupini-
quim. As igrejas, consulados e outros organismos ndo governamentais (ONGs), viraram
agéncias de empregos. Diversos empresdrios vao até eles recrutar empregados. Um deles
disse ao repérter da televisio: estou precisando de 20 deles urgentemente. Otimo para o
empresario, melhor ainda para os haitianos que ndo vao ficar desamparados e irregulares
num pais estranho e vao poder ganhar seu dinheiro honestamente, tornando realidade os
seus sonhos. Mas, e o futuro? O mundo continua e continuard a girar. Sera que apés a Co-
pa do Mundo de Futebol e as Olimpiadas, o Brasil vai continuar gerando empregos neste
ritmo e precisando desse pessoal? E ai, o que se vai fazer? Vamos ter aqui no nosso pais a
mesma crise atual da Europa? Ou vamos aprender e nos prevenir contra esses problemas?
Nao podemos deixar que aquela famosa pergunta fique sem resposta: E agora José? Ou ain-
da, como minha mae sempre dizia: s6 sei que ndo sei. Serd que vamos saber como nos
preparar para ndo entrarmos em uma crise no futuro? O mundo continuard girando. 1
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Uma proposta indescente

ealmente me preocupam os crescentes desatinos do Julian Mendiefa

nosso s6cio do MERCOSUL. Ha um ano o governo lulian.mendieta@agriworld.com.br

argentino tem tencionando a corda a ponto dela es-
tar por se romper, ndo somente para seus clientes brasileiros, mas também para
seus proprios cidaddos, com imposi¢des que se assemelham a uma chantagem,
por mais dura que a palavra possa parecer, onde sofrem da mesma forma, fabri-
cantes de uma e outra parte. E, além disso, existem poderosos que “aplaudem
as medidas”, sem se conscientizarem do que enfrentam, e isso tudo num ano
em que os resultados agricolas nao sdo tao bons.

A ignorancia suprema com que se enfrentam esses politicos incapazes e
populistas, quando enchem a boca com a palavra “nacionalizagdo”, é mais pe-
rigosa que um terrorista com uma bomba, pois falam sem conhecimento da
prépria realidade de seu pais, os mesmos que se metem com a YPF, que com as
multinacionais, ja se foram do pais uma vez por causas similares e que criam
um desassossego importante, sem olhar além de seus préprios narizes.

Quando os fabricantes argentinos decidiram se instalar no nosso pais - e is-
so que ndo somos um mercado facil para se instalar - o fizeram pelas possibili-
dades de expandir seus mercados e pensando na sinergia que poderiam prever
para otimizar seus custos de producdo em ambos os paises. E agora? O que
dirdo Cristina e Débora a esses empresarios? E o que estardo pensando esses CEO
sobre quem lhes trata como colegiais “os proibindo” de maneira coativa a fazer
uso de seu dinheiro sem antes pedir “permissao”?... estamos assistindo a segun-
da parte do “el Corralito”.

E ja que estamos falando em “nacionalizagdes”, o que se pensa em fazer com
os produtos que estio chegando da India? Em que porcentagem e do que se-
guimos trombando? Até o ponto em que os fabricantes argentinos possuem no
campo mais de uma centena de tratores e o que € pior... Com as fabricas fecha-
das. Somado a isso “a nova fabrica de colheitadeiras” que exportard para a An-
gola... Uma nave vazia, mas € claro, se foi apresentada pela Casa Rosada,
entdo estd.

As coisas ndo sao assim. Nao tenho nada que dizer e que cada pais faga aqui-
lo que pense ser melhor para seus interesses, mas sempre empregando o senso
comum, o didlogo e, sobretudo, a inteligéncia. Forcar em demasia as empresas
multinacionais pode fazer com que elas cansem e mudem suas instalagdes de um
dia para o outro e, uma vez estando o mercado desabastecido... quem o supri-
ria? Os iranos-venezuelanos de Venieran?

Senhores, sejamos sensatos e deixemos de tencionar a corda, porque de uma
guitarra sem cordas ou com algumas delas rompidas, “soardo notas muito ruins”
e ndo ha coisa pior que escutar uma musica desafinada, mesmo que seja canta-
da por Caetano Veloso.I
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A Massey Ferguson

Reforca portfdlio de solucoes
para a colheita

Mercado em crescimento no Brasil, o segmento
de solugdes para a colheita recebeu atencao
especial da Massey Ferguson em 2012. O reforco
no portfélio envolve novos rotores para as
maquinas axiais, novas plataformas de corte
para graos e novas opgdes nos modelos de colheitadeiras convencionais.

As maquinas com maior capacidade de colheita da Massey Ferguson, MF 9690 ATR Il e MF
9790 ATR Il recebem a segunda geracdo dos rotores de tecnologia avancada (ATR, na sigla em
inglés), que sdo os mais longos do mercado. Com a novidade, as maquinas classes 6 e 7,
respondem com ainda maiores produtividades para a lavoura. As maquinas seguem sendo
pioneiras no acionamento hidrostatico do rotor. De acordo com o gerente de marketing do
produto colheitadeiras, Roberto Ruppenthal, essa caracteristica garante a manutencdo de
uma rotacdo constante selecionada, independente das oscilacdes do motor ou da
alimentacdo. “Com estes recursos, a trilha e a separacdo sao realizadas de maneira uniforme.
Este sistema ndo tem embreagens, polias ou correias, e a sua opera¢do é muito simples”,
explica Ruppenthal.

Outro destaque para 2012 sdo as novas plataformas de corte para colheita de grdos DynaFlex
8250. As plataformas sdo mais leves, com o menor nimero de componentes moéveis e o exclusivo
acionamento das caixas de navalhas por carda (gerando até 400% mais torque), reduzindo
custos de manutencdo e aumentando a durabilidade. Além disso, inovagdes no sistema de corte
e flexibilidade permitem o trabalho nas mais variadas condi¢des de terreno e culturas.

Outra novidade na Expodireto 2012 é a MF 5650 Hydro. Com transmissdo hidrostatica, a
novidade oferece ainda mais conforto e agilidade nas manobras. Apresentada nas versdes
com saca palhas e SR, a colheitadeira é fabricada na planta industrial de Santa Rosa (RS). Na
versdo SR, indicada para a cultura do arroz irrigado, a maquina é pioneira no conceito hibrido
de processamento de grdos utilizando a separacdo por rotores

Prémio MF de Jornalismo tem inscricoes abertas e premiacao
ampliada

A partir de 2012, os vencedores das principais categorias do Prémio Massey Ferguson de
Jornalismo concorrem a R$ 10 mil. O aumento de 25% no valor da premiacdo é somado a uma
nova categoria para jornalistas do Paraguai, Uruguai e Argentina concorrendo a uma viagem
de cinco dias com acompanhante ao Rio de Janeiro. Assim como na edi¢do passada, a
premiacdo também reconhecera trabalhos na categoria estudantes de jornalismo com
trabalhos feitos para uma disciplina ou jornal-laboratério impresso, revista, internet ou TV.
As inscricdes podem ser feitas por e-mail, envio pelo correio ou com o depésito da
documentacdo diretamente em um totem do prémio nas concessiondrias matrizes da Massey
Ferguson pelo Brasil.

As informacdes para a inscri¢cdo e o regulamento completo podem ser conferidos no blog:
http://www.massey.com.br/portugues/premiojornalismo/index.asp. Em caso de duvidas, o e-
mail: premiomfjornalismo@agcocorp.com, esta a disposi¢do dos inscritos.

10 | AGRIWORLD



Comemora 20 anos com a parceria da Shell

Com mais de mil tratores da Massey Ferguson deixando a fabrica por més, ha 20 anos a marca
conta com a parceria da Shell para a lubrificagdo dos motores e componentes das maquinas.
Cada um dos tratores, colheitadeiras e pulverizadores chegam aos concessionarios da rede
Massey Ferguson lubrificados pela Shell diretamente nas plantas fabris da marca. As duas
décadas de trabalho conjunto foram comemoradas com uma promocgéo que deu ao produtor
rural Alfrani Silvestre , de Sdo Gabriel (RS), um trator MF 4275.

A promocdo chamada de Nesta Equipe Vocé Ganha Mais, refor¢a os investimentos da Massey
Ferguson em garantir a utilizacdo de pecas produzidas e homologadas pela fabrica bem como
a importancia da parceria com a fornecedora de lubrificantes. Para participar da promogao, os
clientes da marca precisavam adquirir R$ 200 em pecas genuinas Massey Ferguson ou 6leo
lubrificante da Shell. Em dois meses de promocdo, os 222 pontos de venda no Brasil receberam
mais de 20 mil inscricdes.

A entrega do trator foi realizada no ultimo dia 25 de janeiro, na sede da concessionaria Jorge
Santos, em Sao Gabriel (RS). Além do trator sorteado, foram distribuidos kits com jaquetas da
Shell e miniaturas da Massey Ferguson.

ECLUFAMEMNTOS FLORESTAIS
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A AGCO

Projeto pioneiro para levar capacitacao
ao homem do campo

A Unidade Movel de Treinamento percorrera as
propriedades do Mato Grosso do Sul capacitando
operadores e mecanicos de maquinas Massey Ferguson e
Valtra

Com maquinas e equipamentos agricolas fazendo o uso da
alta tecnologia, a capacitacdo profissional tornou-se uma
necessidade e um grande desafio. Pensando em atender
cada vez melhor seus clientes, a AGCO, detentora das
marcas Massey Ferguson e Valtra, apresenta, em parceria
com o Servi¢o Nacional de Aprendizagem Industrial do Mato
Grosso do Sul (SENAI-MS), a Unidade Moével de Treinamento. _—— “
O projeto pioneiro vai levar para o campo capacita¢do

adequada para que os operadores e trabalhadores tirem o melhor proveito das novas

tecnologias empregadas na agricultura.

A Unidade de Treinamento Moével integra o Projeto Semear Conhecimento, que desde Junho

do ano passado promove a formacdo de mecanicos e operadores de maquinas agricolas por

meio de cursos desenvolvidos em parceria com o SENAI. Em um primeiro momento, o veiculo
percorrerd as agroindustrias do estado do Mato Grosso do Sul, e esta iniciativa se estendera

para outros estados e outras unidades, contando para isso com novas parcerias com as

unidades do SENAI de cada regido.

“Este projeto pioneiro dara mobilidade e agilidade, oferecendo oportunidades aos

profissionais do setor que encontram dificuldades no deslocamento para as unidades do

SENAI. A formacdo de operadores e mecanicos de maquinas agricolas permitird uma reducao

dos custos de manutencdo dos equipamentos, reduzindo desgastes e aumentando a

produtividade”, explica Alexandre Landgraf, gerente da AGCO Academy, departamento da

AGCO destinada a formacdo e capacitagdo profissional.

“Ao firmar esta parceria inédita em ambito nacional, o SENAI do Mato Grosso do Sul

pretende, em conjunto com a AGCO, estabelecer um novo patamar em educacdo profissional

ao segmento agroindustrial. Projetada para atender com exceléncia em cursos de manutencgao

de maquinas agricolas, a unidade moével estd equipada de modo a permitir que os

conhecimentos trabalhados com os alunos estejam em sintonia com a realidade tecnolégica

atual. E tecnologia em maquinas agricolas da AGCO com a exceléncia em educacio

profissional do SENAI”, assinala Jesner Escandolhero, diretor regional do SENAI no Mato

Grosso do Sul.

A carreta, equipada com motores AGCO SISU Power e componentes de mecanica, elétrica,

hidraulica e transmissdo de maquinas AGCO, foi projetada especialmente para percorrer as
agroindustrias, atuando como uma escola itinerante. Ela tem condicdes de receber todos os
componentes necessarios para a realizacdo de cursos completos de tratores agricolas,

podendo também ser utilizada em médulos, de acordo com o tipo de treinamento necessario

para cada cliente.

Equipada com painéis para aprendizado em eletricidade e hidraulica, a unidade ainda conta

com armarios, painéis para acomodar as ferramentas de uso gerais e especiais. Ela esta

12 | AGRIWORLD



dividida em dois
ambientes, sendo uma sala
de aula com capacidade
para acomodar 15 alunos
e um laboratério didatico.
A equipe responsavel
pelos cursos sera formada
por trés pessoas, um
motorista, um instrutor e
um coordenador. A
solicitagdo da unidade
movel pode ser feita de
duas maneiras:
diretamente com o SENAI
ou na secretaria da AGCO
Academy, onde ha um
canal para atendimento
ao cliente. Algumas
agroindustrias ja
manifestaram interesse em
conhecer o projeto e os
primeiros treinamentos
estdo planejados para
acontecer em uma
unidade do setor
sucroalcooleiro, para
capacitar cerca de 355
pessoas nos cursos de
operacao e manutencao
de maquinas agricolas.

Inspecao de Pulverizadores

1° Workshop sobre Procedimentos
Normalizados para na América do Sul

O Laboratério de Agrotecnologia do Nucleo de Ensaios de
Maquinas Agricolas da Universidade Federal de Santa Maria, no
Rio Grande do Sul estad organizando o Workshop
“Pulverizadores agricolas - Procedimentos normalizados para
inspecdo”, nos dias 22 e 23 de maio de 2012, no Parque Hotel
Morotin, RST 287 km 6,2 - Faixa Nova de Camobi, em Santa
Maria, RS.

O evento iniciara dia 22 de maio com duas palestras pela
manha. A primeira “Normalizacdo mundial para as inspecdes de
pulverizadores”, com o Professor Dr. Emilio Gil da Universidade
Politécnica da Cataunha, de Barcelona, Espanha, abordara a
nova regulamentacdo europeia vigente e a segunda “Aspectos
politicos e legais para a implementacéo das inspe¢des no
Brasil”, com o Prof. Dr. Marco Antonio Gandolfo, da
Universidade Estadual do Norte do Parana, Paran4, Brasil apoira
a discussdo baseando-se na experiéncia Legislativa do Estado do
Parana que obriga a inspe¢do destes equipamentos. Pela tarde
havera uma apresentac¢do por cada pais participante, sobre o
estado da arte das inspe¢des, com o Prof. Dr Walter Boller da
Universidade de Passo Fundo, RS, Brasil, representando o nosso
pais e os representantes de Uruguai, Prof. Dr. Juan Olivet, da
Universidade da Republica, de Montevidéu, Argentina com Dr.
Carlos Magdalena, do INTA, Chile com o Dr. Jorge Riquelme, do
INIA, Chile e na Venezuela com o Prof. Msc. Pablo Gustavo S.
Ferrer, da Universidade Central da Venezuela.

No segundo dia, debaterdo trés temas. O primeiro
“Procedimentos normalizados de inspe¢do”, coordenado pelo
Prof. Dr. Ulisses Antuniassi, da UNESP, Botucatu, o segundo
"Certificacdo e homologacdo de equipamentos”, com o Prof. Dr.
Jodo Paulo Cunha da Universidade Federal de Uberlandia, MG,
Brasil e o terceiro tema “Capacitagdo e certificacdo de
aplicadores”, coordenado pelo Prof. Dr. Mauri Martins Teixeira,
da Universidade Federal de Vicosa, MG.

As inscri¢oes, limitadas a aos 100 participantes que confirmarem
podem ser feitas através do correio eletrénico do coordenador
(josefernandoschlosser@gmail.com), na secretaria do
NEMA/CCR/UFSM, telefones (55) 3220-8175 e (55) 3220-8850 ou
mesmo pelo blog do evento http://wpnips.blogspot.com.br/. Os
valores para pagamento até dia 13/05/2012 sdo os seguintes:
Profissionais: R$ 60,00, Estudantes: R$ 30,00. Apds o dia
13/05/2012, os valores sao, Profissionais: R$ 80,00, Estudantes: R$
40,00.
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O CEISE Br

Desenvolve pesquisa que
apontara gargalos do setor
sucroenergético

O CEISE Br — Centro Nacional das
IndUstrias do Setor Sucroenergético e
Biocombustiveis utilizara a estrutura do
Centro de Pesquisas do Agronegécio da
PwC (PricewaterhouseCoopers) para
identificar os principais gargalos da
cadeia produtiva sucroenergética.

Para o presidente do CEISE Br, Adézio
Marques, o resultado da pesquisa sera
encaminhado as autoridades responsaveis
pela formulacdo das politicas publicas do
setor sucroenergético, formado por 80
mil produtores de cana, 4 mil indUstrias
de maquinas, equipamentos, bens de
capital, insumos, servigos e tecnologia,
450 usinas e responsaveis por 2,5 milhdes
de empregos diretos.

“A presidente Dilma Rousseff esta
empenhada em fortalecer nossa cadeia
produtiva que desenvolveu o melhor
projeto de producdo de energia limpa e
renovavel do mundo. Somos campedes
na producdo de agroenergia, com
destaque para a cana e também na
producdo de biocombustiveis e de
bioeletricidade. Os novos biocombustiveis
(diesel renovavel e combustivel de
avia¢do) abrem espaco para a
alcoolquimica, com destaque para o
plastico verde”, destacada Adézio
Marques.

Através dos Comités Técnicos e Setoriais
do CEISE Br, que formam o Nucleo de
Inteligéncia Competetitiva do setor
sucroenergético, varios trabalhos tém
sido desenvolvidos com o objetivo de
apontar areas sensiveis que dependam de
acdes e de politicas publicas. Uma delas
envolve a producdo de bioeletricidade, a
partir da cogeracdo de energia que
utiliza o bagaco de cana.
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Associados do CEISE Br
recebem grupo investidor
de Petroleo e Gas

A convite de Maurilio Biagi Filho,
Presidente da Maubisa e coordenador do
Comité Técnico Institucional e
Governamental, o Centro Nacional das
IndUstrias do Setor Sucroenergético e
Biocombustiveis (CEISE Br) intermediou um
encontro entre a Mare Investimentos e
Mantiqg Investimentos com um grupo de
diretores de indUstrias sucroenergéticas
associadas da entidade. O encontro
aconteceu na manha desta quarta-feira
(29/02) na sede do CEISE Br em Sertdozinho,
SP.

Ao abrir o encontro, o presidente do CEISE
Br, Adézio Marques, falou que o objetivo da
reunido é apresentar aos empresarios um
novo nicho de mercado para expansao de
seus negdcios. "E importante frisar que
nossa inten¢do ndo é abandonar o setor
sucroenergético, mas gerar novas
oportunidades de negécios para a industria
produzir enquanto ndo ha demanda das
usinas", ressaltou Adézio.

Maurilio Biagi comentou que ao analisar os
fundos de investimentos propostos pelo
grupo, observou uma oportunidade
excepcional para toda a industria como
complementariedade de negécios em
mercados mais atrativos. “Sempre que
recebo alguma proposta que pode trazer
beneficio coletivo, procuro parceiros para
compartilha-la. O conceito deste fundo é
atual e vanguardista, ideal para a industria
progredir, sem perder sua esséncia
sucroenergética”, completou o empresario.
Focada no setor de petréleo e gés, a Mare
Investimentos é formada por quatro
reconhecidos executivos do segmento.
Rodolfo Landim (ex-presidente da OGX e da
BR Distribuidora), Demian Fiocca (ex-
presidente do BNDES e Nossa Caixa), Nelson



Guitti (ex-MMX e BR Distribuidora) e Claudio Coutinho (ex-BBM e controlador do Banco CR2), se
uniram com a Mantiq Investimentos para criar e gerir dois fundos de “private equity” destinados
a investir em 6leo e gas.

Segundo Demian, incentivado pelo advento do pré-sal o setor de petroleo e gas investira US$ 50
bi nos préximos cinco anos, valor superior a todo investimento histérico da Petrobras. "E um
setor mais estavel. Mesmo durante a crise de 2009, a Petrobras continuou investindo pesado e a
expectativa é que o fluxo de negdcios a longo prazo cresca exponencialmente", afirmou
Demian.

Com aportes de R$ 50 mi a R$ 150 mi, a Mare Investimentos e a Mantiq Investimentos tem em
contrapartida o compartilhamento dos direitos de governanca e alinhamento dos interesses com
os acionistas originais da companhia. A ideia é que o grupo investidor participe
estrategicamente nas decisdes da empresa, fornecendo ferramentas e meios para que ela cresca.
"N&o somos gestores administrativos ou comerciais, entretanto, temos expertise financeira para
promover o desenvolvimento e crescimento da empresa em que investimos", completou Nelson.
Para o diretor do CEISE Br e da Authomatika, Paulo Gallo, esta reunido é providencial, ja que
ha uma delimitacdo de acesso as medias empresas as linhas de crédito. "Nosso papel como
entidade representante da industria facilita o acesso de nossos associados a linhas de
financiamentos, como fizemos anteriormente com a Nossa Caixa Desenvolvimento",
comentou Paulo. Entretanto, alertou que o CEISE Br ndo intermediard negociacdes entre os
interessados, ja que envolve tramites sigilosos.

Adriel Carlos Piasentin, do departamento comercial da SEW Eurodrive, afirmou que as a¢des
promovidas pelo CEISE Br em prol da indUstria estdo alinhadas com o planejamento
estratégico da multinacional. "As a¢des do CEISE Br trazem oportunidades de mercado e
crescimento para a industria, além de aproximac¢do com o Governo Federal", disse Adriel
mencionando o encontro ocorrido na sexta-feira com o Secretério de Producdo e Agroenergia
do MAPA, José Gerardo Fontelles.

Também estavam presentes na reunido representantes da Caldema, Fertron, Fundicdo Agua
Vermelha, Bortolot, Tecnit, Sermatec, Dedini, Coopcald, Planusi, Equilibrio, TKS IndUstria,
Fuzsitec, Promoen, Brumazi, Cedisa, Renk Zanini, Equipalcool, Smar e Sulphurtec.

BIOBALER, uma nova solucido em aproveitamento energético
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A CNH

Investird R$ 600 mi em nova fabrica no Brasil

A Case New Holland (CNH),
divisdo de maquinas e
equipamentos agricolas e de
construcdo da Fiat Industrial,
assinou um memorando de
entendimento com o
governo de Minas Gerais que
compreende investimento de
R$ 600 milhdes para a
construcdo de uma nova
fabrica em Montes Claros, na
regido norte do Estado. O
documento foi assinado na
sede da companhia, em
Turim, na Italia, durante a
visita da delegac¢do do Estado de Minas Gerais liderada pelo governador Antonio Anastasia,
com a presenca do CEO da Fiat S.p.A e da Fiat Industrial, Sergio Marchionne, do presidente da
Fiat do Brasil Cledorvino Belini e do presidente da Case New Holland da América Latina,
Valentino Rizzioli.

O aporte, segundo a Fiat do Brasil, ndo faz parte do ciclo de investimento anunciado pelo
grupo até 2014 no Pais, de R$ 10 bilh&es. Em nota, o CEO do Grupo Fiat, Sergio Marchionne,
declarou: “Este acordo reforca os nossos lacos com o Estado de Minas Gerais e reafirma o
compromisso que comecou ha 40 anos com os primeiros investimentos da Fiat na regido.
Minas Gerais ocupa um lugar de destaque na economia brasileira e, portanto, é um local ideal
para a Fiat Industrial e para a CNH, em especial, para crescer no Brasil”.

A nova planta sera a quinta da CNH no Pais e a segunda em Minas Gerais a produzir maquinas
e equipamentos de construcao, também fabricados em Contagem, na regido metropolitana
da capital Belo Horizonte, a primeira unidade da Fiat a ser construida no Brasil. As demais
plantas, Curitiba (PR), Piracicaba e Sorocaba (SP) dedicam-se a produc¢do de maquinas
agricolas, sendo que em Sorocaba também sao fabricados componentes para maquinas de
construgao.

Pela programacao, a nova fabrica deve iniciar suas opera¢des em 2014 e espera-se a criacao de
2,7 mil postos de trabalho, dos quais 2 mil serdo provenientes do parque de fornecedores de
partes e componentes que devem se estabelecer em torno da planta.

A area total do complexo de Montes Claros deverd atingir 2 milhdes de metros quadrados,
com 700 mil metros de area construida.

Na foto, da esquerda para a direita: John Elkann, chairman da Fiat S.p.A, Gil Pereira,
secretario de desenvolvimento do Norte de MG, Dorothea Werneck, secretaria de
desenvolvimento econdmico de MG, Antonio Anastasia, governador de MG, Sergio
Marchionne, CEO da Fiat S.p.A e da Fiat Industrial, Cledorvino Belini, presidente da Fiat do
Brasil, Valentino Rizzioli, presidente da Case New Holland América Latina e Giacomo Regaldo,
presidente da Camara italo-Brasileira de Comércio, Industria e Artesanato de Minas Gerais.
www.cnh.com
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Atualizacao da area irrigada no Brasil

Reunimos dados dos fabricantes de sistemas de irrigacdo associados a Camara Setorial de
Equipamentos de Irrigacdo — CSEl, da ABIMAQ, e levantamos a estimativa da area irrigada de
2000 a 2011 agrupados por tipo de sistema. Estes nimeros foram adicionados aos dados até
1999 divulgados pelo Prof® Demétrios Christofidis da Universidade Nacional de Brasilia - UNB,
resultando na tabela abaixo:

histdrico AREA TOTAL IRRIGADA / ANO - (ha)

até 1999 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011

Pivo Central | 47.320 | 50.540 | 57.820 | 59.500 | 47.600 | 26.600 [ 17.500 | 19.600 [ 49.000 | 49.500 | 52.000 | 57.750
Carretel 25.000 | 29.000  30.000 | 30.000 | 22.500 | 21.000 | 30.000 | 30.000 | 30.000 | 25.000 | 30.000 | 32.500
Convencional| 16.200 | 15.300 | 14.650 | 17.500 | 15.000 | 15.000 | 15.000 [ 16.500 [ 20.000 [ 17.000 | 25.000 | 29.500
Localizada | 30.000 | 33.000 | 37.000 | 40.000 | 38.000 | 35.000 | 30.000 | 40.000 | 47.000 | 40.000 | 50.000 | 56.000
Total ha/ano | 118.520 | 127.840( 139.470] 147.000  123.100| 97.600 | 92.500 | 106.100 | 146.000{ 131.500 [ 157.000 | 175.750
2.949.960 3.068.480| 3.196.320f 3.335.790) 3.482.790] 3.605.890] 3.703.490] 3.795.990] 3.902.090] 4.048.090( 4.179.590]4.336.590 [4.512.340

Consideracdes: + Considerado no levantamento pivd central médio com 70 ha até 2008, 90

* Pivd Central - Irrigacao por aspersao com pivo central; ha em 2009, 80 ha em 2010, ¢ 75 ha em 2011;

* Carretel - irrigagdo por aspersdo com carretel enrolador; * Gonsiderado no levantamento carretel enrolador médio com 50 hectares;

* Convencional - Irrigagdo por aspersao fixo, convencional, tubo PVC ou * Aspersdo convencional considerada drea de 144 m? por aspersor sendo 6
canhdo; posicdes por aspersor;

* | ocalizada - Irrigacdo localizada por gotejamento ou * Barras de PVC considerado que 50% das vendas de barras de PVC sdo
microaspersao; utilizadas em sistemas novos e 50% em reposicao de sistemas existentes.

ESPECIALISTA EM PLANTIO DIRETO.
LIDERANCA EM INOVACAOQ.

www.semeato.com.br
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O etanol

Programa libera R$ 4 bilhées em linhas de financiamento para
expansao e renovagao dos canaviais

Como medida para alavancar
a producao de etanol no pais,
o Banco Nacional do
Desenvolvimento (BNDES)
lancou o Programa Pro
Renova, com linhas de
financiamento com
or¢amento de R$ 4 bilhdes.
O programa é destinado a
expansao e renovag¢do dos
canaviais, condicao
fundamental para aumentar
a produtividade da lavoura
brasileira de cana-de-acucar
e, assim, reduzir a ociosidade
industrial da producéo de
acucar e etanol. A ideia do
governo é que até 2014 a produc¢do de etanol aumente de dois a quatro bilhdes de litros, um
crescimento de 10% em relacdo a safra atual.

Voltado a usinas que tenham renda igual ou superior a R$ 90 milhées, o programa tem
vigéncia até 31 de dezembro deste ano, e espera-se que os recursos possam financiar a
renovacdo e/ou ampliacdo de mais de um milhdo de hectares de cana-de-agucar.

O prazo do plantio pode estender-se até 18 meses, sendo que o prazo total (plantio +
amortizacdo do financiamento) é de 72 meses. A participacdo do Pro Renova, é de até 80%
sobre os investimentos de plantio, sendo que o custo financeiro anual é de TJLP + spread
basico do BNDES de 1,3% + taxa de repasse de 0,5% + spread do agente financeiro (a ser
pactuado entre a empresa e o banco).

Os projetos econdmicos para a solicitacdo de financiamento devem ser através de agente
financeiro. As garantias devem ser discutidas com os agentes financeiros, entretanto, o BNDES
autorizou os agentes financeiros a aceitarem o penhor da cana como garantia.

Com a safra 2011/2012 encerrando com volume 11% menor em relacdo a safra anterior, a
Unido da IndUstria de Cana-de-Actcar (UNICA) considera o Programa Pro Renova um grande
incentivo para o setor. “E um volume de recursos importantes para o setor. Temos dito que a
recuperacdo comeca pela lavoura. Portanto, nosso foco é na matéria prima, é na cana e esta
no campo”, avalia Sérgio Prado, representante regional da UNICA.

Para micro, pequenas e médias empresas (MPMEs), ja existe apoio através do BNDES
Automatico (operacdes abaixo de R$ 20 milh&es), com condices ainda mais vantajosas. Hoje,
a remuneragao basica do Banco referente as operagdes do BNDES Automatico com MPMEs é
de apenas 0,9%. Nesses casos, a participacdo maxima do BNDES pode chegar até a 90% dos
itens financiaveis.
http://www.bndes.gov.br/SiteBNDES/bndes/bndes_pt/Institucional/Apoio_Financeiro/Programas
_e_Fundos/prorenova.html
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A Mobil

Equipe vai a campo no Rally
da Safra

A Mobil, marca distribuida no Brasil pela
Cosan Lubrificantes e Especialidades,
participou de toda a temporada do Rally
da Safra, projeto que percorre as mais
importantes areas de producdo de graos
no Brasil, avaliando as condi¢des de
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oferecidas palestras sobre agronegécios.
Realizado pela Agroconsult desde 2004, o
Rally da Safra levanta dados sobre o
mercado e sobre os recursos e tecnologias
que vém sendo aplicados no campo.
“Como fornecedores de lubrificantes para
maquinas agricolas, como tratores e
colheitadeiras, queremos estar em contato
com os produtores rurais para entender de
que forma podemos oferecer mais
solucdes e cada vez melhores”, diz Andréa
Teixeira Alves, Coordenadora de
Marketing da Cosan.

A temporada 2012 do Rally da Safra, que
foi de 16 de janeiro a 22 de marg¢o, teve
expedicdes por treze estados, em todas as
regides do pais. As visitas cobriram 99,4%
da area cultivada de soja e 80% da érea
com milho no Brasil.
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Equipe 6 avalia a lavoura de milho. Crédito: Marcos Campos/MCPress.

witww bellotaagrisolutions.com
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A Guerra
Novo diretor comercial

Jefferson Gomes Cunha, com experiéncia de onze anos
na Busscar Onibus S.A. e sete anos na multinacional de
combustivel Texaco, junta-se a nova direcdo da Guerra
Implementos Rodovidrios S.A., integrando a equipe
liderada pelo CEO Walter Rauen e administrada pelo
fundo de investimentos Axxon Group. A contratacdo faz
parte do processo de profissionalizacdo da empresa
iniciado através da nova gestdao da Guerra no ano de
2011.

Jefferson Gomes tem
larga experiéncia em
negociagoes
nacionais e
internacionais, com
vivéncia em outros
paises como
Venezuela,
Colémbia, Africa,
Inglaterra e
Alemanha. O executivo chega com a missdo de aliar a
flexibilidade de uma gestao técnica e profissional com
agilidade de decisdo. “Meu objetivo é dar velocidade a
gestdo comercial e profissionalizar os processos internos
sem burocratizar”, explica. Para o mercado, a principal
novidade é o lancamento de uma nova linha de
basculantes com para-choque extensivel e eixo
distanciado, que permite o aumento de carga em mais
4 mil quilos liquidos e PBTC de 53 toneladas em 42
metros cubicos.

A empresa é uma das maiores fabricantes de implementos
rodoviarios da América Latina, exportando produtos para
16 paises. Conta com 39 distribuidores nomeados em
todas as regides do Brasil, além de pontos de assisténcia
técnica e venda de pecas de reposicao, representando
uma das melhores coberturas de vendas e pés-vendas
entre as fabricantes de implementos rodoviarios. A linha
de produtos Guerra inclui furgdes, tanques, baus lonados,
graneleiros, carga seca, florestal, canavieiros, porta-
containeres e basculantes, nos modelos semirreboques,
bitrens e rodotrens. Sediada em Caxias do Sul, a Guerra
conta com cinco unidades fabris, instalada em um total de
208.535 m? e 50.440m? de area construida.
www.guerra.com.br.
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A HidroAll

Apresenta sua linha
de produtos para
agroindustria

A HidroAll, empresa que ha
mais de 27 anos atua no
mercado nacional com produtos
clorados para desinfeccdo da
agua, alimentos, saneamento
basico, piscinas, agroindustria,
saude animal e agricultura,
participou da AveSui 2012, Feira
da Industria Latino-Americana
de Aves e Suinos, que
acontecou de 02 a 04 de abril
em Sao Paulo, no Expo Center
Norte.

Novos produtos foram
apresentados nesta edicao,
todos eles desenvolvidos para
atuar como ferramenta de
controle e biosseguranca na
sauide animal, além dos
produtos da sua linha para
agroindustria. Destaca-se a
linha Aviclor, que tem em sua
formulacdo componentes de
baixa corrosividade e
totalmente sollveis, que nao
atacam ou incrustam os
componentes do sistema de
distribuicdo de agua e de
pulverizacao.

Ja a linha Santab é composta
por tabletes especialmente
elaborados para a desinfeccao
de agua, inclusive para
consumo humano. A tecnologia
de fabricagdo exclusiva
proporciona um tablete de
dureza controlada, que
desgasta-se homogeneamente
e fornece uma cloracédo
uniforme.



A Detec
Alerta para a necessidade de escalonar o plantio

Os profissionais do Departamento Técnico da Cotrijal participaram de um dia de campo
sobre tecnologias em soja e novas cultivares. A primeira parte da atividade foi realizada na
Area Experimental da cooperativa, com a apresentacdo de trés novas cultivares de soja, que
s6 estardo no mercado na safra 2013/2014. "Essa apresentacdo ja nos deixa em vantagem
competitiva, no que diz respeito ao conhecimento das caracteristicas desses lancamentos",
disse Fernando Martins, coordenador do Detec.

A segunda etapa foi desenvolvida na localidade de Invernadinha (interior de Ndo-Me-
Toque), em area cedida por um associado da Cotrijal, sob a coordenacao da Fundacéo Pré-
Sementes. Os profissionais do Detec puderam acompanhar as caracteristicas e o
desempenho de 84 cultivares de soja indicadas para plantio na regido, todas conduzidas da
mesma forma nesse experimento. "Esse é um trabalho importante, desenvolvido em outros
paises por institui¢des publicas e universidades e a fundacdo sentiu essa lacuna e apresenta
aos profissionais informag¢des do comportamento de cada variedade em uma mesma
situacdo para tornar mais facil a sua avaliacdo e identificacdo das que apresentam melhor
rendimento e outras caracteristicas", comentou Jodo Francisco Sartori, coordenador de
Cultivos da Fundacao Pré-Sementes.

As atividades foram encerradas em Carazinho com a apresentacdo de outros ensaios com
novas cultivares de soja e o desempenho de um novo fungicida. Para o coordenador do
Detec, Fernando Martins, a atualizacao foi importante e comprovou a necessidade de o
produtor escalonar o plantio e investir em cultivares de ciclos diferentes para diluir riscos,
especialmente em anos de estiagem. "Hoje, na sua grande maioria, as empresas produtoras
de semente investem em materiais precoces, mas nés constatamos que ndo dé para apostar
todas as fichas numa sé jogada diante de um clima imprevisivel como o nosso", alertou,
lembrando da importancia de um adequado planejamento da lavoura . "Quem fez o plantio
em épocas diferentes e usou mais de duas cultivares pode confirmar isso nesta safra"...|
www.cotrijal.com.br
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A John Deere
Anuncia sua solucao tecnoldgica de motores FT4/Fase IV final

A John Deere anuncia a continuidade em sua estratégia de ‘blocos modulares’ para cumprir a
norma final de emissdes Tier 4 / Fase IV nos EUA e na UE. A data de lancamento variara
segundo o modelo e a regido em questdo. Em termos gerais, as entregas comecarao a ser
realizadas durante o ano fiscal de 2014, no caso dos modelos com poténcia superior a 130 kW,
ampliando-se as categorias com poténcias inferiores ao longo de 2016. As diferencas nas datas
de lancamento acontecem em fungdo das diferencas na norma, segundo as categorias de
poténcia dos motores. A norma exige que sejam mantidos os niveis de particulas (PM)
estabelecidos pela regulamentacéo IT4/Fase Il B e uma reducdo adicional de 80% dos 6xidos
de nitrogénio (NOx) em relacdo a regulamentacao anterior.

Para cumprir a regulamentacao final de emissdes Tier 4/Fase IV em certas categorias de
poténcia, a John Deere desenvolveu o que denomina como ‘sistema de controle integrado de
emissdes’, que é uma solu¢do de tratamento de gases favorecida com beneficios ampliados e
economia de combustivel, com a plataforma de motores dotada de recirculagdo de gases de
escape (EGR) refrigerada.

Esse sistema constara basicamente de um catalizador de oxidacdo de diesel (DOC), um filtro de
particulas diesel (DPF) e um sistema de reducdo catalitica seletiva (SCR) especificamente
projetada para satisfazer as rigorosas exigéncias das aplica¢cdes fora da estrada. A John Deere
continuard adaptando seu sistema integrado de controle de emissdes para equipa-lo com
multiplas aplicacdes fora da estrada.

“Na John Deere seguimos oferecendo a combinacdo adequada de tecnologias no momento
adequado para satisfazer as necessidades dos clientes e uma regulamentacdo de emissdes
cada vez mais exigente”, comentou John Piasecki, diretor de marketing mundial, vendas e
atendimento ao cliente da John Deere Power Systems. “A exaustiva pesquisa e as provas
revelaram que um sistema SCR especifico para cada aplicacdo e bem integrado com nossa
plataforma de motores de IT4/Fase 11l B é a melhor solucdo para cumprir a regulamentacao
final de emissdes Tier 4/Fase IV, administrando ao mesmo tempo a poténcia, o
rendimento, a facilidade de uso, a economia de fluidos, a confianca e a
economia de custos operacionais que esperam os clientes da John Deere”,
acrescentou.

Segundo a companhia, o sistema eletrénico integrado de controle de emissdes,
que consta de um filtro de escape e conceituados componentes de tratamento
de gases com SCR, permitird aos motores John Deere usar menos fluido de
escape diesel (DEF) que outras solu¢des. Ao consumir menos DEF, o depdsito de
DEF pode ser menor, o que minimiza seu impacto sobre as aplica¢des do veiculo,
estende os intervalos de manutencdo do filtro de DEF e reduz o grau de
implicacdo do operador. Monitorizado e dirigido pela prépria unidade eletrénica
de controle do motor (ECU), o sistema integrado de controle de emissdes
também proporcionara uma notavel economia de fluidos sem nenhuma
diminuicdo nos beneficios gerais do motor.

Do mesmo modo que os enfoques com os quais a John Deere cumpriu a
regulamentacdo Tier anterior, sua solucdo tecnoldgica para a regulamentacao
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Tier 4/Fase IV final foi projetada
considerando os beneficios gerais e a
economia total de fluidos, incluindo o
combustivel diesel e outros como o fluido
de escape diesel (DEF). Os motores John
Deere para Tier 4/Fase IV final funcionarao
eficientemente tanto com o diesel
tradicional de conteudo ultra- baixo com
enxofre como com misturas de biodiesel
de 5 a 20% (B5-B20) que cumpram as
normas correspondentes ASTM.

A John Deere, um dos poucos fabricantes
dedicados a proporcionar motores a altura
das necessidades e exigéncias das
aplica¢oes fora de estrada, projeta tanto
0s motores como suas préprias maquinas
(OEM) para construcdo, aplica¢oes
florestais e agricolas. Na companhia,
salientam que isso lhes confere “uma
pericia sem comparacgdo na integra¢ao do
motor com o resto do veiculo, ou seja, com
o sistema motor-transmissao, o sistema
hidraulico, a unidade eletronica de
controle do motor (ECU), o pacote de
refrigeracdo e outros sistemas do veiculo,
em ordem de uma eficacia perfeita”.

Fabricara em Waterloo (EUA)
10% mais de tratores de alta
poténcia

A demanda crescente de tratores de alta
poténcia levou a Deere & Company a ampliar
em 10% sua capacidade produtiva nas
instalacdes de Waterloo, lowa (EUA). Um
investimento de 70 milhdes de délares
permitird a companhia aumentar para 2013 o
numero de unidades fabricadas, que serao
enviadas a mais de 130 paises.

"Através dessa iniciativa, aumentaremos
nossa flexibilidade e velocidade de
producao”, disse David Everitt, Presidente da
Divisdo Mundial de Equipamentos de
Agricultura e Jardim. “A John Deere
constatou que a demanda do mercado de
grandes equipamentos agricolas aumentou
durante os ultimos anos. Acreditamos que é o
momento adequado para investir em nossas
instalagdes, para podermos enfrentar a
futura demanda de tratores de alta poténcia
da John Deere, que ajudarao nossos clientes a
satisfazer a crescente demanda mundial de
alimentos”, acrescentou.

Assim que as melhorias anunciadas estiverem
prontas, somadas as melhorias introduzidas
desde 2002, terdo conseguido aumentar a
capacidade de producdo dos tratores de alta
poténcia em mais de 50%. “A fabrica da John
Deere Waterloo Works é uma parte
importante da estratégia de fabricacéo
mundial. Waterloo ndo somente produz bens
completos em forma de grandes tratores,
como também produz componentes que sdo
utilizados nas maquinas da John Deere
produzidas em outras fabricas do mundo”,
lembrou o diretor.

O investimento anunciado ndo prevé ampliar
o quadro atual, formado por
aproximadamente 6.000 empregados.
www.JohnDeere.com
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A Manitou
Os rendimentos econémicos cresceram 35% no ano passado

A Manitou anunciou rendimentos de 1.131 milhdes de euros em 2011, um resultado que
representa um crescimento de 35% em relacdo aos obtidos em 2010. Da sua parte, o lucro
operacional obtido foi de 53 milhdes de euros (4,7% da renda), diante dos dois milhdes de
euros do ano anterior.

Jean-Christophe Giroux, Presidente e CEO da Manitou, declarou que “apesar da persisténcia
de obstaculos operacionais, superamos nossas proprias expectativas e a companhia mostra
uma recuperag¢ao completa em nivel financeiro. Percorremos um longo caminho em somente
dois anos e agora queremos nos projetar para o futuro, onde temos uma oportunidade de
negacio Unica e queremos reafirmar nosso posicionamento como referéncia no mercado de
equipamentos para o manejo de materiais. Queremos aproveitar todas as oportunidades de
crescimento num mercado em desenvolvimento ainda fragmentado, e duplicar nosso negécio
nos préximos 3 a 4 anos, superando em 35% o nivel mais alto do nosso ultimo ciclo”.

Giroux acrescentou que
2012 representara “um
primeiro marco da
refundacdo” da Manitou.
"lsso significa resolver
alguns velhos problemas
do passado, ajustar-nos a
dimensao do nosso
presente e reestabelecer
futuros objetivos. Temos
muito que trabalhar, mas o
caminho para o éxito é
claro e estamos em pleno
rendimento. Além do que,
também queremos
melhorar nosso
desempenho financeiro”,
afirmou.

Durante o ano passado, a
divisdo de movimento de terras viu crescer o negoécio em todas as regides, com excecao do sul
da Europa. De um ponto de vista operacional, o ano de 2011 foi afetado por fortes tensoes
nos abastecimentos, especialmente em motores, o que obrigou a reconsiderar algumas
colaboracdes e a dispor de um inventario avaliado em 34 milhdes de euros de motores Euro
3A para assegurar a transi¢do para o Euro 3B. A divisdo industrial, que teve um crescimento de
19%, viu revisada substancialmente seu modelo de negécio, marcado pelo lancamento dos
modelos CB da Manitou e a evolu¢do do acordo com a Toyota anunciado ha algumas semanas.
De sua parte, a divisdo de equipamentos compactos teve uma recuperacao de 47%,
impulsionado pela renovacdo dos equipamentos e um dinamico mercado agricola. Para o
presente ano de 2012, a Manitou espera um crescimento dos rendimentos econémicos de

10 a 15%.

www.manitou.com
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A Pottinger

Valoriza a engenharia austriaca em suas
segadoras de discos

Qualidade de corte de primeira classe, baixa resisténcia
durante o arraste e estabilidade sdo as principais
caracteristicas distintivas das segadoras Pottinger.

A barra de corte, um componente chave nas segadoras de disco, € um elemento no qual o
fabricante austriaco goza de uma longa tradi¢do na sua fabrica em Grieskirchen. As barras de
corte da gama de segadoras de disco Novacat sdo desenvolvidas e fabricadas de acordo com
um projeto similar ao aplicado nos modelos de tambores, o que aumenta o fluxo do material
e reduz a resisténcia no arraste da maquina, para o qual contribui também a forma
contornada dos discos conicos, que favorece o fluxo dinamico do material e uma maior
eficiéncia, gracas também a menor demanda de poténcia no trator.

A barra de corte se destaca por sua robustez na fabricacdo, devido a tecnologia utilizada na
solda robotizada das pecas por “laser”. Em seguida, cada barra se submete a um controle
dimensional antes de ser aprovada. Os discos de corte sdo acionados por rodas de 44 e 35
dentes, o que assegura que ao menos dois dentes estdo sempre em contato para garantir uma
tensdo mais baixa e uma maior seguranca. As rodas dentadas contam com rolamentos duplos
controlados visualmente antes de sua instalacdo na barra de corte.

www.poettinger.at
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A Farm Machinery Show

Constata otimismo no mercado
norte-americano

Os bons resultados obtidos no ano de 2011 e os altos precos
dos produtos agricolas fazem com que haja esperanca nos
fabricantes e distribuidores norte-americanos, que para este
ano esperam repetir resultados ou inclusive melhora-los
levemente. Assim pode constatar Pedro Ojuel, representante da
empresa Bellota, no National Farm Machinery Show, um evento

de grandes dimensdes celebrado de 15 a 18 de fevereiro no Centro

de Exposi¢cdes de Kentucky, em Louisville (Kentucky, EUA).

“QOs fabricantes americanos tém boas carteiras de pedidos pela forte

demanda interna e, além disso, estdo exportando muito, sobretudo para a Russia e Ucrania.
Outro foco de atencdo é a Africa, embora os volumes ndo sejam significativos”, afirma o
diretor. Depois de percorrer somente uma parte da exposicdo, que ocupa oito grandes
pavilhdes e cujo programa incluiu, além de tudo, a disputa do Campeonato Nacional de
Tractor Pulling, Ojuel comprovou que “Vertical Tillage” (similar ao que conhecemos na
Espanha como gradagem rapida - “Quick Step”) é o conceito de moda.

www.farmmachineryshow.com

A Kuhn

Organiza um concurso de
fotografia através da internet

A semeadura foi o tema escolhido pelo Grupo
Kuhn para organizar um concurso que pretende
converter-se em uma forma de interagir tanto
com os usudrios de semeadoras como com os
amantes da fotografia. Até o préximo 31 de
maio, na web em www.kuhn-seedliner.com, se
pode visualizar imagens para que os proprios
internautas votem e escolham suas favoritas.
Todos os autores das fotos selecionadas
receberdo um prémio. Além disso, as
ganhadoras serdo publicadas em uma pagina
web do grupo dedicada ao tema e em todas as
webs corporativas do KUHN SEEDLINER, o
programa que comecou a funcionar em 2010
para oferecer solu¢des aos agricultores de toda
a Europa em termos de rentabilidade e éxito da
semeadura. Esse conceito estd em continua
evolucdo concentrando-se nas semeadoras de
precisdo.

www.kuhn-seedliner.com
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A FIMA
Uma feira solidaria

A FIMA quer ser algo mais que a feira de
maquinas agricolas de referéncia na
Espanha. Prova disso é a iniciativa
protagonizada ha umas semanas pela
equipe da Feira de Zaragoza com
diferentes institui¢cdes e empresas
aragonesas, na qual aconteceu a entrega
de varios brinquedos a criangas carentes,
cedidos pelos expositores da 372 edicao.
Os pequenos tratores e maquinas
utilizados no ‘Club FIMA', um espac¢o
exclusivo para as criancas onde puderam
conhecer de perto e ‘'manejar’ algumas
das ferramentas utilizadas nos trabalhos
agricolas, foram destinados, ap6s o
término da feira, ao albergue de
Zaragoza, a instituicdo Irmas da
Caridade, a Associacdo Espanhola contra
o Cancer, a Cruz Vermelha, a Atades e a
Casa da Mulher de Zaragoza.
www.feriazaragoza.es



A CNH
Novo Presidente da CNH Construction Equipment

Mario Gasparri, Diretor Geral da CNH International é, desde o dia 1° de
abril, Presidente da CNH Construction Equipment. Substitui no cargo a
James McCullough, que se aposentou. As atividades comerciais de Mario
Gasparri passam para as maos do Conselheiro Executivo da CNH
International, Franco Fusignani, que permanecera em seu cargo de
presidente e CEO da New Holland Agricultural Equipment.

Mario Gasparri foi o Gerente geral da CNH International desde setembro
de 2010 e era responsavel pelas marcas CNH para a agricultura e maquinas
para construcdo na Africa, Oriente Médio, CEl, Asia, Australia e Nova
Zelandia, com um enfoque especial para a China, Turquia, india e Japao.
Ocupou diferentes cargos em varias companhias do Grupo Fiat durante os ultimos 24 anos,
incluido o posto de Diretor da New Holland india e os mercados da Asia Pacifico e de Vice-
presidente de Operag¢des comerciais de equipamentos agricolas, da CNH International.

Parceria Estratégica com a Orkel AS

A CNH, anunciou uma parceria estratégica a longo prazo
com a Orkel AS, a empresa lider do mercado noruegués de
enfardadoras de fardos redondos de elevado desempenho
com camara fixa, compactadores e reboques de tractor.

A parceria da CNH com a Orkel ira envolver varias areas de
colaboracdo essenciais para reforcar adicionalmente a
lideranca da CNH na atividade agricola. A CNH ira adquirir
direitos de propriedade intelectual e equipamentos para
enfardadeiras de fardos redondos de camara fixa (FCRB) e
a Orkel passard a ser o parceiro de engenharia da CNH para o desenvolvimento de FCRBs de
elevado desempenho/”heavy duty” da nova geracao.

Esta alianga associa o "know-how" da CNH nos segmentos dos tratores, pulverizadores,
ceifadoras-debulhadoras, ensiladoras de forragem e outros equipamentos agricolas de todas
as classes e gamas de poténcia a tecnologia lider da Orkel no segmento das grandes
enfardadoras de fardos redondos de camara fixa.

"A nossa parceria com a Orkel, uma importante empresa no sector das enfardadoras de grandes
fardos redondos de camara fixa e compactadores, € um sinal da intencdo da CNH de reforcar a
sua presenca na area de negocio do feno e forragem. Este acordo coloca a oferta de produtos
CNH em harmonia com tendéncias e requisitos de mercado para melhor satisfazer as necessidades
em evolucdo dos nossos clientes globais", afirmou Richard Tobin, Presidente e CEO da CNH.
"Estamos muito empolgados com a perspectiva de potenciarmos a nossa posicdo no mercado
para beneficio dos nossos clientes na Europa e de nos tornarmos o parceiro de engenharia da
CNH no segmento das grandes enfardadoras", afirmou Jarl Gjonnes, Dono e Presidente da
Orkel.

Os produtos Orkel-CNH serdo vendidos com as marcas Orkel, New Holland Agriculture e Case
IH através das respectivas redes de concessionarios.

www.cnh.com
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Brasil é 0 2° pais mais otimista com a
economia local

Segundo o International Business Report (IBR) 2012, da Grant Thornton International,
86% dos empresarios brasileiros estdo otimistas com relagdo a economia brasileira
nos préximos 12 meses. O nivel de otimismo aumentou 12 pontos percentuais em
relacdo ao ultimo trimestre pesquisado, fazendo com que o Brasil assuma a segunda
posicao no ranking global, atrds apenas do Peru (90%).

O estudo € feito com 11.500 empresas em 40 economias. Entre os mais otimistas
estdo ainda os empresarios dos Emirados Arabes (84%), Filipinas (82%), Geodrgia
(78%), India (74%), Chile (68%), Alemanha (64%) e México (62%). O pais mais
pessimista € a Espanha (-71%), seguida pelo Japao (-53%) Grécia (-52%), Franca
(-39%), Bélgica (-36%) e Holanda (-24%). Apesar dos indices ainda estarem
negativos, os japoneses apresentaram aumento de 18 pontos no otimismo em relacao
ao Gltimo trimestre, assim como os franceses (+7 pontos), belgas (+10 pontos) e
holandeses (+20 pontos).

Na América Latina o otimismo aumentou também em relagao ao Gltimo trimestre
(+12 pontos) para 73% sendo de longo a regido mais otimista. Os paises que
compdem o BRIC (Brasil, Rissia, india e China) apresentaram uma elevagao de sete
pontos percentuais na comparagdo com o quarto trimestre de 2011, indo para 41%.
Até mesmo na Zona do Euro o sentimento de otimismo entre os empresarios € maior.
A regido registrou uma elevacgdo de 12 pontos percentuais de executivos com boas
perspectivas, passando o indice de -16% para -4%. A América do Norte é destaque
com o nivel de otimismo crescendo 41 pontos percentuais no primeiro trimestre desse
ano, para 47%.

Nova solucio de prevencdo ' Recorde no uso de

a fraude em comércio insumos importados

eletronico A industria de transformagao
brasileira bateu recorde no uso de

A Cielo, credenciadora de lojas para insumos importados em 2011. De

pagamentos com cartdo, anunciou parceria acordo com levantamento da

com a CyberSource, empresa de tecnoligia Confederagao Nacional da Inddstria

subsidiaria da Visa Inc., para o langamento de (CNI), o equivalente a 22,4% dos

uma solucdo global que é capaz de identificar insumos utilizados pelos fabricantes

o computador do fraudador mesmo que ele brasileiros para produzir, no ano

tente mascarar essa informagao. No ano passado, foram importados - o maior

passado, o e-commerce representou 7% das patamar da série historica, iniciada

transacoes totais da Cielo. A estimativa é de em 1996. De acordo com a CNI, o

que esse segmento represente 21% do total avango de insumos, partes e pegas

em 2020. adquiridos do exterior continua forte
em 2012.

WORLD



0 Reino Unido e a Holanda, lideres em ranking de
competitividade

O Reino Unido e a Holanda, entre os mercados desenvolvidos, foram classificados como
lideres de baixo custo, onde é recomendavel fazer negécios, de acordo com levantamento
da PMG International. A mais recente pesquisa Competitive Alternatives (Alternativas
Competitivas) testemunhou o movimento que alcou o Reino Unido do quarto lugar entre
os paises desenvolvidos em 2010 para a primeira posicao do ranking neste ano, auxiliado
por uma combinagdo de menores custos com mao de obra no periodo pés-recessao,
instalagdes industriais e servigos publicos e por cortes de impostos para pessoas juridicas e
um menor valor cambial da libra esterlina devido a crise da divida europeia.

Apesar de um aumento significativo no interesse de muitas empresas em atender o grande
e crescente mercado doméstico brasileiro, os custos no Brasil sdo maiores que os
observados em todos os outros quatro paises de alto crescimento pesquisados, e se
aproximam dos niveis de custos de alguns dos paises desenvolvidos, de acordo com o
estudo. Por exemplo, a vantagem competitiva dos custos no Brasil chega a apenas 7% em
relagdo a economia norte-americana, percentual muito proximo ao do Reino Unido
(5,5%). A China, que lidera a lista, tem custos 25,8% menores que os dos americanos,
seguida pela india (-25,3%), México (-21%) e Russia (-19,7%).

“Os niveis salariais brasileiros, incluindo o saldrio minimo, estao significativamente acima
daqueles dos outros paises de alto crescimento estudados e a alta carga tributaria também
impacta o desempenho total dos custos do Brasil”, afirma Roberto Haddad, socio da area
de Tributos Internacionais da KPMG no Brasil.

A pesquisa Competitive Alternatives estuda 26 elementos relevantes de custos empresariais,
incluindo mao-de-obra, impostos, imoveis e servicos plblicos em mais 110 cidades de 14

paises ao redor do mundo. No Brasil, foram apuradas informagoes nas cidades de Sao

Paulo e Belo Horizonte.

Maioria dos brasileiros acha que
salario esta compativel com
atividades do cargo

A maioria dos profissionais brasileiros afirma que o
saldrio que recebe estd de acordo com as atividades e
responsabilidades desenvolvidas no seu cargo atual. Dos
profissionais entrevistados em uma pesquisa da Page
Personnel, 59% acreditam que existe compatibilidade
entre o valor mensal que recebem e suas atribuicdes.
Outros 10% afirmaram que, apesar de receberem um
salario inferior a média de mercado, estao satisfeitos
com as atividades e responsabilidades que possuem
atualmente. De acordo com a consultoria especializada
no recrutamento e selegdo de profissionais de suporte a
gestao e primeira geréncia, os resultados sao
considerados positivos.

Recordes para
indistria de fundos de
investimento
brasileira

O Patriménio Liquido da
industria doméstica superou
em margo o patamar de R$ 2
trilhdes, o que representa um
crescimento superior a 100%
em menos de cinco anos — o
primeiro trilhdo de reais havia
sido atingido em maio de
2007. Os dados sao da
Associacao Brasileira das
Entidades dos Mercados
Financeiro e de Capitais.

WORLD
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Fusoes e aquisicdes no setor de
consumo desaceleram

A ampla recuperacdo global das fusdes e aquisicdes (F&A) nos
setores de alimentos, bebidas, bens de consumo e varejo sofreu
desaceleracdo no segundo semestre de 2011 em razdo da baixa
confianga dos consumidores e da incerteza em relagao a crise
financeira na zona do euro. No entanto, as empresas no mundo
todo permanecem ansiosas para crescer, entrar em novos
mercados e se consolidar, além de se preparar para retornar
mais fortes quando a confianca for recuperada em 2012 e 2013,
de acordo com relatério produzido pela KPMG International.
Estas sdo as principais conclusdes de um estudo global que
trata das atividades de fusdes e aquisicdes no mercado de
consumo denominado: “Consumer Markets M&A Outlook:
Pursuing Growth in an Uncertain World (Perspectivas em F&A
nos Mercados de Consumo: Buscando o Crescimento em um
Mundo Incerto)”.

Os fatores fundamentais para o crescimento permanecem em
vigor na maioria dos paises, mas, também, as empresas estdo
tomando cuidado ao se envolverem em grandes negdcios,
enquanto a crise na zona do euro permanece sem resolugao e
os consumidores continuam a se adaptar as mudangas nas
condigdes econdmicas.

Apesar de a obtencao de financiamentos continuar dificil,
especialmente para negocios que faturam US$ 135 milhdes ao
ano ou mais, o relatério indica que o crédito esta disponivel
para negoécios intermediarios, do Mercado Empreendedor
(middle market), de boa qualidade, em que as empresas-alvo
tém bases sélidas de clientes.

Em alguns mercados pouco influenciados pela zona do euro,
particularmente a Noruega, os bancos estdao comecando a
competir para reunir negocios financeiros estruturados para
fornecer recursos. O estudo aponta que os credores nestes
mercados estdo até pressionados a manter condi¢oes razodveis
de custo do dinheiro. O setor de alimentos e bebidas esta
especialmente ativo, com mais de 900 transagoes publicadas
ou concluidas em 2011.

De acordo com o estudo, o Brasil também manteve em alta sua
atividade de F&A. “As operagdes que envolveram empresas
brasileiras continuaram fortes no ano passado. Atualmente, as
empresas colocaram em ‘modo de espera’ parte de seus planos
de investimentos, aguardando para ver onde as coisas vao parar
diante da crise internacional. Mesmo assim, o mercado brasileiro
continua muito atrativo para operagoes de consolidagao ou para
a entrada de novos “players” (investidores), afirma David Bunce,
“chairman” (responsavel) da KPMG na América Latina.

WORLD

Oxiteno
compra planta
nos EUA por
USS$ 15 milhdes

A Oxiteno, subsidiaria
da Ultrapar
Participacoes,
adquiriu uma planta
de especialidades
quimicas da Pasadena
Property, LP, por US$
15 milhoes sem
assuncao de dividas,
devendo investir mais
US$ 15 milhdes para
atingir a capacidade
de 32.000 toneladas
anuais.

A aquisicao desta
unidade, localizada
no Texas, Estados
Unidos, faz parte de
uma estratégia
continua de
investimentos na
América do Norte.
Segundo a Oxiteno,
seu plano de
expansao
internacional “baseia-
se em acesso a
matéria-prima
competitiva, acesso a
mercados mais
amplos e beneficios
de fertilizacao
cruzada, como o
intercambio de
tecnologia de
produtos e processos,
relacionamentos com
clientes globais e o
desenvolvimento de
novos produtos e
aplicagoes”.



Dilma critica, diante do Obama, politica
monetaria dos paises ricos

A presidente Dilma Rousseff manifestou ao seu colega
americano, Barack Obama, sua preocupagdo com a
depreciagao das moedas dos paises desenvolvidos — em
consequéncia das politicas monetdarias expansionistas para
conter a crise nesses paises. Apés um encontro com Obama na
Casa Branca, em Washington, Dilma alertou que esse
desequilibrio pode afetar a todos os paises, mas principalmente
os emergentes. Dilma chegou a classificar o excesso de
liquidez como um “tsunami monetario”.

“Reconhecemos o papel dos Bancos Centrais, em especial do
Banco Central Europeu, em impedir uma crise de liquidez de
altas proporcdes, afetando a todos os paises, mas também
manifestamos para o presidente a preocupagao do Brasil com a
expansao monetaria, sem que os paises equilibrem essa
condicao com politicas fiscais baseadas na expansao dos
investimentos. Essas politicas monetarias levam a
desvalorizacdo das moedas dos paises desenvolvidos, chegando
ao comprometimento dos paises emergentes”, disse Dilma.
Barack Obama afirmou que a relagdo entre Brasil e EUA
“nunca esteve tao forte” e ressaltou que os EUA abrirdo mais
dois consulados no Brasil, em Belo Horizonte e Porto Alegre. O
encontro de Dilma e Obama se estendeu até apés o almogo.
Depois, a Presidenta encerrou um férum de CEOs brasileiros e
americanos, que fazem parte dos didlogos entre os dois paises
para gerar inovacao.

Demanda de passageiros nas
companhias aéreas deve crescer 4,2%

A demanda de passageiros nas companhias aéreas do mundo
deve crescer 4,2% em 2012, na comparagao com o ano
passado, segundo revelam dados da IATA (International Air
Transporting Association). O ndmero € 0,2 ponto percentual
maior do que o registrado em dezembro do 2011. Considerando
o transporte de carga, a expectativa é de crescimento de 3,2%.
Em janeiro, a capacidade de assentos efetivamente utilizados
ficou em 76,6%, percentual dois pontos maior do que o
atingido no periodo pré crise. O relatério diz ainda que o
nimero de horas voadas também estd quase atingindo o pico
do periodo pré recessdo. Ainda conforme os dados da IATA, no
primeiro més do ano, as viagens em classe executiva cresceram
2,9%, enquanto que as viagens em classe econdmica tiveram
alta de 6,1%.

Facebook
compra o aplicativo
para fotos
Instagram por
USS$ 1 bilhao

O Facebook fechou a
compra do Instagram, o
popular aplicativo para
compartilhamento de fotos
em “smartphones” que ja
passa de 30 milhdes de
usuarios, por
aproximadamente 1 bilhao
de délares.

O Instagram foi criado em
Sao Francisco, na
Califérnia, pela Burbn,
empresa fundada pelo
brasileiro Mike Krieger e
pelo americano Kevin
Systrom. O aplicativo
permite fotografar, aplicar
efeitos as fotos e
compartilhd-las em varias
redes sociais, incluindo o
Facebook. Em cerca de um
ano e meio, 0 app
conquistou 30 milhdes de
usudrios no iPhone. A
versdo para Android,
liberada recentemente,
rapidamente atingiu a
marca dois mil registros de
NOovVOoSs Usudarios por
minuto.

O Istagram vai continuar
sendo desenvolvido como
produto independente. A
empresa vai preservar a
possibilidade de
compartilhar fotos em
outras redes sociais. O
compartilhamento no
Facebook vai continuar
sendo opcional.
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oberto Rodrigues atuou
Rcomo presidente da

Sociedade Brasileira
de prestigio Rural e da As-
sociagdo do Agronegocio
Brasileiro. Na sua qualidade
de membro do Conselho de
dezenas de associacoes de
produtores brasileiros, o mi-
nistro Roberto Rodrigues re-
presentou o setor do agrone-
gocio em diversas comissdes
estabelecidas pelo Governo
do Brasil, tais como o Con-
selho Nacional de Politica
Agricola, o Conselho Mone-
tario Nacional e o Conselho
Nacional de Comércio Exte-
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rior. Ele também presidiu o
Férum Nacional do Agrone-
gocio.

Nomeado ministro da
Agricultura e Abastecimen-
to pelo presidente Luiz Ina-
cio Lula da Silva, o minis-

ST pard

2

tro Rodrigues tomou posse
em janeiro de 2003, servin-
do o governo por quase qua-
tro anos.

Um forte apoiante do
movimento cooperativo, 0
Ministro Rodrigues presidiu a



Organizagao das Coo-
perativas Brasileiras, a
Comissao Mundial so-
bre Cooperativas Agri-
colas e a Alianca Co-
operativa Internacio-
nal. Ele viajou pelo
mundo visitando -
como ele gosta de ob-
servar— mais de 80 pa-
ises no exercicio das
suas funcoes.

Ministro Rodrigues
é atualmente Coorde-
nador do Centro de
Agronegécio da Fun-
dacdo Getdlio Vargas
(GV Agro) e membro
de Conselhos de Administra-
¢ao de diversas empresas na-
cionais e estrangeiras.Ele tam-
bém é professor de Economia
Rural da Universidade Esta-
dual Paulista, em Jaboticabal.

A agricultura brasileira,
nos ultimos anos, tem tido
um impulso gracas ao au-
mento da safra de “energia”
e ao aumento da demanda
por soja. Vocé acredita que
esta tendéncia continuara
em um futuro préximo?

Os fundamentos para isso
estdo mantidos: a oferta mun-
dial de alimentos ndo cres-
ceu o suficiente para equi-
librar os estoques, a China
continua grande comprado-
ra de soja e outros produtos,
a crise financeira nao afetou
ainda os paises emergentes
e a sustentabilidade tao ne-
cessaria justifica a agroener-
gia. Por isso, suponho que
a atual tendéncia continu-
ara sim, no futuro préximo.
S6 o aprofundamento da cri-

“A abertura de capital € sempre bem

vinda, desde que ndo destrua a empresa

brasileira eficiente”

se financeira poderia mudar
o cenario.

A politica de incentivo
as vendas de mdquinas agri-
colas com o plano “Mais Ali-
mentos” foi um grande im-
pulso. Qual poderia ser o
proéximo passo para continu-
ar com esta politica?

Mais importante que im-
pulsionar as vendas, o “Mais
Alimentos” ajudou a tecni-
ficar os pequenos produ-
tores, dando-lhes melho-
res condi¢des competitivas.
Penso que estimulos fiscais
para usudrios de tecnologias
novas seriam bem vindos,
como acontecia antigamen-
te com a Cédula G, para pa-
gamento de Imposto de Ren-

da dos Produtores Rurais: in-
sumos modernos comprados
tinham seu valor multiplica-
do para deducao do IR e isto
trouxe grande progresso tec-
nolégico ao setor rural.

O emplacamento e con-
sequente identificacido de
maquinas que viajam nas es-
tradas trariam uma série de
vantagens, como o controle
de seguranca através de re-
visdes periddicas e a criacao
de um certificado de aprova-
cdo da OECD. Por que esta
regulacao ainda nao foi fei-
ta? Vocé acredita que ela
possa vir a existir, mesmo
que muitos desses equipa-
mentos “nascam e morram”
no campo?
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Seria um avango, sem
ddvida e, portanto, seria bem
vindo. Penso que é apenas
uma questao de tempo, uma
vez que ha outras prioridades
mais urgentes, como politica
de renda, por exemplo.

Atualmente, devido as
diversas legislacoes dos di-
ferentes estados brasileiros,
nao existe uma homogenei-
dade federal no que se diz
respeito a estruturas de se-
guranca (cabines), segundo
as normas internacionais.
Para quando podemos espe-

portas para as empresas que
querem se instalar em nosso
pais, com um nivel mais bai-
xo de nacionalizacao de seus
componentes?

A globalizacao da econo-
mia é um dado da realidade,
gostemos ou nao. A abertura
de capital é sempre bem vin-
da, desde que ndo destrua a
empresa brasileira eficiente.
Nosso maior problema nao é
esta abertura: é o famoso Cus-
to Brasil, que tem componen-
tes dramdticos como os im-
postos, o cambio, os juros e a
infraestrutura.

com mais producao e mais ri-
queza, mas também com as
pessoas que produzem.

As fabricas europeias e
multinacionais estao cada
vez mais atentas a Asia —in-
dia, Turquia, China e Coréia
- que oferecem condicoes
mais favoraveis para investi-
mentos e, sobretudo, menos
burocracia. Isto nao pode
ser um fator negativo para o
nosso futuro?

Sem ddvida. De novo o
Custo Brasil joga ai um pa-
pel negativo poderoso. Mas

“Nosso maior problema € o famoso Custo Brasil,

gue tem componentes dramaticos como 0s

Impostos, o cambio, 0s juros e a infraestrutura”

rar que no Brasil isto acon-
teca? Sobretudo tendo em
conta que globalizacao exi-
gira que as maquinas, ex-
portadas para os diferen-
tes mercados, possuam estas
normas de seguranca aplica-
das?

Acima de limitacoes de
mercado, as cabines mais
seguras e confortaveis sdo
uma necessidade claramen-
te identificada pelo moderno
produtor brasileiro, de modo
que, com ou sem regulacdes,
ja estdo sendo instaladas em
todos os tratores novos.

Vocé nao acredita que
seja 0 momento de abrir as

WORLD

Os fabricantes indianos e
chineses estao buscando ex-
pandir seus mercados no que
diz respeito a maquinas agri-
colas. Como se encara em
Brasilia a criacdo de “joint
ventures” com empresas bra-
sileiras de tamanho menor
que estas de fora? (tome-
mos como exemplo Mahin-
dra com Tramontini, embora
esta seja uma hipdtese).

Penso que este é um tema
também ligado a moderniza-
¢do da agricultura familiar e
do pequeno produtor rural, de
modo que deveria ser objeto
de interesse do Governo Fe-
deral. Nossa politica agricola
nao deve se preocupar apenas

também a burocracia e cer-
ta dose de nacionalismo anti-
quado perturbam a vinda de
investimentos produtivos.

A politica de vai e vem
do nosso vizinho e “socio”
no Mercosul, esta causando
tensdes desnecessarias. Esta
politica nao é mais “fanta-
siosa do que real”? Nao esta
sendo tirada em demasia a
corda das multinacionais?

O Mercosul é importan-
te para todos os paises da
América do Sul, mas preci-
sa sair do discurso para vi-
rar realidade. Enquanto nao
harmonizarmos nossas poli-
ticas macro econdmicas e se-



toriais, estaremos apenas no
terreno da teoria.

Nosso pais é um dos
maiores produtores mun-
diais de suco de laranja,
cana-de-aciicar e carne de
aves... Vocé acredita que o
Brasil aspira entrar no “clu-
be” dos produtores de azei-
te de oliva e vinho, ten-
do em conta que o “nos-

dacao Getilio Vargas, pro-
fessor de Economia Rural,
co-presidente da Comissao
Interamericana de Etanol e
etc... assim como um exce-
lente professor - atesto isso
— um propulsor do Coope-
rativismo Agrario... e ainda
“pai” do Agrishow. Como
vocé vé o futuro das feiras
agricolas em nosso pais?
vocé nao cré que existam

André Carioba (AGCO), Roberto Rodrigues (ex-Ministro),
Julidn Mendieta (Agriworld) e Martin Richenhagen (AGCO).

so sul” traz possibilidades
para isto?

O Brasil aspira entrar
neste clube seleto e em mui-
tos outros, como o das fru-
tas tropicais e temperadas,
flores, produtos orgéanicos,
biocombustiveis, alcoolqui-
mica, algodado, carne suina e
muitos outros. Trabalhamos
o tempo todo para isso.

Coordenador do Cen-
tro de Agronegdcio da Fun-

feiras em demasia, mesmo
levando em conta o tama-
nho do pais?

Nao, ndo creio. Alids, ha
espago para outros e nao tan-
to devido ao tamanho do pais
e muito mais devido a diver-
sidade de nossas regiodes, seja
do ponto de vista edafocli-
matico, seja cultural, étnico,
tecnoldgico, fundiario, etc.
A Agrishow pode ser replica-
da em diversas outras regides
ainda.

Até agora poderiamos di-
zer que este gigante que é o
Brasil, estd apenas despertan-
do. O que precisamos fazer
para deixarmos de ser “um
pais de promessas” para ser-
mos um pais de realidades?

Ja somos uma realidade
no agronegocio global; nosso
saldo comercial do setor ja é
o maior do mundo e estamos
conquistando mais mercados

todo ano. Em 2000 exporta-
mos 21 bilhdes de délares
de produtos da agropecuaria
e no ano passado chegamos
a 94 bilhdes. O pais nao é
mais uma promessa, € uma
realidade. F claro que pode-
mos fazer muito mais se ti-
vermos uma estratégia para
o campo, que inclua inves-
timentos em logistica e in-
fraestrutura, uma politica de
renda coerente e positiva,
uma politica comercial mais
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agressiva, maior seguranga
juridica (com modernizacao
das legislagbes para o setor)
e assim por diante. Estamos
também batalhando por isso
diariamente.

A descoberta de petréleo
em nossas costas é muito fa-
voravel para a nossa econo-
mia. Vocé acredita que estas
descobertas possam “desvalo-
rizar” a nossa posicao em re-
lacao a producao de etanol?

Ndo. Se tivermos uma
estratégia adequada, a agro-
energia continuard crescen-
do. As grandes multinacio-
nais Bunge, Cargill, ADM,
Dreyfus, as petroliferas BP,
Total, Petrobrds vieram in-
vestir em agroenergia mes-
mo sabendo do Pré-sal. As
coisas sao sinergética e nao
excludentes.

WORLD

Brasilia tem 3 ministérios
que lidam com a agricultura,
por que nao se unem todos
estes ministérios em apenas
uma pasta ministerial?

Na verdade sao 4: Agri-
cultura, MDA (Ministério do
Desenvolvimento Agrario),
Pesca e Meio Ambiente, que
cuida de Florestas Plantadas,
uma cultura agricola como
qualquer outra. Nao se unem
por razdes de politica parti-

daria que nao deveriam ser
maiores que os interesses na-
cionais.

Por fim, como vocé vé o
futuro da agricultura e pecua-
ria no Brasil nos préximos
anos, especialmente quando
se leva em consideracao que
estamos perdendo em com-
petitividade ao exportar bens

de consumo produtos indus-
trializados - nao esquecendo
que estamos atualmente em
uma fase de desindustriali-
zacao devido a fatores como
saldrios, insumos, impostos,
carga tributdria absurdamen-
te alta e o cambio do real de-
masiadamente forte.

Em recente trabalho, a
OECD disse que até 2020 a
producao de alimentos no
mundo precisa crescer 20%.
E adverte que a UE s6 cres-
cera 4%, Estados Unidos e
Canadd, 15%, China, In-

“O Mercosul é importante
paratodos os paises

da América do Sul, mas
precisa sair do discurso

paravirar realidade”

dia, Rissia e Ucrania nao
chegardao a 30%. E afirma
que o Brasil precisa cres-
cer 40%, apostando em trés
vantagens competitivas que
temos: terra disponivel, tec-
nologia tropical invejavel e
gente competente. Nenhum
outro pais tem isso. Se re-
solvermos as nossas ques-
toes estruturais ja referidas,
nosso futuro sera brilhante,
muito brilhante!

Julidn Mendieta
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PNEUS AGRICOLAS E FLORESTAIS:
Garras, por gue té-las’?

Prof. Kléber Pereira Lancas

s garras dos pneus agri-

colas sao uma marca

registrada, como diz
o povo. Qualquer pessoa,
quando olha um pneu agri-
cola de tragao (aquele que
realiza o trabalho de movi-
mentar o trator) ja o reco-
nhece em funcdo das barras
salientes diagonais na sua
banda de rodagem. Como o
préprio nome sugere as gar-
ras surgiram com a fungao
de cravar no solo e trans-
mitir o torque da roda (que
vem do motor do trator) para
o solo e, assim, gerar movi-
mento e forga para tracionar
equipamentos. Apds alguns
anos do invento da maqui-
na a vapor, no final do sécu-
lo 18 e inicio do 19, alguns
agricultores visiondrios ini-
ciaram a adaptagdo dessas
maquinas para que se movi-
mentassem no solo agricola,
sem o uso dos trilhos. Para
que isso se tornasse possivel,
perceberam que as rodas de-
veriam ser muito grandes e
largas (inicialmente cons-
truidas de madeira) para ndo
afundarem no solo e, para
que ndo patinassem muito,
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deveriam colocar taliscas de
madeira transversalmente a
periferia da roda. Surgiram
ai as garras. A Figura 1 apre-
senta um trator antigo com
rodas de aco e taliscas (ob-
servem o diametro das ro-
das e as taliscas) e a Figura
2 apresenta um trator de ro-
das de aco da década de 40,
também com taliscas.

Quando do invento do
pneu e ao adapta-lo ao tra-
tor, o conceito da garra veio
junto. Estava entdo criado o
pneu agricola de tracao com
garras. A fungdo basica das
garras era muito clara: cra-
var no solo agricola “fofo”
ou solto e gerar forca de tra-
cdo através do cisalhamento
do solo paralelo ao eixo da
roda e em sentido contrario
ao movimento.

Atualmente, os pneus
agricolas sdao um dos princi-
pais componentes do trator e
da maioria das maquinas agri-
colas, tendo relevante impor-
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TRANSLACAD

ROTO-TRANSLACXO
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Figura 3: Roto-Translagdo de uma Roda. (CIR=Centro Instantdneo de Rotacéo) localizado no contato roda/solo

tancia nos custos operacionais
e, principalmente, nos custos
finais de um trator, podendo
chegar até a um quinto do seu
valor final. O pneu é o elo en-
tre o trator e o solo e é respon-
savel por realizar a tracdo que
ird proporcionar o movimento
das demais maquinas e equi-
pamentos agricolas que de-
pendem dessa forca do trator
para realizarem as operagoes
no campo, para as quais foram
construidos.

Os pneus sdao montados
em rodas, normalmente de
aco e, muitas vezes, de ligas
de metais especiais em vei-
culos de passeio e de corri-
da. Junto com as esteiras for-
mam os componentes cha-
mados de rodados, que tém
como fungao suportar a car-
ga dos veiculos e transferi-
la para o solo, junto com o
torque e a rotagcao do motor,
transformando tal movimen-
to em deslocamento do vei-
culo e, finalmente, direcionar
esse deslocamento.

A transformacao da ro-
tacdo da roda em translacdo
do veiculo multiplica signi-
ficativamente a sua capaci-

Para cada situacao existe um limite de

tracdo daroda, justamente igual a forca

de atrito estatico limite, chamada de

limite de aderéncia

dade de movimentar cargas
e, por isso, a roda tem sido
considerada uma das inven-
¢Oes mais simples e impor-
tantes de toda a histéria da
humanidade.

A tracdo das rodas moto-
ras se realiza devido ao atri-
to estatico entre a roda e a
superficie e, portanto, para
cada situacao existe um li-
mite de tragdo da roda, justa-
mente igual a forga de atrito
estatico limite, chamada de
LIMITE DE ADERENCIA.

Ao considerar o atrito en-
tre uma roda motriz e o solo,
deve-se inicialmente, consi-
derar ambas ideais, ou seja,
indeformaveis.

O atrito entrearodae o
solo é considerado estatico
porque, no ponto de conta-
to entre ambos, a velocida-

de instantanea é nula, vis-
to que este ponto é o Cen-
tro Instantaneo de Rotacao
(CIR) do movimento com-
posto da roda (rotacdo +
translacao).

A Figura 3 mostra a com-
posicdo de velocidades de
uma roda.

A tragdo gerada pelos ro-
dados é um meio de trans-
formacgao energética de bai-
xa eficiéncia; porém, ainda é
o método mais utilizado para
realizar as operagdes agrico-
las, necessarias para a con-
dugao das culturas. As prin-
cipais causas da perda de
poténcia ou forga no roda-
do sdo:

- O sistema de direcdo do
trator

- A resisténcia ao rolamento
dos rodados
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INTERACAO RODADO/SOLO — TEORIA DO CISAMENTO

Conforme demonstrado por Bekker (1960) e confirmado por diversos autores (Mialhe, 1980, Alcock, 1986 e Upadhyaya et
al., 1994) a teoria Cldssica de Coulomb relativa d resisténcia ao cisalhamento de corpos rigidos, pode ser aplicada aos solos
(Figura 4), ficando da seguinte maneira:

t=0+0 1g¢

onde:
N < = Tensio de Cisalhamento do solo (mdxima tensdo de
cisalhamento)
t=FA
F = forca util (F = torque util no rodado/raio do rodado)
A = drea de contato rodado/solo
( = Coesio do solo (que é a parte da resisténcia que
independe da pressdo normal)
o, = Tensiio normal ao plano de cisalhamento
Figura 4: Interagdo rodado/solo representado por uma placacom = N/A
garas. N= carga normal aplicada no rodado (representado pela
placa retangular com garras)
¢ = tingulo de atrito interno do solo
tg ¢ = coeficiente de afrito do solo

i
TEMSAD DE RUFTURA . Retsde Cowlomt . . A
Twro+1tgg  Substituindo os valores na equacdo de Coulomb obtém-se:
o[ F=CA+Nig¢
+ ou seja:

TEnslo PO

Figura 5: Gréfico da Tensdo de cisalhamento do solo (T) em
funcao da tensdo normal ao solo (On)

A forca resistente ao cisalhamento do solo, ou melhor, a forca itil gerada pela traco do rodado é funcéo da coesdo do
solo multiplicada pela drea de contato rodado/solo somado com a carga normal aplicada no rodado multiplicada pelo
coeficiente de atrito do solo.
- PARA SOLOS ARENOSOS: a coesiio é haixa e a drea de contato influi pouco. A carga no rodado influi muito, pois o
coeficiente de atrito é alto.
- PARA SOLOS ARGILOSOS: a coesiio é alta e a drea de contato influi muito. A carga normal influi menos, pois o
coeficiente de atrito é mais baixo.

CURIOSIDADE PRATICA:

- Quando um veiculo atola em solo arenoso: é importante tirar o maximo de peso desse veiculo. Caso a areia esteja
solta, deve-se diminuir a pressdo dos pneus para que o rodado crave menos no solo.

- Quando um veiculo patina em solo argiloso dmido: deve-se aumentar sensivelmente a carga no rodado de tracdo e
a drea de contato rodado/solo.

AGRIWORLD




W = carga dindmica

P = tra¢do liquida

T = torque motor

R = reagdo do solo

W = velocidade angular
V = velocidade avante

Figura 6: Forgas aplicadas numa roda motriz.

- As perdas por atrito com
o solo

- As deflexdes do dispositi-
vo de tracdo (rodado) e do
solo em contato

Para que o dispositivo de

tracdo apresente a maior efi-
ciéncia trativa possivel, di-
versas providéncias devem
ser tomadas, baseadas na Teo-
ria da Tragdo, em resultados
praticos e nas conclusdes
de pesquisa, levando-se em
conta diversos aspectos, tais
como:

- Tipo de dispositivo de tra-
cao (rodado)

- Interagdo rodado/solo: For-
cas atuantes no rodado (te6-
ricas e aproximacoes prati-
cas mais plausiveis)

- Tipo e condigdes do solo

- Carga atuante no rodado

- Deformacdes e area de
contato rodado/solo

- Teoria do cisalhamento do
solo

A forga atuante numa
roda motriz, gerada por um
torque T cria uma forga re-
sistente F, conforme mostra-
do na Figura 6. Neste caso a
roda é considerada como um
corpo indeformavel e solo

deformavel. Mas ainda nao é
o que realmente acontece na
pratica, principalmente com
pneus modernos dos tipos ra-
diais e BPAF (baixa pressao e
alta flutuagdo) que sdo infla-
dos com baixa pressao e se
deformam bastante (maior
area de contato pneu/solo).
Neste caso, ambos se defor-

mam, o pneu e solo. Portan-
to, a teoria deve ser adapta-
da a realidade do campo. As
consideracdes iniciais nao
sdo mais validas. Ou se uti-
lizam adaptagdes das equa-
¢Oes tedricas ou equagdes
empiricas obtidas em ensaios
e pesquisas de campo.

Hoje, a realidade do solo
agricola ou florestal é outra.
Nao se realiza mais a mobili-
zacdo intensiva do solo antes
da semeadura ou plantio. Téc-
nicas como o Cultivo Mini-
mo, normalmente representa-
do pela subsolagem na linha
de semeadura, sem prepa-
rar todo o solo no plantio, ou
ainda, pelo Sistema de Plantio
Direto na Palha, sem mobili-
zagao do solo, representam
bem mais de 50% das areas

Figura 7: Esquerda: Contato do pneu com garras em solo firme. Somente as garras entram
em contato com solo e ainda parcialmente (La < L). ). Direita: drea de contato impressa em
cartolina no NEMPA.

Figura 8: O contato da garra com uma superficie rigida provoca a sua flexao, o que consume
energia e diminui a eficiéncia trativa.
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Figura 9: Evolugdo da roda, ao longo do
tempo, para a aplicacao agricola.

comerciais no Brasil. Portan-
to, o solo por onde o trator,
a colhedora, o pulverizador
auto-propelido vao passar,
nao estdao mais soltos ou fo-
fos. Assim, como a garra vai
cravar num solo firme? Ou
seja, ela ndo mais crava no
solo (conforme pode ser vis-
to na Figura 7). E, se ndo cra-

va, como ira cisalhar o solo?
A funcdo principal da gar-
ra ndo mais se justifica e, en-
tao, além disso, a drea de con-
tato pneu/solo fica reduzida
ao contato das garras com o
solo e ndo em toda a area do
pneu. Isso é muito prejudicial
a tracdo. Finalmente, as gar-
ras quando novas e em con-
tato com o solo, sem cravar,
sofrem deformagoes (as gar-
ras ficam abauladas), como
visto na Figura 8 e, portanto,
gastam energia para que isso
aconteca. Ou seja, maior con-
sumo de combustivel.

A Figura 9 mostra a evo-
lugao que o rodado vem so-
frendo ao longo do tempo
para minimizar a compacta-

cao do solo e aumentar a efi-
ciéncia trativa. Agora é a vez
das garras baixas, conforme
mostrado a seguir.

Alguns ensaios realiza-
dos pelo NEMPA —Ndicleo de
Ensaio de Maquinas e Pneus
Agricolas (www.nempa.com.
br) tém confirmado essas afir-
magoes e mostrado a nova
realidade dos pneus agrico-
las e florestais. Em um dos
ensaios, a altura das garras foi
estudada, variando-se seus
valores em duas classes: Gar-
ra Alta ou nova (sem desgas-
te) e Garra Baixa (ou desgas-
tadas). Para medir a altura da
garra foi utilizado um dis-
positivo especial, conforme
mostrado na Figura 10.

Figura 10: Medidor de altura de garra de pneus agroflorestais.

Figura 11: Alternativas de garras para pneus de tratores que trafegam em solos firmes ou coberto com palhada.
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Tabela 1 — Dimens6es da altura das garras dos pneus diagonais
utilizados.

Dianteiro | GARRA ALTA (GA) 4 41 4 40 41 100
GARRA BAIXA (GB) 14 16 16 14 15 33,3

Traseiro | GARRA ALTA (GA) 51 50 50 51 51 100
GARRA BAIXA (GB) 29 31 31 30 30 59

Tabela 2 - Valores médios do consumo de combustivel (L h') para 4
marchas e 2 alturas das garras

BAIXA

11,61 aA

14,24 aAB

17,17 aAB

19,47 aB

ALTA

12,21 aA

14,42 aAB

17,92 aBC

22,17 aC

* Médias com letras iguais, mindscula na coluna e maidscula na linha, ndo apresentaram diferenga significativa no teste de Tukey (P>0,05)

Tabela 3 - Valores médios da poténcia na barra de tracdo (kW) para
4 marchas e 2 alturas das garras

BAIXA

24,47 aA

26,47 aB

36,97 aC

41,21 aD

ALTA

23,28 aA

25,87 aB

36,76 aC

40,92 aD

* Médias com letras iguais, mindscula na coluna e maidscula na linha, nao apresentaram diferenca significativa no teste de Tukey (P>0,05).

A Tabela 1 mostra as di-
mensdes das garras ensaia-
das, a Tabela 2 os valores
de consumo de combustivel
para ambos os casos e a Ta-
bela 3 apresenta os niveis de
poténcia exigidos por ambas
as alturas de garras em dife-
rentes marchas do trator.

Os resultados dessa pes-
quisa confirmaram que os
pneus com as garras baixas
foram mais eficientes em so-

los firmes e/ou com palha-
da, permitindo concluir que,
as garras, na maioria dos so-
los agro-florestais brasileiros,
ndo irdo ajudar e, com certe-
za, atrapalharao.

Portanto, fabricantes de
pneus, vamos pensar em no-
vos formatos de garras de
pneus, conforme mostra-
do na Figura 11, para solos
mais firmes como no Siste-
ma de Plantio Direto na Pa-

Iha ou em Sistemas com Tra-
fego Controlado.

Visto que muitos trato-
res estao trabalhando fora da
area ou talhdo agricola ou
florestal, tais como os trans-
bordos de cana-de-accar,
“forwarder” para madeira e
carretas de laranja, mais ain-
da se justifica a mudanca ra-
dical no formato e “design”
da banda de rodagem desses
pneus..
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A AGCO teve um ano
recorde em 2011. Quais
sdo suas expectativas para
20122

Este ano queremos al-
cancar os 10 bilhdes de do6-
lares em vendas, um volume

AGRI

m | =

&
Martin Richenhagen

Presidente e Executivo Conselhetro do Grupo AGCO

[ —

“Nao descartamos
aquisicoes”

que seria recorde para nos,
com uma rentabilidade por
acdo de 5 délares.

Este ano o senhor expres-
sou publicamente o desejo
de adquirir a CNH. Com es-

tes resultados mencionados,
o senhor mantém a mesma
ideia, apesar do investimen-
to que isso representaria?

A CNH ja assegurou que
ndo estd a venda, portanto
ndo tem sentido especular.



Vocés seguem manten- correntes locais e ndo des-
O'mais alto do uma politica de expan- cartamos aliangas estratégi-
sdo, com incorporagdes im- cas.
representante do portantes como as da GSI,
Grupo AGCO concedeu Laverda e Santal. Agora apa- Depois de cancelados os
. : receu em cena a Kubota acordos com a Landini e a
éntfevistaexclusiva com a aquisicao da Kverne- Same Deutz-Fahr para tra-
paraas revistas land. Qual sua posicao so- tores ‘especiais’, que planos
R g bre este assunto? vocés tem para este segmen-
Agrotécnicada A estratégia da AGCO to?
Espanhae Agriworld nos Ultimos anos foi centra- Em 2013 e 2014 vamos
: da no crescimento interno lancar tratores pequenos de
doBrasil, onde e isto ndo vai mudar. Mas é grande qualidade e mais
apresentou uma visao claro que ndo descartamos a  competitivos.
realizagdo de aquisigdes to-
geral do estado dos tais, que ajudem a aumentar Em poucos anos a Mas-
mercados em nivel os valores dos acionistas. sey Ferguson se converteu
. g . em um dos principais fabri-
global e explicou sobre O surgimento de fabri- cantes de colheitadeiras na
a situacdo atual de sua cantes asiaticos na ‘Europa Europa. Que estratégias vo-
forte’ pode mudar as estra- cés tem para serem um dos li-
empresa que obteve tégias de aquisicoes ou acor- deres deste segmento? Aqui-
resultados recordes dos? Vocés poderiam chegar sicoes, desenvolvimento de
‘ a produzir aliancas “anti-na- produtos em Breganze?
no ano passado, e turais” e se tratando da defe- Faremos crescer nos-
que possui boas sa dos mercados? sa posicdo no mercado atra-

3 A AGCO esta investindo  vés da formagao de distribui-
perSQQCtlva parao cerca de 350 milhdes de d6- dores e desenvolvimento de
future. lares na Asia com a finalida-  produtos.

de de estar em boa posicao
para competir com os con- Vocé tem observado que

as empresas cada vez mais
se referem a China com
menos ‘alegria’ e com um
certo grau de ceticismo?

China é, e seguird
sendo, um mercado im-
portante também no futu-
ro e a AGCO quer partici-
par desta regidao em cres-
cimento.

Parece que esta mu-
dando a politica de ajudas
estatais em diferentes ce-
ndrios importantes. Como
se prevenir em relacao a
esta situacao?
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Os rendimen-
tos agricolas sao
muito fortes em al-
gumas zonas e 0S
agricultores  utili-
zam os bons anos
para alavancar seus
negocios, o que sig-
nifica que os subsi-
dios acabam sendo
menos importantes
para o futuro.

A Russia passou
de um pais de ‘es-
perancas’ a um pais
de ‘cautelas’ devido
a inseguranca que
apresenta. A cria-
cao de joint ventu-
re pode ser uma so-
lucao diante de tal
situacao?

Cremos no mer-
cado russo e na criagao de
empresas mistas com socios
leais adequados e compro-
metidos.

Ha um ano, os merca-
dos sul-americanos ‘salva-
ram’ as contas da empresa.
Agora voceés e tantas outras
empresas se viram obriga-
dos a investir na Argentina
em um momento em que o
pais atravessa uma dificil si-
tuacao devido a seca. O que
vocé espera dessa regiao do
planeta?

As condicoes climaticas
sempre mudam no mundo e
sdo dificeis de serem previs-
tas. A América do Sul sem-
pre sera uma regiao muito
importante e com agriculto-
res altamente profissionais.
Como lideres do mercado

Faremos crescer
nossa posi¢ao no
mercado atraves
daformacéao de
distribuidores e

desenvolvimento

de produtos

que somos, espera-
mos um desenvol-
vimento positivo na
América Latina.

A aquisicao da
Santal lhes deu uma
oportunidade de
competir nos mer-
cados de cana-de-
acicar. Com este
novo produto vocés
esperam conseguir
uma aumento de fa-
turamento no mer-
cado brasileiro?

Sim, isto € parte
da nossa estratégia
de crescimento.

A curto prazo,
a India est4 se con-
vertendo em uma
opcao interessante.
O que podem fazer os fabri-
cantes chineses para entrar
neste mercado?

Massey Ferguson € o ‘nu-
mero dois’ na India através
de um licenciado. Os fabri-
cantes chineses terdo tem-
pos dificeis para entrar neste
mercado ja que carecem de
servicos de qualidade e tec-
nologia.

Gracas ao seu convite,
tive a maravilhosa oportu-
nidade de assistir a cipula
sobre a Africa que foi cele-
brada em Berlin. E este con-
tinente um desafio para o fu-
turo, tendo em conta a frag-
mentacao dos paises e seus
problemas financeiros, béli-
cos, etc.?

A populacio da Africa
estd vivendo um crescimento



extraordinario e este pais ne-
cessita de seguranga alimen-
tar. A AGCO ajudara para
melhorar a mecanizacao das
fazendas através das escolas
de capacitagdo e vamos in-
vestir na fabricacao com a fi-
nalidade de estar perto des-
tes mercados e criar novos
empregos.

Monroe disse uma vez:
“América para os america-
nos”. Seria também Africa
para os africanos?

A Africa vai ser um mer-
cado para as empresas com
enfoque correto e ético e que
estejam realmente interessa-
das em apoiar as democra-
cias estaveis.

0 HOMEM QUE AMA 0S CAVALOS

Conheci Martin Richenhagen na época em que trabalhava na Class. Fui a uma viagem a Sevilla com August Moormann,

O que vocé enxerga na sua
‘bola de cristal’ para este ano?
Vocé acredita que se iniciauma
recuperacao econdmica?

Sim, mas isso € uma tare-
fa grande e dificil. Na conjun-
tura atual é importante desta-
car que a Agricultura estd fa-
zendo muito melhor que os
outros setores industriais.

e nestes dias que estivemos juntos, percebi uma pessoa com uma marcante formaciio humanista, aberto e comunicativo,
e com um excelente francés. Talvez tenha sido este um dos fatores que permitiu que nos ‘conectdssemos’ imediatamente,
relacéio que foi crescendo e se aprofundando ao longo dos anos. Martin & uma pessoa de grande base religiosa e teolégica,
como demonstra sua formaciio académica que passa pelas Universidades de Bonn e La Sorbona. Tem se dedicado a freinar

de cavalos - sua grande paixdo- ao ponto de chegar a ser capitiio da Selecdo Olimpica Equestre da Alemanha.

Seu dominio de idiomas - fala cinco - o conduziu a trabalhar com exportacio, o que o levou d Thumann, onde esteve por
10 anos, para passar posteriormente a Shindler e, depois de trés anos, passar d Claas. Nesta época a AGCO (sua atual
empresa) e a Claas iniciaram conversacdes para uma possivel fustio, coisa que nunca aconteceu, mas nessa ocasido, teve a
oportunidade de conhecer Robert J. Ratliff , que, posteriormente ao falecimento de vdrios diretores da AGCO em um fatal
acidente de avido, lhe ofertou entrar na empresa em 2004, onde foi Director Executivo, para passar, no ano de 2005, a

Presidente.

A Richenhagen Ihe interessa mais
que ganhar dinheiro, aprender coisas
novas, e mudar. Foi sua paixdo pelo
cavalos que o levou a uma vida
empresarial. Nunca anteriormente
havia pensado em dirigir uma em-
presa do tamanho da AGCO. Acredita
nos desafios e olha para a Africa
como o continente do futuro, que

ele mesmo ajuda a construir e que
conheceu através de uma anedota
com um jovem da Somalia que hoje é
parte de sua equipe. Assim é Marfin
Richenhagen , que estou seguro que
se um dia pudesse escolher como
reencarnar, pediria para ser um
centauro.

Martin Richenhagen junto com a equipe alema que participou dos Jogos Equestres Mundiais
2010 e que contou com o patrocinio da Fendt.

Julidn Mendieta
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Produtos com Alto Padrao
de Qunlldnde

BRASICAB)DO!BRASIL; especializadoiem
desenvolvimentoleproducaoidelcabinas
elcomponentesiparalmaquinasjagricolas
eldelconstrucao) comjumalsolida
trajetorialnomercado:

Contamosicomuma
estrutura defuncionarios
el/teécnicosialtamente
capacitados;tecnologias
e ferramentaside
primeira linha que'nos
permitem diferenciar
nossos produtos.

Nosso objetivo: “Ser; lider. em fabricacao
de cabinas e/ componentes; fabricando
produtos com alto padrao de qualidade,
para poder; satisfazer plenamente as
necessidades/de nossos clientes de maneira
criativa e eficiente”.
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Fone: (41) 3268-0707.
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LEIRAS

19° Feira Internacional de Tecnologia Agricola em
Acao (Ribeirdo Preto - SP. 30 de abril a 4 de maio)

lﬂa‘ "_‘_‘“__.-3;

"AGRISHOW20 2012

Com a crescente importancia da agricultura
para aeconomia brasileira, a Reed Exhibitions
Alcantara Machado promove a Agrishow 2012

- 192Feira Internacional de Tecnologia Agricola
emAcdao, que acontece de 30 de abril a4 de
maio, no Polo Regional de Desenvolvimento
Tecnologico dos Agronegocios, em Ribeirdo
Preto, interior de S&o Paulo.
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E‘lm

uando o assunto é

agronegocio, o Bra-

sil tem muito a mos-
trar. O setor responde por
42% das exportagdes, por
37% dos empregos e por um
em cada trés reais gerados
no pais. Sdo nada menos do
que 388 milhdes de hectares
de terras agricultaveis férteis
e de alta produtividade, além
do titulo de primeiro produ-
tor e exportador mundial de
café, acucar, etanol de cana-
de-acglcar e suco de laranja.
E, segundo a CNA - Confede-
racdo da Agricultura e Pecu-
aria do Brasil, o faturamento



bruto da producgdo agricola
em 2012 deve atingir a cifra
de R$ 196,4 bilhoes.

Bons motivos para que
a promotora, Reed Exhibi-
tions Alcantara Machado,
veja com grande otimismo
a realizacdo da Agrishow
2012 - 197 Feira Internacio-
nal de Tecnologia Agricola
em Acdo, que acontece de
30 de abril a 4 de maio, no
Polo Regional de Desenvolvi-
mento Tecnoldgico dos Agro-
negbcios, em Ribeirdo Pre-
to, interior de Sao Paulo. O
evento concentra os princi-
pais “players” (personagens)
da inddstria mundial em um
ambiente de negdcios profis-
sional e inovador, reunindo
profissionais e empresarios
interessados em investir em
solugbes capazes de aumen-
tar ainda mais a competiti-
vidade do Brasil no cendrio
mundial. Dados da Confede-
racdo da Agricultura e Pecu-
aria do Brasil (CNA), estimam
que o faturamento bruto da
agropecuaria brasileira deve-
ra alcancar R$ 318,4 bilhdes
em 2012, sendo R$ 122,1 bi-
lhdes da producao da pecu-
arin e R$ 196,4 bilhdes dos
pr@dutog a Ir|’las.

DINAMICAS:
360 MIL m?

Completando em 2012 dezenove
anos de historia, a AGRISHOW

— Feira Internacional da Tecnologia
Agricola em Actio — i estd
consolidada como a principal

feira do setor agricola na América
Latina. Os 360 mil m? destinados
a edicdo deste ano sero palco

de demonstracdes de maquinas

e equipamentos agricolas das
principais empresas do mercado,
além de rodadas de negécios e
visitas técnicas. A organizadora
espera receber um piblico
estimado de 150 mil compradores.

REED EXHIBITIONS
ALCANTARA
MACHADO

Criada em 2007, a Reed
Exhibitions Alcantara Machado é
resultado da joint-venture entre

a maior promotora de feiras

do mundo, a Reed Exhibitions,
presente no Brasil desde 1997

¢ a maior da América Lafina,

a Alcantara Machado Feiras de
Negdcios, fundada em 1956 e lider
no mercado lafino americano. Com
eventos nos setores mais afivos da
economia, no hiénio 2010-2011 a
empresa realizou somente Brasil
mais de 56 grandes Feiras de

. Negécios e Consumo, ocupando

assim o 1° lugar em quantidade
de eventos, volume de visitantes
e compradores e mefragem
total de expositores, dentre as
empresas associadas @ UBRAFE

; (Unido Brasileira dos Promotores

¥ de Feira).

Iy

Outros nu-
meros positivos
reforcam as proje-
cOes. Estimativas da Co-
nab - Companhia Nacional de
Abastecimento indicam que a
producdo nacional de graos
da safra 2011/2012 deva al-
cancar 158.433 milhdes de
toneladas, enquanto as areas
de cultivo acompanham o rit-
mo e crescem 3,3%. Com esse
cenario favoravel do agrone-
gocio nacional, responsavel
pela movimentagao de 25%
do Produto Interno Bruto (PIB),
a expectativa é de superar os
recordes de publico da edicao
passada da feira.

Iniciativa da ABIMAQ
(Associacao Brasileira da In-
ddstria de Maquinas e Equi-
pamentos) em conjunto com
a ABAG (Associacao Brasi-
leira do Agribusiness), ANDA
(Associacdo Nacional para
Difusao de Adubos) e SRB
(Sociedade Rural Brasileira),
a feira esse ano esta dividida
em dez segmentos: aviagao,
irrigacao, ferramentas, cami-
nhdes/Onibus/transbordos,
maquinas para construgao,

agricultura de precisdo, ar-

mazenagem, pecudria, ppeus;
e automobilistico. ¢
Angel Pérez

+
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LEIRAS

1.- Que produtos novos estiio sendo apresentados no Agrishow?
2.- Quais as principais novidades tecnoldgicas que estes produtos possuem?

3.- Quais os principais detaques dos produtos, em relactio @ sva vtilizacéio
prdtica pelos usudrios?

BRIDGESTONE DO BRASIL

Ricardo Drygalla - Gerente de Marketing
da Bridgestone Bandag

1.- A Bridgestone Firestone apresentara seu novo pneu
para tratores, com construgdo radial, o RADIAL ALL
TRACTION DT, além da linha completa de pneus agricolas.
A empresa disponibilizard também a banda de rodagem
BRMS, um desenho exclusivo com excelente desempenho
quilométrico, destinado a reforma de pneus de caminhao
em aplicagdes on/off.

A Bridgestone vai expor ainda sua linha de pneus para
caminhdo & 6nibus, passeio e caminhonete, de bandas
de rodagem Bandag, de suspensao e molas pneumaticas e
outros produtos para a manutengdo de veiculos de carga
disponiveis na rede BTS.

2.- O novo pneu RADIAL ALL TRACTION DT, de
classificagdo R-1W, projetado com barras mais altas, antes
era importado dos Estados Unidos e agora é produzido

NOVIDADES NO AGRISHOW: pneu
RADIAL ALL TRACTION DT & banda de

no Brasil. Ele estara disponivel nas medidas 710/70R38 e [gjg,ianz],ngMg DO ESTANDE:
600/65R28. o N°: E8a RUA: Rua 8

A banda de rodagem BRMS, exclusividade da Bandag, PESSOA DE CONTATO: Ricardo Drygala
possui ejetores de pedras que evitam a retengao de residuos - Gerente de Marketing da Bridgestone
e proporcionam resisténcia contra picotamentos no Bandag CELULAR: (19) 9795-8462
fundo de escultura, e suas multiplas ranhuras nos ombros = Thais (assessoria de imprensal

contribuem para a redugao dos niveis de temperatura em
operacdo. E indicada para posigoes de eixo livre e tragcao
moderada de caminhdes e implementos rodovidrios.

3.- O RADIAL ALL TRACTION DT ¢ indicado para terrenos onde se exige maior tragao,
pois além das barras mais altas, oferece excelente area de contato da banda de rodagem
do pneu com o solo, associada @ menor compactacao do terreno. Isso se traduz em maior
produtividade e economia operacional. Ja a banda de rodagem BRMS oferece excelente
dirigibilidade e tracao, desgaste uniforme e maior protegao da carcaga, refletindo

no melhor indice de reforma, sendo uma 6tima alternativa para equipar os veiculos
canavieiros e outros que trafegam em condigdes mistas de pavimentagao.
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PLA DO BRASIL

Maximiliono Cqssalh@,
Gerente Industrial

1.- Estamos apresentando um pulverizador
autopropelido direcionado para a cultura da
cana-de-acucar.

2.- Amdquina foi desenvolvida pensando
nas caracteristicas da cultura; assim,
equipamos a maquina com rodas e pneus
18,4 X 34” para que ndo haja afundamento,
motor de 220 cv da Mercedes Benz
eletrbnico, que nos traz uma redugao de
consumo de até 20%, protegao de ventoinha
e carter para que nao seja atacado pela
palha, além da mais completa eletronica
para agricultura de precisdo contando com
piloto automatico hidraulico GPS Trimble,
CFX 750 medidor de litros de produto, ajuste
da bitola controlada hidraulicamente e os
bicos de pulverizagdo sao equipados com
pingentes que ultrapassam a linha das folhas
para uma pulverizagdo mais proxima da raiz
da planta. A maquina também ¢ equipada
com giro nas quatro rodas que permite

uma manobra mais curta, diminuindo o
amassamento, este dispositivo € exclusivo da
PLA.

3.- O motor traz uma economia de
combustivel consideravel, apesar de sua
poténcia de 220cv além de ja atender as
normas de emissao “Euro 3”. A maquina foi
desenvolvida baseada na norma NR 12 que
trata das protegdes e cuidados de operagao,
portanto esta totalmente apta para trabalhar
nas usinas de cana-de-aglcar. A eletronica
ajudard a tragar as linhas com precisdo e
ter o minimo de sobreposicao além de ter
uma homogeneidade na aplicagdo com a
ajuda dos pingentes que ultrapassam a linha
das folhas, estes pingentes sdo montados
intercalados com bicos normais.

LOCALIZACAQ DO ESTANDE:
N° D2id. em frente a Portaria Sul

'{b Pentair

HYPRO  SHURMo

Lider em
Pulverizagdo e Irrigagao

pentair.corl

43 3029-1215




PRODUTOS APRESENTADOS: Todos os modelos de

mdquinas mélfiplas (SAM, SHM, SSM e PD), méquinas
para gréios gratdos (SOL TOWER e SOL TT), méquina

para grdos finos (TDNG).

NOVIDADES NO AGRISHOW: SOL TT

LOCALIZACAO DO ESTANDE:
N° Déa, D5d, Eéb, E5¢ RUA: D

PESSOA DE CONTATO: Emilia de Moura

CELULAR 54 99311559

SEMEATO S/A INDUSTRIA E COMERCIO

Eduardo Copetti, Gerente de
Desenvolvimento de Mercado/
Produto

“As constantes pesquisas em desenvolvimento
aliadas a tradigdo, permitem a Semeato oferecer alta
tecnologia e inovagdo continua, o que resulta em
produtos cada vez mais resistentes e eficazes, como
o Gltimo langamento da empresa, que reline o que
ha de mais moderno em sistemas de plantio: a SOL
TT, plantadora para ser usada no plantio direto de
graos gratdos.

Langada em 2011, a SOL TT volta este ano com

um curriculo de conquistas que asseguram o seu
sucesso no campo. Os produtores comprovaram a
sua eficiéncia e os técnicos técnicos especialistas

a reconheceram através da concessao do primeiro
lugar (Ouro) na categoria Novidade no conceituado
Prémio Gerdau Melhores da Terra 2011. O

primeiro modelo: SOL TT 32/34 abriu as portas
para o desenvolvimento da SOL TT 28/30 e 36/40,

propondo novas possibilidades para os consumidores. A maquina é perfeita para realizar
o plantio em tempo habil, dentro da janela recomendada para a realizagdo do mesmo,
fator decisivo para atingir maiores produtividades. A qualidade do plantio pode ser
traduzida pela utilizagdo de linhas de semeadura pantograficas, montadas em um chassi
com 3 médulos flexiveis que oferece plenas condi¢des para a realizagdo da semeadura,
mesmo em terrenos irregulares. A distribuicdo das sementes, realizada através do sistema
de discos alveolados ou sistema pneumatico Vacuum System, possibilita individualizar as

sementes com precisao para que
as mesmas sejam distribuidas de
forma equidistante. Com disco
de corte de 20”, independente
da linha de semente, é possivel
a obtencao de excelentes

resultados no corte das diferentes

palhadas resultantes do sistema
de rotagdo de culturas adotados
na propriedade. A transmissdo
eletro-hidraulica possibilita
facilidades ao operador na
calibragao da quantidade de
sementes. Mesmo sendo uma
mdquina de grande porte, a
manobrabilidade e a agilidade
sdo caracteristicas marcantes da
SOLTT”
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MARINI IND. DE MAQUINAS E IMPLEMENTOS AGRICOLAS
Eduardo Marini - Marketing

1.- A Marini estara apresentando na Agrishow os kits de
rodado duplo com sistema de engate rapido para tratores e
colheitadeiras.

2.- As principais novidades deste produto é que sdo muito
mais faceis, rapidos e praticos para fazer sua instalacao,
tanto no trator como na colheitadeira. Para conduzir
implementos maiores nas mais diversas culturas e operagoes
os engates sdo desenvolvidos com um sistema de pressao,
na qual ndo é preciso apertar um parafuso sequer para
instald-lo e retird-lo, assim vocé pode colocar o rodado
duplo para puxar uma plantadeira e tira-lo para pulverizar,
facilmente ou seja é o trabalho de 2 tratores em 1 com
muito mais forca e tracdo.

3.- O destaque que tém chamado a atengdo do usudrio

é justamente sua rapida instalagdo, a segurancga e a
praticidade. Com este sistema, as vantagens que se tem sdo
a economia de combustivel, aumento da produtividade da
diminuicdo dos desgastes dos pneus assim como menor
compactagao do solo pois com um rodado duplo vocé tem
uma maior area de atuacdo no solo e distribui corretamente
o peso do trator, ou seja, reduz a patinagem e proporciona
maior capacidade de tragdo ao trator.

EMPRESA: Marini Ind. de Méquinas
Implementos Agricolas

PRODUTOS APRESENTADOS: Rodlas,
discos, rodados duplo e clongadores
de eixo

NOVIDADES NO AGRISHOW: Rodado
duplo com sistema de engate rdpido
LOCAUZACAO DO ESTANDE:
N°E7D

PESSOA DE CONTATO. Eduardo ou
Marcelo Celular, 54 81116578

ALONGADORES
nE EIND MARINT

Vishe-nos na Agrishow 2012,

MARINT

ST AT PR LSS

MAIS PRATICIDADE,
_SEGURANCA E
mRAPIDEZ PARA
- SEU THATGH'

E 'COLHEITADEIRA,

+55 84 3316.4100
www.MARINIL.agr.br

R Dl Sivinrd : THel ksl
Fausn Funga. K5 - Branl



MONTANA AGRICULTURE
Denilson Farias, Diretor Gerall

LANCA NOVO MODELO DE
PULVERIZADOR E TRATOR DE
FABRICACAO PROPRIA

Produtos atendem aos novos segmentos de
mercado

1.- A linha Boxer de pulverizadores e a linha
Solis de tratores ganharam novos modelos.
PRODUTOS APRESENTADOS: Trator Solis 75 cv & Autopropelido Estes equipamentos entram no mercado

Boer Mecénico (barra de 25 metros) para complementar o extenso portfélio que
NOVIDADES NO AGRISHOW: Trator Solis 75 cv e Autopropelido ~ a Montana Agriculture, empresa paranaense
Borer Mecéinico (barra de 25 metros) de mdquinas agricolas, possui nos dois

|OCAUZACAO DO ESTANDE: N° DB, D90, D10aRUA'89¢ 10 segmentos de mercadlo,
COLETIVAS DE IMPRENSA: Dia 3 de maio 10 horas

LUGAR: Estande

PESSOA DE CONTATO: Giancarlo Fasolin - (41) 8833.9947

2.- Toda a tecnologia existente nos
pulverizadores da linha Parruda, sucesso de
vendas no mercado de pulverizadores, esta
presente no modelo novo da linhaBoxer

de pulverizador, com barras de 25 metros, mecanico, com transmissao 4x2 e cinco
velocidades. Possui ainda Piloto automético, diferencial autobloqueado o que diminui o
indice de patinagem. E um produto para um mercado especifico e tem demonstrado que
pode trabalhar cerca de 240 hectares por dia, o que é considerado de alta produtividade.
Com 75 cv, o Solis possui uma inovadora caixa de cambio hidrdulica que permite reverter
o avanco do trator a ré, na mesma velocidade. Esta caracteristica representa uma vantagem
para o produtor ao realizar operagdes com implementos localizados a frente do trator
como pas carregadoras, por exemplo, ou em atividades realizadas em pequenos espagos,
ganhando com isto, agilidade, uma vez que nao precisa mudar marchas enquanto
trabalha. Este modelo é o UGnico, na sua poténcia, com este diferencial saindo de fabrica.
Além disto, possui motor de quatro cilindros turbo com maior reserva de torque e bom
escalonamento de marcha, o que traz
ganhos de produtividade significativos
para o produtor.

3.- O langamento no mercado de
tratores vai no sentido de aumentar
o portfélio de tratores com a marca
Montana e entrar num segmento que
a empresa ainda nao tinha produtos
de 75 a 85 cv uma poténcia com
maior volume de vendas no mercado
de tratores.
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GRAZMEC INDUSTRIA E COMERCIOQ LTDA
Mdario Bandeira Filho, Gerente Comercial

1.- A Grazmec, pioneira em
fabricacdo de maquinas de
tratamento de sementes, lanca
na Agrishow 2012 uma nova
linha de maquinas tradicionais
(sistema de copinhos)
totalmente eletronicas,
capazes de tratar até 120
sacas/hora (soja) com melhor
relagdo custo/beneficio dentre
todas as maquinas ja existentes e sem contato nenhum com
produtos quimicos.
Também apresentard a versao 2012 da TS5 Grazmec, a It
carreta tratadora eletronica de sementes que trata (140 sacas
hora/soja), inocula, grafita e abastece dirgto as pla(ntadoras PRODUTOS /PRESENT/DOS:TS 120
! ! ELETRICA - TS5 SPRAY SYSTEM

EMPRESA:.Grazmec Indéstria e Comércio

com sistema de tratamento “spray system” (Gnico sistema NOVIDADES NO AGRISHOW: Maquinas
que trata com caldas realmente densas), a carreta toda é de tratamento de sementes
acionada via controle remoto (um operador realiza com LOCALIZACAO DO ESTANDE:
sucesso toda a operagao). N° A15B RUA A

PESSOA DE CONTATO: MARIO
2.- Mdquinas de tratamento eletrénico proporcionam BANDEIRA FILHO CELULAR: 54 8122
uma melhor operacgao(facil manuseio/limpeza), melhor 8292

uniformidade na cobertura do grdo, aplicacdo em
quantidades exatas, ndo causa dano a semente e equipadas
com painéis de controle evitam o contato direto do operador com produtos quimicos.

3.- Acesso a tecnologia de ponta e 0 ndo contato com produtos quimicos, a melhor
relagdo custo/beneficio dentre todas as maquinas e marcas disponiveis no mercado.

GRAZMEC

Tratamento e classificacdo de sementes — Campo Limpo (EMBRAPA)

Guinchos para bag — Carretos transporte de plataformas




LEIRAS

GRUPO AGRIMEC
QOdilo Marion, Presidente

1.- O Grupo Agrimec estara com trés empresas: Agrimec,
Idema e Intecsol.

2.- Carreta Graneleira Granbox 30.000 Multiuso -
Projetada com tecnologia propria, tem possibilidade de
armazenamento de 30 mil litros, seja de grdos durante
a colheita ou de adubo e semente na hora do plantio. O
equipamento possui duas caixas separadas, com canos
de descarga independentes, podendo assim utilizar um
recipiente para a semente e outro para o adubo. Esta
separagao € removivel.
Recolhedor de Fardos Cilindricos de Feno RFC 1500
— F o Gnico equipamento no mercado que possui esta
funcionalidade de recolher e carregar fardos cilindricos
de feno, logo apds a acdo da enfardadora. As maiores
novidades sdo o rendimento das camaras de recolhimento
e do rodado para uso na lavoura arrozeira, ou seja, o RFC
1500 também é adaptavel para areas de varzea.
Distribuidor Centrifugo de Sementes ID-1600 — As
comportas sdo acionadas por guilhotinas, permitindo que
os graos e nutrientes sejam distribuidos de forma mais
uniforme. O acionamento

PRODUTOS APRESENTADOS: Capinadora
Rotativa de Laminas Helicoidais - Rotacarp,
Distribuidor Cenfrifugo em Ao Inoxidavel
- ID-600, Cultivador Quebra-Lombo Rofativo
com Aplicador de Herbicida , Plaina
Niveladora Multilminas, Multicultivador

e Pulverizador Canavieiro Sob Palha,
Recolhedor de Fardos Cilindricos de Feno,
Carreta Graneleira Granbox 30.000
Multiuso, Taipadeira Base Larga - TATO0,
Cagamba Scraper - CR5, Rolo Faca

Terras Altas - RF1300, Rolo Destorroador
Compactador - RDC 3450, Bomba
Centrifuga BCI250 € BCI500, Valetadeira
Rofativa VA 551, Valetadeira Rotativa
AGRIVAL 60L

NOVIDADES NO AGRISHOW: Linha de
Carrefas Graneleiras Granbox, Recolhedor
de fardos de feno Agrimec e Distribuidor
Centrifugo Idema

LOCALIZACAO DO ESTANDE:

N° C2d, C3a RUA: C

PESSOA DE CONTATO Odilo Marion
CELULAR (55) 9971-9057
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é feito por sistema remoto,
que pode ser instalado
préximo ao cambio do
trator, facilitando a operagao
ou por alavanca.

3.- Distribuidor Centrifugo
a Lanco em Aco Inox -
Sistema com acionamento
remoto das comportas,
sendo que pelo sistema convencional, o acionamento é
feito diretamente no implemento através de alavancas.
Carreta Graneleira Granbox 30.000 Multiuso — A
versatilidade é sua principal caracteristica, pois pode ser
utilizada do plantio até a colheita, fornecendo um melhor
custo-beneficio e facilidade de manuseio. Para isso é
necessario apenas a colocagao do kit multiuso, com a
cabeca mével, mangueira flexivel e tubo telescépico.
Recolhedor de fardos de feno - Ele permite que o produtor
troque a forma artesanal (dois tratores, um com um garfo e
outro com uma carreta precisando, assim, no minimo dois
operadores) pela agilidade.




METALFOR DO BRASIL
Gustavo Pastura, Diretor de Engenharia e Producdo

1.- A Metalfor esta apresentando o novo
corte de seccdo por bico e seletor de
ponta de bico automatico duplo da
marca Arag.

2.- O sistema mencionado possui

um computador e um GPS, o qual
fornece a informagao da posigdo que se
encontra a maquina e se € necessario
o fechamento uma aplicacdo onde

ja foi aplicado produto. Também

este mesmo equipamento tem a
capacidade de selecionar a ponta de
bico automaticamente para se adaptar
na aplicagdo que estd ocorrendo no
momento.

3.- O sistema de corte automatico por
bico permite uma economia muito
importante de produto, eliminando uma
superdosagem das areas ja aplicadas

e das dreas ndo tratadas, trabalhando
em conjunto com o computador. Este
sistema pode suportar ate 96 corte
individual de bico. O sistema corte de
secgdes por bico é muito mais eficiente
que o antigo, ja que ele atuava em

uma seccdo da barra ndo maior do

que um metro. Hoje o corte por bico
fecha somente a quantidade de bico
necessario, em tramo nao maior a 35
cm.

Também o sistema tem a fungdo de selegdo de ponta de bico automatico, determinada
pela pressdo de trabalho, definida previamente no computador. Os ganhos sdo muitos,
menor tempo de parada da maquina para troca de bico, ja que o sistema seleciona e muda
automaticamente o bico dependendo da pressdo, velocidade de para fazer a troca de bico.
Também conseguimos um tamanho de gota adequada para cada tipo de bico, ja que
previamente sdo selecionados no computador os limites de pressao (maximos e minimos)
a serem utilizados.

Conseguimos uma vida Gtil do bico maior, ja que nunca vamos colocar nele uma pressao
ndo recomendada e inadequada para uma boa pulverizagdo.
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LEIRAS

MAQUINAS AGRICOLAS JACTO
[Rosbon Zofoli, Direfor Comercial

PRODUTOS APRESENTADOS:
Uniport 3030, Uniport 2000 Plus,
Uniport 2500 Star, atualizagdes no
Pulverizador Costal PJH

NOVIDADES NO AGRISHOW:
Uniport 3030, Jeato Kids

LOCALIZACAO DO ESTANDE:
N°B11D

PESSOA DE CONTATO: Livia Borges
e Fernanda Cicillini - (16) 7812-8537
ou (16) 9202-7904 - assessoras de

imprensa
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1.- A Jacto vai levar a Ribeirao Preto o mais novo membro

da familia de pulverizadores Uniport: a Uniport 3030. Além
disso, serdao apresentadas atualizagdes dos modelos Uniport
2000 Plus e 2500 Star, além de inovacoes no Pulverizador
Costal PJH. Na Agrishow, a Jacto vai apresentar também a
Jacto WebTV, que ganhou novo “layout” para 2012 e uma
atragao especial para as criangas que visitarem a feira: a Jacto
Kids, uma turma de super-heréis, formada pelas maquinas

da Jacto, traz para criangas nogdes de sustentabilidade e
cuidados com o meio ambiente.

2.- Foram necessarios seis anos de investimentos e pesquisas
para se apresentar todas as inovagdes que estao incorporadas
na Uniport 3030. A mdquina retine em um Unico veiculo

um conjunto de solugdes de aplicagdo, veicular e tecnologia
embarcada. A tecnologia JPS (Jacto Precise Solutions) é
voltada as necessidades do produtor, oferecendo controle,
gestao e informagao da operagdo de pulverizagao com foco
na qualidade, eficiéncia e produtividade.

Entre varias inovagoes trazidas pela Uniport 3030, pode-

se destacar o controle bico a bico, que permite abertura e
fechamento automatico dos bicos, gerando economia de
produto e reduzindo o impacto ambiental; o sistema de
telemetria, que permite transmitir informagdes em tempo

real para um banco dados e a disposicdao de uma estacdo
meteoroldgica embutida na mdquina, que permite monitorar
as condigdes atmosféricas também em tempo real. O veiculo
em si, traz inovagoes a parte, como sua projecao para atuar

de forma mais leve com um chassi construido com material

de alta resisténcia, utilizando juntas parafusadas ao invés de
soldas. Sem as soldas, amplia-se a flexibilidade de tor¢ao e
ainda a troca de componentes sem comprometer a integridade
do conjunto. A Uniport 3030 foi projetada com um sistema de
vao livre ajustavel em duas posi¢oes. Por meio de um sistema
de ajuste simples e rapido, pode-se aumentar o vao livre em 20
c¢m, chegando a uma medida maxima de 1,75 m, dependendo
do pneu utilizado, tornando o equipamento mais versatil e uma
alternativa mais econdmica e precisa do que o uso do avido em
aplicagoes tardias em culturas como o milho, por exemplo.

3.- As novas tecnologias empregadas na Uniport 3030
oferecem mais controle, gestao e informacao da operagao de
pulverizacdo, permitindo um trabalho focado na qualidade,
eficiéncia e produtividade.



SILTOMAC

A Siltomac atua no desenvolvimento e fabricagdo de equipamentos para mecanizagao da
nutricdo animal, oferecendo alta tecnologia ao alcance do pecuarista. Situada a Rodovia SP 215
- km 144, a Siltomac visa a producdo de equipamentos com alto e rigoroso padrao de qualidade.
A Siltomac é pioneira no desenvolvimento de fabricas de racdo estaciondrias, o que permite alta
produtividade e facilidade para producao da ragao animal. A Siltomac é representante exclusivo
no Brasil das marcas: Anderson Group, Claas e Dinamica Generale.

1.- Enfardadora de biomassa BioBaler WB55, balanga portatil DINA3 Portable,
esparramador de Fertilizantes Composto — EF9

2.- O sistema de enfardamento da BioBaler é um conceito premiado de mecanizagao para
recuperagao energética de biomassa florestal ou agricola.
Este equipamento pode ser utilizado no recolhimento de
residuos florestais, na limpeza de areas agricolas, nas entre
linhas de plantio, nas rodovias, embaixo das linhas de alta
tensdo, em campos sujos e afins. Ainda, pode cortar e picar
arvores com até 12 centimetros de didametro e compactar

a biomassa em um fardo cilindrico de alta densidade para:
geragdo direta de energia — queima; para a producdo de
produtos derivados — pellet ou briquetes; prevencao de
acidentes — fogo; entre outros.

O sistema de pesagem DINA3 Portable é utilizado para
obtencao do peso por eixo ou por rodado de qualquer tipo

de veiculo (tratores, maquinas, transbordos, caminhdes, etc.).
Com capacidade de carga de até 20.000 kg (10.000 kg por
plataforma) permite o controle rigoroso contra excesso de carga
por eixo, permitindo 3 tipos de pesagem: estatica, dinamica

e diferencial. O sistema é PORTATIL, cada plataforma de
pesagem pesa menos de 20 kg e pode operar com 12V, 110V
ou 220V, e conta ainda com impressora acoplada ao indicador
dentro de uma maleta para facilitar o transporte.
Esparramador: Utilizado no processo de distribuicao de
matéria organica como por exemplo: esterco sélido ou
Umido, cama de frango, compostagem, residuos industriais  propUTOS APRESENTADOS: Colhedoras de

(sobretudo residuos provenientes do processamento de forragem, esparramadores de ferizantes,
cana-de-acdcar em usinas). Possui sistema de correntes misturadores de racdio total (iracionadas e
e travessas autolimpantes cujo formato exclusivo impede estaciondrias), moinhos de cilindros, vagdes
acimulo de matéria organica nos mecanismos. Equipado forrageiros e desenvolvimento de projetos
com comporta traseira com regulagem hidraulica, que personalizados para fébricos de ragdo.
possui a fungdo de dosar a quantidade de material a ser NOVIDADES NO AGRISHOW: Enfordadora

de biomassa - BioBaler WB55, Balanca
de Pesagem Portdfil - Dina3 Portable e
Esparramador de Fertilizantes Composto E9.

distribuido, permite regulagem rapida e facil, mesmo com
o0 equipamento carregado e em funcionamento. Todo o
sistema de transmissao, incluindo redutores (caixas de

e o 8 LOCALIZACAO DO ESTANDE:
transmissao) e sistema de rodeiro, foi projetado e sao N°BIE BIF B2A B2B
fabricados pela Siltomac, garantindo assim qualidade total  pEsSOA DE CONTATO SLTOMAC
e eficiéncia do produto. CELULAR..(16] 3363-9999
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PRODUTOS APRESENTADOS: Tratores: Linha Farmall, Puma,
Maxxum, Steiger e Magnum. Colheitadeiras: Axial Flow 2566,
2688, 2799, 7120 ¢ 8120. Colhedoras algoddio: Cotton Express.
Colhedoras de cana: A4000 e Série A8000. Enfardadeira: Case
IH 433R. Utilitdrio: Scout. Plantadeiras: SOLTOWER / 9 LINHAS;
SOLTT / 40 LINHAS, ER1260 / 36 LINHAS, ER1250 / 24 LINHAS

NOVIDADES NO AGRISHOW: Tratores: Puma 195 e 210; Steiger
550. Utilitgrio: Scout. Enfardadeira: Case IH 433R. Colhedoras de
cana: Série A8000 modelo 2012.

N° A10D

COLETIVAS DE IMPRENSA: DIA: 01/05 HORA 8h00 LUGAR:
Hotel Araucdria - a confirmar

PESSOA DE CONTATO: José Otdvio Lari
CELULAR: (41) 9685-5997

CASE IH

1. Tratores: Puma 195 e 210; Steiger 550.
Utilitario: Scout. Enfardadora: Case IH 433R.
Colhedoras de cana-de-actcar: Série A8000
modelo 2012.

2. A nova linha de tratores Steiger tera dois
modelos com 450 e 550 cv de poténcia
nominal, chegando a 502 e 614 cv com o
gerenciamento eletronico do motor. Assim a
Case IH completa o portfélio de produtos da
marca que agora oferece tratores nacionais
nas faixas de poténcia entre 60 e 550 cv
chegando a ter o maior trator do pais.
Projetados para o trabalho com aplicagoes
pesadas em lavouras de graos e cana-de-
aglcar, a linha Steiger retine poténcia,
desempenho e conforto para a operagao,
garantindo o melhor resultado e o menor
desgaste do equipamento e proporcionando
conforto ao maximo para quem opera o
equipamento.

Equipados com motores FPT (Fiat Powertrain Tecnologies) de 12,9 litros com um
turbocompressor de estagio simples no modelo de 450 cv e com um sistema de

turbocompressor de dois estagios — um pequeno turbocompressor para resposta de baixa
poténcia e um segundo, maior, para o reforco maximo a altas rotagdes, no modelo de 550
cv, a linha Steiger esta preparada para enfrentar o trabalho diario em condi¢des extremas.
Os dois modelos também sdo equipados com um sistema de gerenciamento automdtico
de poténcia, capaz de proporcionar mais 62 cv em situagdes extremas como declividade e
alta demanda de fluxo hidraulico.

Tratores Puma. O maximo de eficiéncia e versatilidade, em qualquer aplicagao agricola,
é o que o produtor rural brasileiro pode esperar da linha de tratores Puma 195 e 210 da
Case IH. A nova familia de tratores esta sendo lancada durante a Agrishow em sua versao
importada e, no segundo semestre, entram no mercado os dois modelos fabricados no
Brasil.

“A ideia é completar o portfélio da Case IH no segmento, oferecendo ao agricultor
brasileiro tratores em todas as faixas de poténcia”, explica Lauro Rezende, especialista de
Marketing de Tratores da Case IH.

Com poténcia nominal de 197 cv e 213 cv, respectivamente, os novos tratores Puma sao
equipados com motores Case IH de certificagdo Tier Ill, com capacidade para 6,75 I. O
sistema de injecdo eletronico “Common Rail” da série permite que as maquinas trabalhem
em aplicagdes pesadas como plantio e preparo do solo com gradagem e subsolagem

sem perder rendimento, garantindo um baixo consumo de combustivel. Os tratores sao
equipados ainda com o Power Boost, responsavel por um aumento de poténcia de até 35
cv nas operagdes TDF, no transporte, em condigdes de alta exigéncia de fluxo hidraulico
ou em terrenos ingremes.
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Nova enfardadora Case IH 433R. Cumprindo seu compromisso de oferecer aos
agricultores brasileiros um sistema de mecanizagdo completo, a Case IH apresenta na
edicdo 2012 da Agrishow sua enfardadora 433R, um equipamento que produz fardos
retangulares de feno ou palhico de cana-de-agtcar, com ajuste de densidade, operacio
simplificada e manutencao facil. O novo equipamento comega a ser vendido no Brasil em
2012.

A enfardadora Case IH 433R produz fardos em tamanho e formato que facilitam o
trabalho de armazenagem e o transporte, com alto desempenho e facilidade de operacao
e manutengdo. “Todo o trabalho da maquina é feito em seis etapas: recolhimento do
palhico, corte pelo conjunto picador, pré-compactacdo, formagao do fardo, amarracao

e descarregamento, tudo controlado pelo operador de forma simples”, garante Lauro
Rezende, especialista de marketing da Case IH

“Com um ajuste rapido, o operador determina o comprimento do fardo na etapa de
pré-compactacdo, levando o material até a cdmara principal que tem paredes méveis
acionadas por dois cilindros que possibilitam o ajuste de densidade dos fardos”, esclarece
Rezende.

Primeiras plantadoras em parceria com a Semeato. De acordo com Alfredo Jobke,

diretor de Marketing da Case IH para a América Latina, a parceria com a Semeato

honra o compromisso da marca de oferecer aos seus clientes uma solugao completa em
equipamentos agricolas, do plantio até a colheita. “Nossa parceria com a Semeato —

uma das mais respeitadas empresas do setor de mecanizagao agricola do Brasil — é sinal
da nossa intencao de estarmos na vanguarda das tecnologias de plantio, liderando o

setor. Por meio deste acordo de cooperacdo, a Case IH esta apta a oferecer plantadoras e
semeadoras que estejam adequadas as necessidades dos nossos clientes”. Durante a feira,
a Case IH apresenta as plantadora Sol T de 13 linhas e Sol TT de 34 linhas e as semeadoras
multiplas SSM de 33 linhas e SHM de 17 linhas.

Colhedoras de cana-de-acticar - Série A8000 modelo 2012. As colhedoras de cana-
de-aglcar da Série A8000 da Case IH, que estardo expostas na Agrishow, serdo
comercializadas com um pacote de aperfeicoamentos que melhoram o desempenho das
maquinas e a rentabilidade da operacao de colheita no canavial. As novidades incluem
um novo software de controle do consumo do combustivel, além de melhorias no sistema
de arrefecimento da caixa do motor, no sistema de controle automatico do corte de base
(“auto-tracker”) e em alguns itens de seguranca da maquina.

Para o diretor de marketing da Case IH para a América Latina, Alfredo Jobke, o
desenvolvimento do modelo 2012 das colhedoras da Série A8000 é fruto de um ano

de trabalho. “Analisamos, ao longo de 2011, todos os indicadores das maquinas e
realizamos reunides sistematicas com nossos clientes para entendermos exatamente

onde as inovagdes deveriam ser aplicadas. A partir destes dados, a engenharia da Case

IH desenvolveu as mudancas que estamos
apresentando agora para o mercado”, diz
ele.

O “Smart Cruise” é um software
especialmente desenvolvido pela Case IH
para otimizar o consumo de combustivel
das colhedoras, em situacdes em que a
demanda de carga é menor. “O software
ajusta automaticamente a rotacao de
trabalho da colhedora com base na carga
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LEIRAS

NEW HOLLAND

1.- Colheitadeiras: CR9080 e CR5080. Tratores: T9.
Plantadoras em parceria com semeato. Colhedora

Braud — para café e uva. Produtos para geracdo da
Biomassa. Linha de Feno & Forragem.

2.- CR9080 e CR5080. Maior e menor maquina com
sistema de duplo rotor disponibilizadas ao mercado
nacional. Prevendo a crescente demanda de mercado -
por maquinas de maior poténcia, a New Holland e -
apresenta durante a Agrishow a colheitadeira CR9080, ;- P > a
de 450 cv. Com capacidade de tanque graneleiro e =
de 12,3 mil litros, o equipamento que se encaixana ~ foo o e i el s o
classe VIII chega ao Brasil para completar a oferta de
colheitadeiras de duplo rotor da New Holland, que disponibiliza ao todo cinco modelos
com faixa de poténcia que variam de 300 cv até os 450 cv.
“Estamos trazendo esta maquina para a América Latina em funcdo da grande capacidade
produtiva que ela apresenta, o que deve atender muito bem o mercado, principalmente
os produtores com extensa area de cultivo. Seu grande diferencial ndo esta apenas na
sua poténcia, mas no sistema de debulha do grao, que é composto por dois rotores de 22
polegadas”, diz Jodo Rebequi, supervisor de Marketing de Produto New Holland.
De acordo com Rebequi, o sistema de duplo rotor proporciona uma limpeza superior ao grao,
pois permite que a debulha do material colhido seja realizada de maneira suave e uniforme.
Além de disponibilizar a maior maquina com duplo rotor do mercado, a New Holland
oferece a CR5080, langcamento da Agrishow. A colheitadeira da classe V agrega todo
o DNA da linha CR e deve atender, principalmente, a demanda de pequenas e médias
propriedades que hoje estdo migrando para a tecnologia de rotor. Com tanque graneleiro
de 7,050 litros, nas condigdes ideais a maquina opera com plataformas de 20 e 25 pés.

T9. A New Holland apresenta sua série T9 de tratores com
F o0 modelo T9.560, que alcanga até 560 cv. O alto nivel de
poténcia da maquina é aliado ao sistema de transmissao
avancado, ao robusto chassi e ao design e conforto da
cabine. “A oferta deste equipamento para o mercado
brasileiro mostra a preocupagao que temos em trazer o
que ha de mais moderno para os produtores. Estamos
preocupados em oferecer solugdes para todos os tamanhos
de propriedade e, esta maquina, é uma 6tima opgao para
aqueles que precisam de mais poténcia, sendo o maior
trator em operagdo na América Latina. Com isso também
atendemos a demanda crescente do mercado de mega plantadoras e implementos.”,
afirma Marco Cazarim, especialista de tratores da New Holland.
Braud - colhedora polivalente. A New Holland apresenta a tGnica colhedora de uva
autopropelida do mundo, a Braud. A maquina, que no Brasil deve atender a demanda por
colhedoras de café — ja que também pode ser adaptada para esta cultura, colhe também
azeitona e laranja. Caracterizada por ser polivalente, no mercado europeu a maquina atua
colhendo, pulverizando e fazendo o trato das plantas. Café — A maquina deve atender a
demanda dos produtores de café brasileiro, pois ela consegue fazer operacao em café de
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primeira safra e em café adensado, coisa que nenhuma maquina no mercado consegué
fazer. Além disso, a Braud é a Ginica maquina no mercado com tanque graneleiro, ar-

condicionado e com todas as operagdes em uma Gnica maquina.

Primeira série de plantadoras. Visando ampliar a sua linha

de produtos, a New Holland firmou parceria estratégica com

a Semeato - empresa localizada no Rio Grande do Sul e que

hoje é lider brasileira de mercado de equipamentos agricolas.

A finalidade é ofertar a melhor tecnologia para plantio
direto de graos. “A parceria estratégica de longo prazo ira
envolver vdrias areas de colaboracdo que trabalharao com
o objetivo de atender o mercado crescente no que se trata
de equipamentos para plantio. Estas semeadoras serdo
mundialmente exportadas”, afirma Carlos d’Arce, diretor de
Marketing da New Holland.

“Estamos trabalhando com trés tipos de semeadoras: para
graos gralidos, para graos finos e as miltiplas. Dentro dessas
especificagdes, estamos ofertando diversos tamanhos — ou
com diversas quantidades de linhas— que se adaptardo as mais
variadas poténcias de tratores ofertados pela marca”, afirma

Eduardo Kerbauy, gerente de Marketing do Produto. Ele explica
que serdo oferecidos, em principio, nove linhas de semeadoras,

com mais de 30 modelos e com diferentes configuragdes.
Palhico da cana-de-acticar. Unindo o conceito de biomassa
ao agronegocio, a New Holland esta aplicando no Brasil
um projeto que permite gerar energia sustentavel através

do palhigo da cana-de-agtcar. Desenvolvido em parceria
com o Centro de Tecnologia Canavieira (CTC), o projeto
busca utilizar a do palhigo da cana-de-agucar (gerada na
colheita mecanizada) para produgdo de energia. A pesquisa,
baseada na aplicagdo da enfardadora BB900O da New
Holland, estd sendo desenvolvida desde maio de 2010 e j&
apresenta resultados favoraveis. O CTC, érgao sediado com
Piracicaba (SP), realiza diversos estudos nesta drea ha mais
de 40 anos e representa mais de 50% das inddstrias do setor
sucroalcooleiro.

Florestal. Além do projeto em parceria com o CTC, a

New Holland esta desenvolvimento no Brasil, pesquisas
para geracao de bioenergia através do setor florestal. O
conceito é baseado na maquina FR9000, um equipamento
com capacidade para operar na colheita de madeira,

no processamento e na distribuicdo dos cavacos para os
transbordos, que serdo utilizados como matéria prima para
geragdo de energia.

A maquina autopropelida FR9000 equipada com a
plataforma especial 130 FB, que esta sendo chamada

de “coppice” ou picadora, por transformar a arvore em
cavacos de madeira, foi projetada para trabalhar em area de
plantagdo do eucalipto adensado.

PRODUTOS APRESENTADOS:

Colheitadeiras; CR 9080, CR 9060

PR, CR 6080, CR 5080, TC 5070,
forrageira FR e enfardadora BB.
Tratores: Linhas T9, T8, T7, TM, TS,

$30, TL,, TT, TDF. T7 Blue Power. Linha
completa (modeles mdltiplas, para gréios
finos e para gréios graddos). Feno &
Forragem: B, RB, Segadora. Colhedora
café e uvar: Braud. Pulverizador: SP
3500.

NOVIDADES NO AGRISHOW: T9, CR
5080, CR9080, plataforma Drapper
New Holland, tratores TDF e T7 nacional
versdio Blue Power, plantadeircs,
colhedora Braud, produtos Biomassa (FR
¢ BB) e Linha de Feno & Forragem.
LOCALIZACAO DO ESTANDE:
N°D14D

COLETIVAS DE IMPRENSA: DIA:

01/05 15h30 LUGAR: estande da New
Holland- a confirmar

PESSOA DE CONTATO: Marina Celinski
CELULAR: (41) 9652-1841
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FEIRAS

STARA

1.- Os produtos que serdo apresentados sao o distribuidor
autopropelido Hércules 3.8, a linha de tratores Rinno-S 310
e o sistema mével Veris PMC.

2.- O Hércules 3.8 € o Unico distribuidor autopropelido da
categoria equipado com motor dianteiro turbo intercooler
de 155 cv. Possui tracdo 4x4 e uma capacidade de carga de
3.800 Kg.

O Veris PMC é um sistema mével que permite analises de
solo em tempo real. A leitura da condutividade elétrica

(CE) ocorre a partir de discos interligados por uma corrente
elétrica transmitida através do solo.
Os tratores Stara apresentam um
conjunto de robustez aliado a
tecnologia prépria Stara e um design
arrojado.

PRODUTOS APRESENTADOS: Plantadoras

O destaque € para o Rinno-S

310 articulado, que conta com
cabine ampla moderna e com o
mundialmente reconhecido motor
Cummins de 310 cv. Ideal para
trabalhos que exigem alta poténcia
e precisdo no manejo de grandes
areas.

O 1° trator com tecnologia de
agricultura de precisdo nacional.

e Semeadoras, Pulverizadores, Carretas
Agricolas, Subsoladores, Escarificador,
Plainas Hidrdulicas Niveladoras
Reversiveis, Plainas Agricolas Dianteiras,
Plataforma de Milho, Abastecedor.

NOVIDADES NO AGRISHOW:
Distribuidor cutopropelido Hércules 3.8, Trator
Rinno-S 310 e sistema movel Veris PMC.
LOCALZACAO DO ESTANDE:

N° C9D

PESSOA DE CONTATO: Roger Baumgratz
CELULAR: 054 - 9187.9391

Borrachas Vipal leva produtos diferenciados ao setor agricola

A Borrachas Vipal, uma das mais importantes fabricantes mundiais de produtos para reforma e reparos de pneus e camaras de
ar, apresentard os pneus reformados identificados com o DNA VIPAL, que assegura aos agricultores que o pneu foi reformado
com a borracha original Vipal. Trata-se de uma identificaciio amarela entre a base da banda de rodagem e o pneu, exclusivo
sistema de identificacdo da linha de camelbacks para pneus agricolas que atesta a qualidade superior dos produtos Vipal. Além
disso, cada pneu reformado com a chancela da empresa recebe uma efiqueta que identifica o nome do reformador autorizado
e a marca Vipal.

A Vipal conta com uma linha de produtos especifica para o segmento agribusiness, desenvolvida para atender @ grande
diversidade de aplicacGes e caracteristicas da produiio agricola. Entre os produtos voltados ao setor estiio a Lona de Aco
Emborrachado, prépria para reforma de pneus radiais e a Lona de Nylon Emborrachado, desenvolvida para pneus diagonais

e que proporciona reforco @ drea da banda de rodagem, além de apresentar boa aderéncia e flexibilidade. Ha também a

Lona de Duplagem, que consiste no revestimento interno dos pneus com lamina de borracha reforcada com fibras de nylon.
Esse processo permite aumentar a vida dtil do pneu através do reforco, dando maior resisténcia contra rasgos e furos.
Consequentemente, gera uma contribuicéio positiva na reducdo dos custos e ao meio ambiente.

Além das lonas especiais, a Vipal levard para a feira uma completa linha de produtos e solucdes tecnolégicas diferenciadas para
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TITAN
1.- Nova configuracdo do pneu DT824 650/75R32.

2.- ATitan esta lancando uma nova configuragdo do pneu
DT824 650/75R32 (173A8), na qual houve redugao de
capacidade de carga para adequagdo na aplicagdo em
tratores até 200 cv. Em decorréncia de alteragoes de
materiais de producdo, este novo pneus suportara carga
maxima incidente de 4.500 kg, atendendo perfeitamente a
necessidade dos tratores até 200 cv, sem perda de qualidade
e desempenho, mas com significativa reducao de preco
(entre 7% e 10%).

O produto mantém a nomenclatura DT824 650/75R32,
mudando apenas a configuracdo para 160A8.

A Titan manterd o DT824 650/75R32 (173A8) na linha, EMPRESA: Titan Pneus
direcionando seu uso para colhedoras de graos. PRODUTOS APRESENTADOS: Pneus
Agricolas
3.- O DT824 650/75R32 NOVIDADES NdO AGRISHOdW: ;
DESENHO WEDDAY  (160A8) é um pneu radial, E:V";ecrgz?:;;go‘:o o S
RIB TRACTOR 750-16  que por sua construgao 3 :
1323 12165 suporta a mesma t\?g’é%/:c/éo R
SUPERFLOT I 400/60155_ capacidade de carga que PESSOA DE CONTATO: S Pahares
Dyna Torque Il HD 18434 um diagonal necessitando CELULAR: 11 9261-3409
Logger Lug 30.532 de uma pressao interna
i SIS menor - 7% a 10% -, bem
: como apresenta desgaste inferior — roda de 12 mil a 15
Titan Road Grader 13.00-24 . .
. - mil horas sem necessidade de recapagem, enquanto o
Titan Earthmover Traction 15.5-25

AL WEATHER 3130 diagonal roda 12 mil horas com duas recapagens —; e
oferece economia de combustivel de até 7%.

o setor agricola. Entre os itens para reforma de pneus ganhard destaque o CVBR (Camelback Vipal Baixa Rotagdo), recomendado
para pneus com aplicacdes em terrenos que exigem grande resisténcia.

Destague fambém ds exclusivas bandas de rodagem VD Agro, utilizadas em pneus para eixos dianteiros de fratores e de
implementos agricolas; as bandas para pneus de carga VSET e VSEL, que tém tecnologia desenvolvida para transporte pesado
em percursos mistos (asfalto/terra), o que lhes confere seguranca e alto desempenho.

Terdo destaque ainda na feira a linha de bandas pré-moldadas ECO para caminhdes e énibus, consideradas sinénimos de
economia e ecologia desenvolvidas com um composto especial. A linha ECO, além de seu cardter sustentdvel, garante menor
resisténcia ao rolamento, menor consumo de combustivel e maior rendimento quilométrico. So identificadas com uma linha
tracejada verde e uma efiqueta com o nome ECO. Cada pneu de carga reformado economiza, em média, 57 litros de petroleo,
um recurso natural caro e ndo-renovavel.

0 mesmo fratamento se estende ao segmento de manchdes para reparos dos pneus, reforco que o pneu precisa para seguir
rodando com seguranca: os Manchdes Radiais, resistentes e leves; e os Manchdes Diagonais, ambos disponiveis nas versdes
a quente e a frio. 0 modelo MA (Manchéo Agricola) ¢ desenvolvido especialmente para o setor, permitindo fdcil aplicacdo
com mdxima flexibilidade e reforco ao pneu reparado. “A Vipal detém conhecimento e tecnologia para desenvolver e produzir
reparos para qualguer tipo de dano, prolongando a vida util do pneu com méxima seguranca”, enfatiza Eduardo Sacco.
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LEIRAS

VALTRA PRODUTOS APRESENTADOS: Tratores, colheitadeiras,
1.- A Valtra anuncia a entrada no segmento acima  pulverizadores e equipamentos.
de 300cv com o Iangamento da série S e anuncia NOVIDADES NO AGRISHOW: Aprincipo| novidade séo
dois novos modelos de tratores 0 $293 e o0 $353. os fratores da série S, a colheitadeira para a cultura de
Para a colheita a Valtra anuncia a BC4500R arroz BCA500R, plataformas de corte série 600, os novos
colheitadeira para o segmento arrozeiro, além rofores disponiveis nas co|heitodeiras axiais BC 6500 e BC
de novos rotores para as colheitadeiras z;xiais 7500 e o Semeadora Hliple BPM 1051

. P LOCALIZACAO DO ESTANDE: N° A14D
que aperfeicoam o trabalho das maquinas na
lavoura. Na drea de equipamentos apresenta a
Semeadora Multiple BPM2108L. Nova familia
de plataformas de corte serie 600F com
propostas inéditas no segmento.

2.- Tratores Valtra $293 (320 cv) e S353

(370 cv). Motor AGCO Sisu Power 84

WI -4V, de 320 cv, cdmbio AVT (AGCO
VariableTransmition), que possibilita o trator
operar em modo automatico, semi-automatico
ou manual. Suspensdo hidropneumatica,
rigida como opcional. Capacidade de

levante de 12 mil quilos e bomba de fluxo
variavel de 200 litros por minuto controlada
automaticamente. Cabine com os sistemas
AutoComfort e os comandos no Armrest, que permitem um maximo conforto nas
operagoes, além do sistema “Easy-to-use” de programagdo do sistema hidraulico.
Colheitadeira BC4500R. Primeira colheitadeira para a cultura orizicola da marca.
Equipada com o motor AGCO SISU Power 620 DSR de 200 cv de poténcia. Pesa 9,3
toneladas (um dos menores pesos da categoria). Transmissao hidrostatica de 3 marchas.
Nova familia de plataformas de corte rigida, série 600R, disponivel em trés tamanhos, 16,
18 e 20 t. Tanque de graos com capacidade de 5.200 litros e a alta de vazao de descarga.
Rodagem dianteira R2. Sistema de tracdo 4WD hidrostatico especificamente para o
arroz, sendo a 2WD um opcional. Novos rotores Hitech Threshing (HTT). Disponiveis
nas colheitadeiras axiais Valtra BC 6500 e BC 7500. Além do avancado acionamento
hidrostatico, o rotor possui agora um novo canal alimentador que recebe e direciona o
material colhido ja no sentido de giro do rotor.

3.- Tratores Valtra S293 e S353

Valtra entra em um novo patamar de poténcia com esses dois langamentos.

A Série S foi projetada para profissionais do campo que necessitam trabalhar muitas
horas sem parar. Os 690 litros do novo tanque de combustivel ddo mais autonomia. Os
tratores da Série S tém como item opcional o sistema de telemetria AGCOMMAND. Com
inovadora suspensao a ar, a cabine do Série S proporciona uma excelente visibilidade em
todas as diregdes, amplo espacgo de trabalho para o operador e comandos de facil acesso
Colheitadeira BC4500R. Os principais diferenciais da BC 4500R estdo na regulagem do
concavo, ou seja, o operador pode regular a abertura frontal independente da traseira.
Com relagdo a retrilha, o sistema utilizado na BC4500R assegura a completa separagao
dos graos e uma maior capacidade de trilha efetiva, pois ndo existe retorno de material
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nao trilhado ao cilindro para ser reprocessado. O
tanque de grdos com capacidade de 5.200 litros e

a alta de vazao de descarga com o tubo tipo torre
minimiza consideravelmente o tempo de maquina
parada para a atividade de descarga, aumentando
consequentemente a produtividade e desempenho
da colheitadeira no campo. Novo rotores HiTech
Threshing (HTT). O conceito representa uma
evolugdo nos sistemas de trilha e separacao
existentes no mercado.

Semeadora Multiple BPM2108L. Com uma das
maiores capacidades de adubo e sementes do
mercado, 1148 litros, as semeadoras Multiple L
permitem maior autonomia de trabalho, diminuindo
as paradas para o abastecimento. Ampla plataforma
traseira, além de oferecer maior seguranca e
praticidade no abastecimento da maquina. Ja o
aumento de contrapesos aumentam o poder de corte
da palhada. Novo rodado de alta flutuagao que permite uma diminui¢cdo da compactagao
do solo, além de possuir acionamento mecanico que melhora o transporte do implemento
em estradas estreitas. Em relacdo aos itens de manutencado, novas buchas auto-lubrificantes
com retentores nos pantégrafos das linhas eliminam a necessidade de lubrificacao e
possiveis folgas devido o desgaste.

ALLCOMP

A Allcomp Geotecnologia e Agricultura. empresa
especializada na comercializagdo de equipamentos

para Agricultura de Precisdo e Geotecnologia, estara
apresentando sua linha completa de produtos.

Seu portfélio de produtos inclui receptores GPS, Piloto
Automatico, Monitores de Plantio, Pulverizacao, Colheita
e Medidor de Umidade, “scraper” para movimentacao de
terra e sistematizacdo de solo.

O destaque sera dado para linha S-BOX MONITOR, que

é composta de uma tela na qual é possivel gerar mapas nas
aplicagdes de plantio, pulverizacdo e colheita.

O S-BOX STEER é um piloto automatico que poderd ser ligado
em qualquer modelo de trator, tornando seu trabalho preciso
e confidvel reduzindo falhas e sobreposi¢cdes causadas pela
fadiga do operador.

O Medidor de Umidade H-10 é de vital importancia nos
processos de colheita, armazenagem e comercializagao de graos.
Com o H-10 é possivel fazer medigdes em até 10 segundos e
trabalhar dentro de uma faixa de umidade entre 5 e 45%.
Scraper Ejetora TH 38 € indicada para servigos de deslocamento de terra e nivelamento
do solo, tais como, construcdo civil, , canais de irrigagdo, terrenos agricolas, acudes,
barragens, campos e estradas.

e DO T 0 e b Miiie de Prniridis
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Valtra, uma empresa

pesado, aposta tanto em alta poténcia quanto em tecnologia de ultima gerac@o visionando o
futuro. Em um amanhd, onde jd se prevé que haverd pouca terra e muita gente, criar novas
alternativas em maquinas agricolas é uma meta que jG comega a ser planejada, e se mostra uma
realidade através da tecnologia aplicada nos produtos Valira, e através do conceito ANTS, uma
das maiores surpresas apresentadas pela empresa neste ano de 2012 no Brasil.

No Brasil, a Valtra traga novas estratégias diante do aumento da demanda por grandes frafores,
que esta crescente em todo o territério nacional. Além disso, a necessidade de aproveitamento de
tempo durante as janelas agricolas esta fazendo com que o produtor invista em maquinas mais
potentes e que consigam trabalhar com implementos cada vez maiores.

_.-,.l_—-—

SERIE S — 0 MAIS NOVO LANCAMENTO DA VALTRA NO BRASIL

empresa anunciou em 2012, o langamento no

Brasil dos fratores S 293 (320 cv) e 0 S 353
(370 cv), maquinas de alta poténcia que colaboram
com a ampliac@o da capacidade produtiva e
sustentdvel das dreas agricolas do pais.
Importados, os tratores pesados de terceira geragao
da Série S s@o equipados com a Transmissdo Varidvel
AGCO (AVT, na sigla em inglés), a tecnologia mais
moderna disponivel no mundo, incorporada da
marca Fendt. Com capacidade de levante de 12 mil
quilos e vazdo do controle remoto de 175 I/min, os
tratores da Série S saem de fdbrica com suspensdo
hidropneumdtica no eixo dianteiro e cabine com
suspensdo a ar. Os motores AGCO SISU POWER de
alta poténcia utilizam também uma tecnologia de
baixissima emissdo de poluentes.
Os modelos da primeira gerac@o da Série S da Valira,

langados em 2008, foram os primeiros a contar com
a tecnologia AGCO e3 SCR para limpar as emissoes
do mofor. A terceira geracdo usa o aditivo AdBlue,
pulverizado no escape para limpar as emissoes de
forma mais eficaz no conversor catalitico.

A Série S foi projetada para grandes produtores e
prestadores de servigos que necessitam trabalhar
muitas horas com o mdximo de desempenho. Os
630 litros do novo tanque de combustivel ddo

mais autonomia, assim como o tanque de AdBlue,
aumentado para 60 litros. Dependendo da farefa,
ndo é necessario encher o tanque de aditivo a cada
abastecimento de combustivel.

Possui o motor eletrdnico AGCO SISU POWER 84 WI
— 4V, TR 3, com baixa emissdo de gases poluentes
que, associado ao sistema de gerenciamento
inteligente, busca o equilibrio entre a poténcia



que vislumibra o futuro

e forque e, de acordo com a forga exercida na
transmissdo, pode economizar até 16% no uso de
combustivel.
0 arrefecimento do motor foi melhorado para que os
tratores da Série S sejam usados com cargas ainda
maiores e em condigcdes extremamente quentes, nas
lavouras de cana e de grdos. Os tratores jG saem de
fdbrica com o sistema de telemetria AGCOMMAND,
sistema que permite que sejam monitorados através
da internet, tanto pelo proprietdrio quanto pela
concessiondria. O sistema melhora o gerenciamento
e 0 desempenho dos equipamentos, faz um
rastreamento e registro de dados que monitora
a localizag@o do trator, o seu funcionamento e
eficiéncia enquanto trabalha.
A tecnologia do cémbio AVT (AGCO Variable
Transmition), regula a rotagdo do motor de acordo
com a velocidade desejada. Trabalha por meio de
quatro modos de programagdo divididos em dois
grupos de velocidade, separados de acordo com o
tipo de tarefa. O primeiro (Grupo A) de 0,03 km/h a
28km/h e o segundo (Grupo B) varia de 0,03 km/h
a 40km/h. Os modulos para atuag@o da mdquina
dividem-se em:
e Modulo Automdtico.
Usa a melhor relagdo de fransmissdo
disponivel no regime para ofimizar o consumo
de combustivel. Quando se necessita de tragdo
em ferrenos irregulares a transmissdo se
aufo-ajusta para manter a velocidade de
deslocamento constante.
e M6dulo Automdtico com TDP (tomada de
poténcia).
A velocidade de rotagdo
da TDP se mantém
constante independente
da velocidade de
deslocamento e
necessidade de frago.
e Médulo semi-
automdtico.
0 operador ajusta
a rotagdo do mofor
de acordo com

a necessidade de fra¢do, mantendo a mesma
velocidade de deslocamento.

e Mddulo manual.
Nesta programagdo o operador ajusta a rotagdo do
motor e velocidade de deslocamento.

Cabine com suspensdo a ar

A cabine da série S proporciona uma excelente
visibilidade em todas as direcoes, amplo espaco de
trabalho para o operador e comandos de fdcil acesso,
0 que garante um trabalho de alta produtividade tanto
nas operagoes realizadas durante o dia quanto
noite. E equipada como os sistemas AutoComfort e 0s
comandos no Armrest, além do sistema “Easy-to-use
de programacdo do sistema hidrdulico. A suspens@o
pneumdtica para o assento giratério ajusta a posicdo
do operador de acordo com a declividade do campo.
0 assento possui no suporte de brago o controle das
programacoes que podem ser memorizadas.




ANTS — UMA MAQUINA E UM CONCEITO PARA O FUTURO

aportes tecnoldgicos. SGo nesses principios
que baseia-se 0 novo conceito criado pela
Valira, o ANTS.

0 conceito foi apresentado na 74 edi¢@io
da SIMA — maior encontro de profissionais
do mundo agricola e da pecudria, que
aconteceu em Paris, no més de fevereiro
do ano passado. Na ocasido, a Valira
langou um protétipo da mdquina numa
escala de 1:5.

0O objetivo é que este ano o modelo circule
em exposi¢oes agricolas no mundo infeiro.
Trata-se de um projeto desenvolvido pela
equipe de design industrial da Valtra Finlndia em
comemoracgdo ao 60° aniversdrio da empresa. Uma
proposta ousada, que revela a proje¢do de como
devem ser as maquinas do futuro em adequagdo as
perspectivas para a agricultura mundial.

O ANTS responde aos desafios do amanhd, onde
haverd pouca ferra e muita gente. E a demanda por
mdquinas tecnoldgicas e precisas serd grande. A sigla
ANTS representa um jogo de palavras, jd que as letras
A, N, T e S fazem referéncia a série atual de modelos
Valtra. Também é o plural de “ant”, formiga em inglés,
um inseto conhecido por seu instinto de socializagdo
e grande forga comparada ao seu tamanho.

0 destaque das mdquinas ANTS é sua caracteristica
modular, que compreende duas unidades bdsicas: a
de seguranca, com poténcia de 100 kW, e a unidade
de frabalho, com poténcia de 200 kW. Ambas

ANTS é operado por meio de comandos de voz
e gestos e 0os médulos permitem a interligagcéo
de duas maquinas.

podem funcionar em conjunto ou individualmente.
A maior parte das agdes dessa mdquina é baseada
no trabalho automatizado, sem nenhuma vigildncia.
Mesmo assim, quando houver a necessidade da
execucdo de trabalhos pesados que requeiram a
participag@io do operador, os modulos da mdquina
podem ser interligados, ou seja, as rodas traseiras
s@io ligadas a um calibre estreito, as rodas frontais
da outra mdquina s@io conduzidas lado a lado e as
mdquinas ficam conectadas. Assim, estara disponivel
uma nova estrutura com poténcia de 400 kW.




MASSEY FERGUSON

1. A principal novidade fica por conta da Série de
tratores MF 8600, mas também temos novos rotores
ATRII nas colheitadeiras axiais, novas plataformas de
corte, MF 5650 agora na versdo Hidro, além da nova
Semeadora MF 621L.

2. Trator MF 8600. Primeiro do Brasil com transmissdo
CVT, o mesmo conceito que leva conforto e economia
de combustivel aos carros mais modernos vendidos

no mercado. Piloto automatico de série. Possibilidade
de realizar até 30 agbes com apenas um toque de
botdo. Funcao DTM: auxilia a melhorar o desempenho
do trabalho, gerando economia de combustivel. As
velocidades podem variar de 0,18 Km/h até 40 km/h.
Novos rotores ATRII nas colheitadeiras axiais Massey
Ferguson. Pioneiras no acionamento hidrostatico do
rotor. Rotores mais longos do mercado. Novo “inlet” de
entrada do material para os rotores

Plataformas de corte DynaFlex MF 8250. Plataformas
mais leves e com menor ndmero de componentes moveis.
Exclusivo acionamento das caixas de navalhas por carda
(gerando até 400% mais torque). Inovagdes no sistema de
corte e flexibilidade permitem o trabalho nas mais variadas
condigoes de terreno e culturas. Regulagem de inclinagao
longitudinal da plataforma. Nova versao para a MF 5650
hidro. Transmissdo hidrostatica nas mais diversas versoes.

PRODUTOS APRESENTADOS: Tratores,
colheitadeiras, pulverizador e implementos.

NOVIDADES NO AGRISHOW: A principal

novidade fica por conta da Série de tratores
MF 8600, mas também temos novos rotores
ATRIl nas colheitadeiras axiais, novas

3.- Trator MF 8600. Economia de combustivel em
comparagdo com maquinas da mesma categoria. Maior

plataformas de corte, MF 5650 agora na precisdo em todas as aplicagdes. Conforto operacional.
versdo Hidro, além da nova semeadora MF Capacidade de tracionar os maiores implementos do
oL mercado, com maior capacidade de trabalho
LOCALIZACAO DO ESTANDE: Plataformas de corte DynaFlex MF 8250. Reducio nos
N"DI0D custos de manutencao e aumento da durabilidade dos

COLETIVAS DE IMPRENSA: DIA 02/05 HORA componentes. Flexibilidade permitindo o trabalho nas
12h LUGAR Area de feste drive Mossey mais variadas condigdes de terreno e culturas. Menor
Ferguson. - . .

perda de graos devido a uma melhor geometria.

MF 5650 hidro. Maior conforto do operador
principalmente na realizacdo de manobras. Maior confiabilidade do sistema de tragao.
Nova Semeadora MF 621L. A semeadora desta série foi desenhada para operar nas culturas
de inverno e verdo, incluindo plantio de pastagens. Maior autonomia de trabalho, pois
possui maior capacidade de carga de adubo e semente, o que diminui as paradas para o
abastecimento. Evita a formacao de sulcos ao efetuar as manobras em cabeceiras e o rodado
de transporte mecanico. Possibilita o transporte da maquina em estradas estreitas. Maior
capacidade de carga de adubo, com 1148 litros. O novo modelo apresenta rodado de alta
flutuacdo, que diminui a compactacdo. Plataforma traseira mais ampla.
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LEIRAS

AGRITECH

Nova linha com pregos mais acessivels, frafor cabinado e frafor
super estreito

A Agritech leva diversas novidades. Entre elas
esta a nova linha 1.200, composta por tratores
com nova motorizagao Agritech de 30 e 50 cv.
Os novos tratores, denominados 1235 e 1250,
trazem uma motorizacdo mais moderna dentro
da plataforma de transmissao tradicional da
Linha 1000, leve, com melhor desempenho,
baixo consumo de combustivel, baixa emissao
de poluentes e apto para rodar com biodiesel

B5. A nova linha possui um custo mais acessivel,
com foco no atendimento das necessidades do
pequeno produtor, com aquisicao facilitada pelo
Programa Mais Alimentos, do Governo Federal.
Ja na linha de produtos Yanmar Agritech, a
montadora de da cidade de Indiatuba/SP leva para
a Agrishow a linha 1155 NEW, que esta apta a
receber cabines de fabrica, proporcionando mais
conforto, bem-estar e seguranga ocupacional
para o operador da maquina, especialmente

em aplicagbes como pulverizagdo. “O produtor
pode agora obter um mesmo financiamento para
trator e cabines e nao de forma separada, como
ocorria anteriormente, o que facilita o processo de
obtencdo de recursos”, pontua o gerente nacional
de vendas da Agritech, Nelson Watanabe.

Outra novidade da Agritech na feira é o trator
1175 AGRICOLA Super Estreito, o mais estreito
do mercado com poténcia de 75 cv e 1,30
metros de largura externa dos pneus, direcionado
especialmente para a cultura de café adensado.

E um trator com alta poténcia e desempenho,
porém, leve, ndo compacta o solo, com reduzida
manutencao e baixo consumo de combustivel.

A performance dos tratores e microtratores da
Agritech podem ser conferidas pelos visitantes da
Agrishow nas dindmicas de agricultura familiar.
No local, os produtores verdo demonstragdes das
maquinas com implementos realizando operagdes
como preparo de solo, canteiragdo, pulverizagao,
entre outros.

O estande da Agritech na Agrishow estd localizado
na RUA B, esquina com as RUAS 17 E 18.
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JOHN DEERE

Na linha de tratores, a estrela é o
novo 9460R, com 460cv, que faz
parte da série 9R. Ele passa a ser o
mais potente da linha de tratores

da empresa. O modelo é do tipo
articulado com chassis e eixos
super-reforgcados para trabalhar

nas condi¢des mais dificeis. Os
tratores 9R possibilitam um nivel de
produtividade nunca antes visto no
campo brasileiro, permitindo o uso
de plantadoras ou de equipamentos
de preparo de maior porte, sem
comprometer o desempenho do
equipamento.

Langamentos para a colheita e tratos
culturais a nova colheitadeira S680
estreia no Agrishow oferecendo
alto desempenho na colheita com
qualidade superior de graos.

Ela conta com um tanque
graneleiro com 14 mil litros

de capacidade e alta taxa de
descarga, que alcanga 135 litros/
segundo, tanque de combustivel
de 1250 litros e as vantagens da

utilizagdo da plataforma Hydraflex Draper de 40 pés, PRODUTOS APRESENTADOS: Trafores,

como a flexibilidade da barra de corte e o rendimento colheitadeiras, pulverizadores e implementos.

operacional 10% superior ao sistema convencional de NOVIDADES NO AGRISHOW: Trator 9460R,

sem-fim. colheitedeira S680, distribuidor autopropelido
4940 DRY BOX

Distribuidor Autopropelido 4940 DRY BOX para a LOCALIZACAQ DO ESTANDE:

distribuicao de solidos é outro lancamento da John N'C15-18D

Deere. Ele é equipado com um motor de 9 litros de 6 COLETYAS DE lMPRENS,Af DIA 02/05 HORA
08h LUGAR Hotel Araucdria

cilindros e 340 cv de poténcia, cabine com excelente
visibilidade de operagao aliada ao sistema de iluminagao
HID (xenon) e toda tecnologia AMS (Solucdes em
Gerenciamento Agricola). A suspensdo pneumatica e independente e com estrutura
dupla, oferece uma operacdo excepcional em qualquer condi¢do de terreno e apresenta
grande capacidade de carga em toda sua jornada de trabalho. A transmissao hidrostatica
4x4 permite que se atinja uma ampla faixa de velocidades tanto no campo quanto em
transporte.

O sistema de distribuicdo de sélidos possui duas opgdes distintas de caixa, com
capacidades de 5,6 m3 (fertilizante ou calcario) ou 8,5m?3 (fertilizante).
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LEIRAS

MWM INTERNATIONAL

Thomas Puschel, Gerente de DivisGo de Vendas e Markefing da
MWNM INTERNATIONAL Motores.

1.- A MWM INTERNATIONAL apresentard como grande destaque o propulsor MaxxForce
4.2A Tier 4 que pode ser aplicado em tratores, colheitadeiras, pulverizadores, geradores,
empilhadeiras e equipamentos agricolas, industriais e geradores de energia. O modelo
conta com as versoes de 3, 4 e 6 cilindros em linha.

No estande também estardo expostos os motores MaxxForce
7.2P, MaxxForce 7.21, MaxxForce 10l e MaxxForce 4.8H Euro V.
Abaixo, mais detalhes sobre cada modelo.

MaxxForce 4.2A. O propulsor, com quatro cilindros em linha,
atinge poténcia maxima de 179 cv a 2.200 rpm e torque 600
Nm @ 1.400 rpm. Ainda possui cabegote “cross flow” em ferro
fundido e trem de engrenagem dianteiro, injetores centrais e
verticais, sistema de injecio Common Rail com gerenciamento
eletronico e bloco estrutural. A tecnologia cooled EGR permite
um excelente desempenho nas mais diferentes faixas de
poténcia, elevado torque e baixo custo de manutengao.
MaxxForce 7.2P. O novo MaxxForce 7.2P conta com atributos
importantes para o segmento de geracdo de energia como
maior densidade de poténcia e a eficiéncia no consumo de
combustivel. Seu desenvolvimento foi baseado no sucesso dos
motores da familia Acteon, que contam com mais de 100 mil
unidades produzidas desde 2003 para aplicagdo em caminhdes
e 6nibus.

Entre suas principais caracteristicas podemos destacar as
camisas Umidas removiveis, cabegotes individuais, guias e
sedes de valvulas removiveis, bloco com reforgo estrutural para
reducdo de ruidos, volante para acoplamento SAE 8,10 e 11,5 polegadas. O propulsor
possui 6 cilindros em linha e poténcia standby de até 195 kW (261 cv) a 1.500 rpm.

O motor possui a versdo mecanica, que atende a norma de emissoes Tier 2 e a versdo
eletronica, Tier 3.

MaxxForce 7.21. O modelo MaxxForce 7.21 possui alguns diferenciais como bloco com
reforgos estruturais para diminui¢do da emissao de ruidos, cabegotes individuais e volante
para acoplamentos SAE de 8, 10 e 11,5 polegadas. O propulsor de seis cilindros, 7.2 litros
de cilindrada, atinge poténcia maxima de até 213 kW (290 cv) a 2.500 rpm, além de
oferecer étimo desempenho com baixo consumo de combustivel.

MaxxForce 101. O MaxxForce 10l foi desenvolvido com base em uma plataforma mundial
da empresa e preparado especificamente para as exigéncias do mercado industrial, por
meio de um extenso programa de testes de validagdo com cerca de 2 mil horas. Desta
forma, o motor apresenta elevada densidade de poténcia, durabilidade e eficiéncia no
consumo de combustivel. O modelo ainda conta com camisa timidas removiveis, guias e
sedes de valvulas removiveis, 4 valvulas por cilindro para um melhor fluxo de ar, sistema
de injecao eletro-hidraulico com melhor eficiéncia de combustao. O MaxxForce 10l atinge
309 kW (420 cv) de poténcia maxima a 1.800 rpm.

MaxxForce 4.8H Euro V. Contando com moderno cabegote de quatro valvulas por cilindro,
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0 MaxxForce 4.8H foi projetado para proporcionar EMPRESA: MWM INTERNATIONAL Mofores

performance, confiabilidade e durabilidade, com PRODUTOS APRESENTADOS: MaxForce 4.2
eficiéncia no consumo de combustivel. Pode ser Tier 4, MaxocForce 7,28, MozodForce7. 21, MaxForce
aplicado em caminhdes leves, médios e pesados, 101 e MaxxForce 4.8H Euro V.

microOnibus e 6nibus. Com 4 cilindros em linha, NOVIDADES NO AGRISHOW: MaxxForce 4.2A
apresenta poténcia maxima de 190 cv (139,7 kW) Tier 4, MaxxForce 7.2P

e torque de 720 Nm (73 kgf.m) @ 1200-1600 rpm. LOCALIZACAO DO ESTANDE: N° ESTANDE
Também possui como principais caracteristicas D20D1

cabecotes individuais com quatro vélvulas por COLETIVAS DE IMPRENSA: (ndio haverd colefiva]

PESSOA DE CONTATO:
CDI Comunicagdo Corporativa
Kelly Bassi - (11) 3817-7935 - kelly@cdicom.

com.br

cilindro “cross flow”, sistema de injecao Common Rail
com 1.800 bar, camisas imidas e removiveis, tomada
de forca traseira (opcional) e comunizacdo de diversos

componentes. Sife: www.mwm.com.br

2.- O grande destaque do evento é o Tier 4 Euro VI
motor MaxxFor~ce 4.2A Tier~4, que com Oxidos de Nitroganio-Nox | 0.4 a/kWh* | 0.4 g/kWh
avancado padrao de emissoes estd em Emissdes de Particulas -PM | 0,02 g/kWh* | 0,01 g/kWh
desenvolvimento para exportagoes para *Com base na faixa de poténcia de 56 < kW < 130

a Europa e Estados Unidos. Em termos de

resultados de emissdes, o motor Tier 4 para off-road é equivalente a tecnologia Euro VI
utilizada em veiculos comerciais. A tabela a seguir explica com detalhes a semelhanca
entre as tecnologias em relacdo a emissao de particulas

3.- A MWM INTERNATIONAL Motores conta com uma completa linha de motores de alta
tecnologia — de 2,5 a 13 litros e de 50 a 428 cavalos de poténcia — que cumprem as mais
rigidas normas de emissdes de poluentes.

Com a utilizagdo dos motores MaxxForce o usuério final contard com maior torque,
poténcia e robustez, além de obter uma significante redugdo no consumo de combustivel.
Com 59 anos de atuagdo no Brasil e mais de 3,8 milhdes de motores produzidos, a
companhia possui uma ampla Rede Autorizada de Pecas de Reposicao e Servigos com 450
pontos, localizados em todos os estados do Brasil.

MULTINATIONAL COMPANY LEADER IN AGRICULTURAL TRACTORS AND MACHINERY IS LOOKING FOR A

PRODUCT MANAGER CENTER & SOUTH AMERICA FIELD SERVICE ENGINEER CENTER & SOUTH AMERICA
0 be incorporated in the commercial regional organization dedicated to the to be Incorporated in the after sales regional organization dedicated to the South

South American countries. American countries.
RESPONSIBILITIES: RESPONSIBILITIES:
« Take the lead in supporting the sales organizations of the distributors in * Provide technical support to the service managers of the distributors.
order to ensure a proper product knowledge and benchmark against the * Supervise warranty claim processing.
competition. * Resolve technical equipment problems through phone support, e-mail and on-site
* Provide product technical and marketing information to the network. customer visits in an efficient and timely manner. |
+ Collect market data and support the corporate organization on product  Liaise with the corporate service dept. on product improvements and field
development activities. information. j . _ '
Our product manager leaves in Center or South America, works from its home Our service engineer leaves in Center or Squth America, works from its home office
office and is available to spend 50%-60% of its time travelling in countries and is available to spend 50%-60% of its time travelling in countries within the
within the Region. Region.
PREFERRED QUALIFICATIONS: PREFERRED QUALIFIGATIU®S SRS
« Bachelor's degree or similar education, * Bachelor's degree or similar education, .
» Minimum 2-3 years experience in a similar position and industry, * Minimum 2-3 years experience in a similar position and industry,
« Fluent Spanish and English, * Fluent Spanish and English,
+ Age between 30-40 years. * Age between 30-40 years S . .
Excellent oral and written communication skills and proactive approach Ig;mﬂlg:{]edﬁﬁv‘g':& t\;feﬂevt\/?tllho(:tlﬁzited seff-motivated and have e auiiigie

complete the profile.

Please send the application to julian.mendieta@agriworld.com.br - julianmendieta@bh-editores.com



LEIRAS

SANTAL

A Santal Equipamentos S/A lanca na
Agrishow 2012, sua nova plantadora de
cana-de-agtcar. A maquina passou por
fase de testes durante 2011, recebeu
alguns ajustes necessarios no inicio

de 2012 e agora esta pronta para ser
apresentada ao mercado.

Entre as principais caracteristicas da nova
plantadora, destaca-se a versatilidade,
ja que ela se adapta aos diversos tipos
de espacamentos dos canaviais. “Hoje
no Centro Sul os espagamentos mais
utilizados sdao 1,40m, 1,50m e ainda em

alguns locais 0,90 cm x 1,60 m. Nossa maquina estard PRODUTOS APRESENTADOS: Veiculos

preparada para trabalhar em todos eles”, explica Marco de fransbordo, Carregadora de cana,

Antonio Gobesso, gerente de marketing e produtos da Colhedora de

Santal. Cana (55010)  Plantadora de Cana
(PDM2)

OIOutro dlfe~renc1al da méquina é que ela é quular e tem |OCALZACKO DO ESTANDE
uas fungdes, podendo ser utilizada no plantio totalmente NP C20.21/0202]
mecanizado, ou somente como distribuidora de mudas. “Ela PESSOA DE CONTATO
pode ser utilizada como uma plantadora completa (sulca,
aplica adubo, distribui a muda, aplica produtos quimicos,
fecha o sulco e compacta o solo.) ou em locais onde o
plantio ainda ndo esta totalmente mecanizado, pode apenas distribuir muda e aplicar
produtos quimicos”, afirma Gobesso. A nova plantadora Santal ainda tem maior facilidade
de transporte e de operagao.

Além da plantadora, a Santal levara ainda para a Agrishow a colhedora (que estd
disponivel no mercado com sistema de pneus eixo tandem ou esteira). A maquina conta
com projeto inovador e capacidade de colheita em todo tipo de canavial, tem vérios
diferenciais como: cabine segura e confortavel, caixa principal com cinco saidas e motor
diesel 12 litros @1800rpm (o mais econdmico da categoria). A colhedora oferece um
opcional especifico para a colheita de mudas: o kit mudas. Através de facil substituicao,

é possivel transformar o equipamento para colheita de muda ou colheita industrial. O

kit mudas é um sistema patenteado no qual todos os pontos de contato da cana com a
maquina sdo protegidos por borracha, minimizando o atrito e aumentando a protecao as
gemas.

Os transbordos estardo representados na area de exposi¢ao pelo modelo VT 10. O
equipamento tem cilindros embutidos; cabecalho regulavel (importante para posicionar
corretamente o transbordo e o trator nas entrelinhas da cana, diminuindo o pisoteio das
soqueiras; chassi Unico; freios mais altos e sistema de regulagem de bitolas. “Este sistema
permite trabalhar com o mesmo produto, mudando somente com a regulagem, nos diversos
espagamentos hoje utilizados no cultivo da cana”, enfatiza Gobesso.

Também estara em exposicdo na Agrishow a carregadora de cana-de-agticar CMP Master
Santal, que é lider mundial na categoria. O equipamento tem como funcdo carregar a
cana cortada manualmente e colocé-la nos caminhdes e reboques canavieiros.

Comercial: Edmilson Tumoli
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TRELLEBORG
Luca Giovannini, Direfor de

Marketing

A grande novidade da Trelleborg € a calculadora
de carga TLC, uma ferramenta profissional
desenvolvida para agricultores e distribuidores
especializados em pneus e maquinario, que lhes
permetird identificar a pressao de inflagem dos

pneus, ideal para cada aplicagdo, maquina e carga.

ATLC foi desenhada para que seu uso seja simples,

e oferecerd aos agricultores profissionais uma maior produtividade e eficiéncia gragas ao
uso adequado da pressao de inflagem. Desenvolvido para uso em linha e fora de linha, e
com aplicagado para tablets e smatphones, esta disponivel em inglés, francés e espanhol
(muito em breve em outros idiomas , incluindo o portugués), sendo gratuita no iTunes
atraves da App Store da Aplle no IPAD, e em breve também para Androide, assim como
nas versoes online e offline para PC, e pode ser instalada simplesmente através da visita da
pagina da Trelleborg na web.

“O equilibrio correto entre a pressao de inflagem e da carga, permitira aos agricultores
obter o maximo rendimento de seus pneus e aumentar a produtividade de seu negécio.
Através do TLC sera possivel saber a precisao da carga por eixo de trator, o que podera
determinar a pressdao adequada e resultando em um étimo desempanho para cada
aplicagdo” explica o Diretor de Marketing, Luca Giovannini.

NG
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A PMP Industries Spa

PERFIL GLOBAL

IO TIREES

APMP Industries Spa € aempresa holding de um
grupo Internacional que inclui cinco empresas,
quatro divisbes de negocios e 1.000 funcionarios
em todo o mundo. Através das suas quatro
divisdes, a PMP Industries é capaz de servir

uma vasta gama de empresas a nivel global:

dos fabricantes de equipamentos agricolas e
florestais aos fabricantes de equipamentos para
mineracgdo, das maquinarias para construcao a
Industria do aco, do setor edlico ao maritimo.

missdo é a de projetar,
desenvolver e produ-
zir as mais eficientes,

confidveis e silenciosas trans-
missOes para cada especifica

AGRIWORLD

aplicacdo. Desde a sua fun-
dacao, a PMP realizou uma
continua atividade de pes-
quisa e depositou seis paten-
tes internacionais. A experi-

éncia em design combinada
a um grande “know-how” na
producdo de engrenagens e
nos processos de usinagem
fazem da PMP o lider mun-
dial no setor das transmissoes
de poténcia.

A filosofia da companhia
leva a PMP Industries a de-
senvolver a sua presenga nos
mercados emergentes em
todo o mundo para atender
as tendéncias do mercado e
as expetativas dos clientes.
O préximo passo é o mer-
cado brasileiro, onde as in-
ddstrias PMP gragas as suas
solugdes inovadoras podem
atender as expetativas dos
fabricantes de equipamento
para construcao e de maqui-



nas para a agricultura e o
setor florestal.

A Divisao Power
Transmission das PMP
Industries introduziu, em
2008, os primeiros mo-
delos PMCI, uma inova-
dora geragao de redu-
tores para traslagdo es-
tudada e projetada para
aplicacoes pesadas. Nos ul-
timos anos, juntamente com
o crescimento do nimero de
modelos PMCI, esta linha
de produtos difundiu-se nos
mercados globais com resul-
tados extraordindrios.

Os redutores PMCI inte-
gram motores de alta pres-
sdo (pico de pressao 450 bar)
e alta velocidade (até 4000
rpm) em sélidos redutores
planetarios. O reduzido des-
locamento, os motores de
alta pressdao garantem uma
maior duragdo dos compo-
nentes criticos e uma maior
duracao do inteiro sistema.
Gragas a tecnologia de alta
pressdo e a temperatura infe-
rior de trabalho, a eficiéncia
do sistema é aumentada. Es-
tes redutores para traslagao
montam também os famo-
sos patenteados PMP freios a
disco em banho de éleo que
fornecem superiores desem-

PMH: motor hidréulico.

PMCI: motoredutor de translagéo.

penhos na frenagem, uma
temperatura inferior de tra-
balho, intervalos mais lon-
gos de troca do 6leo e uma
maior eficiéncia. No final de
2011, a PMP desenvolveu a
nova versao PMCI para cir-
cuitos fechados. Os novos
modelos PMCI 1200, PMCI
2000 e PMCI 3000 sao so-
lugdes com muitas opgdes:
deslocamento fixo ou varia-
vel, com ou sem vélvula de
Lavagem e pressao de ali-
mentagdo, com uma gran-
de variedade de relacoes de
reducdo e os PMCI sdo ex-
pressamente projetados para
aplicagcdes na agricultura em
setores com pulverizado-
res e colhedoras para cana-
de-acucar e café. Para es-
tas aplicacbes a série PMCI,
com a baixa temperatura de
trabalho e o alto valor de efi-
ciéncia possui todas as ca-
racteristicas para obter o ma-
ximo dos desempenhos nes-
tas maquinas.

A Divisao Fluid Power da
PMP é especializada em solu-

INDUSTRIES

¢Oes para transmissoes hidrau-
licas: bombas de alta pressao
e de pistdes axiais (séries PMH
P) e motores (séries PMH M)
para circuito fechado sao
ideais para uma ampla
gama de aplicacdes para
Agricultura, meios moveis
e industriais. Os modelos
PMH sdo projetados para
ter o maximo em eficién-
cia e durabilidade ao longo
do tempo: materiais de primei-
ra qualidade, reduzidas tole-
rancias e usinagens de preci-
sdo fazem destes modelos um
produto construido para durar
ao longo do tempo. A geome-
tria dos componentes é otimi-
zada para reduzir o desgaste e
ter um eficiente fluxo de dleo.
Além disso, a estrutura glo-
bal da transmissao € projetada
para suportar pressao e cargas
sem sofrer deformacdes: deste
modo a eficiéncia também é
mantida em condicoes de tra-
balho a alta pressao. As solu-
¢bes desenvolvidas pela Divi-
sao Power Transmission (séries
PMCI) e Divisao Fluid Power
(séries PMH) em conjunto for-
necem ao mercado solucdes
completas de um dnico for-
necedor.

A PMP Industries es-
tard presente no préximo
Agrishow (Ribeirdo Preto, de
30 de Abril a 04 de Maio) e
aproveita a ocasido para con-
vidar todos os interessados
para visitar o pavilhdo LESTE,
stand ndimero PL-7 para des-
cobrir as caracteristicas das
nossas solugdes para equipa-
mentos agricolas..

www.pmp-industries.com/pt-br
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Divisoes
POWER TRANSMISSION
FLUID POWER

ol O R T
VENHAVISITAR-NOS
L. EM AGRISHOW 2012
ST 2 RIBEIRAO PRETO (SP)
PAV. LESTE, STAND PL-7

Solucdes completas para
Colhedoras de Cana e Pulverizadores Autopropelidos

PMH M PMH P PMC PMCI
Motores Bombas Redutores Motoredutores
hidrdulicos hidrdulicas para translacdo para translacdo
v ®
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INDUSTRIES

PMP Industries spa - Via dell'Industria, 2 - Coseano (UD) ITALY -T +39 0432 863 61| - www.pmp-industries.com
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Reformar, o avangado sistema de fazer agronegoécio.

A Manutangio Preventiva do seu trator lhe proporcionard garantia de bons servicos no seu dia a
dia, da preparo de solo, plantio; cultivo & colheita. Tudo isto estara cormelamenie consorciado se o
sau immestimanto de repano Tor dimclonado em pecas do alla quabidade.

Ao confiar seu fralor para o reparador, exija componentes com o alfo padriio DINAMICA, que estard
dando garantia ao sau vestimeanio & tranquilidade ao seu futuro.

A DINAMICA TRATORES, uma empresa globalizada no ramo de pecas para iralores agricolas
(aftermarkeat) com 40 anos de atendimento a0 mercado nacional, bem como internacional, esta a sua
disposicéio com o mais complaio esiogue de componenies para iraioras agricolas e uma sofisticada
loglstica do entrega am lodo territdro. Conle com a nossa larga experdncia em reposicio de pecas
pare renovacio da sua frota de tralores agricolas.

Dispomos de uma rede de 1.900 revendedores em todo o pais. Possuimos um estoque de 25.000
itens de pecas para tralores das principais marcas, tals como Massey, Valira, John Deere, Mew
Haolland, CBT,

Atendemos imedialaments qualquer solicitagio am lodo o pais atraviés de nossa athva rede do
revendedores, Em caso de necessidade, consulte nosso site. onde tera toda informagio sobre
nossos produlos alraves de nosso Catalogo Elatrdnico.

www.dinamicaparts.com.br
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ENTREVISTA

Jaime 071 e Marcelo Ozi — Renata Ozi Vaccari

Planejamento, Finangas e Administrativo  Comercial, Compras, Vendas e Marketing — Recursos Humanos

“Cumprimos um papel
Mportante para os
oroprietarios de fraftores”

Faz um ano que o funda-
dor da Dinamica o senhor Jai-
me Ozi faleceu. Nos 40 anos
de funcionamento, a empre-
sa passou por diferentes fases.
Em que fase se encontra a em-
presa neste momento?

Nosso pai faleceu ha 08
meses e assumimos a empre-
sa. Desde setembro do ano
passado fizemos mudancas na
drea comercial e estamos tra-
balhando um plano para am-
pliar os negdécios com nossos
principais clientes, incremen-
tamos as importagdes, e es-
tamos ampliando a gama de
produtos ja que os modelos de
tratores Massey Ferguson, Val-
tra e CNH estao crescendo.

.’;'E"Iru;‘. kT ’

1 Tratores
L

»
BT ~ - | A

Sua carteira de clientes
em nivel de Brasil, quase su-
pera os 2 mil. Qual é o vo-
lume de pedidos anuais que
recebem destes clientes?

Recebemos uma media
de 120 pedidos/dia que sao
despachadas no mesmo dia

Jaime e Marcelo Ozi.

através de um simples pro- Vocés comercializam pe- do assim, vocés nao entram em
cesso de logistica, os volu- cas de reposicio para qua- competicao direta com elas?

mes anuais superam os USD  se todas as marcas de tratores Entendemos que cum-
20 Mi. que se vendem no Brasil, sen- primos um papel importante
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para os proprietarios de tra-
tores ja que temos uma co-
bertura, através de nossos
revendedores, muito ampla
com mais de 2.000 pontos
de venda em todo Brasil. As
maquinas ndo podem parar,
especialmente em épocas
de preparo de solo, plantio
e colheita e nestes momen-
tos estamos presentes, abas-
tecendo o mercado com ra-
pidez e produtos de quali-
dade.

Pecas “originais” ou "al-
ternativas”?

Existem os dois tipos, so-
mos distribuidores dos prin-
cipais fabricantes originais
e também nos abastecemos
de fabricas que tenham qua-
lidade.

E onde se abastecem, em
mercados locais ou interna-
cionais?

O Brasil desde a déca-
da de 60 desenvolveu uma
importante industria satélite
para automoveis, caminhdes
e tratores. Os principais fa-
bricantes de tratores estdo
aqui, sdo AGCO (MF e Val-
tra), CNH (Case IH e New
Holland) e John Deere. Es-
tas mesmas montadoras se
abastecem tanto localmente
quanto de fora, e nds segui-
mos esta mesma orientacao
buscando fornecedores fora
principalmente para produ-
tos cativos, competitivos e
também com dificuldades de
abastecimento local.

A posicao de vocés é
muito nacional, mas expor-

tam bastante. Que planos
vocés possuem para ampliar
seu espectro de mercado?

Temos uma base de ex-
portacao de mais de 15 anos
para América do Sul e Cen-
tral, as exportacdes estdo nes-
te momento limitadas devido
a nossa moeda estar superva-
lorizada e os precgos, em al-
guns casos, nao estao muito
competitivos, mas mesmo as-
sim as exportacdes tem uma
importante contribuicdo para
0s negocios.

“Temos uma base
de exportacao de
mais de 15 anos
paratoda América
do Sul e Central”

A Argentina, esta “aper-
tando” os fabricantes ins-
talados neste pais para que
fornecam pecas de reposi-
cdo e componentes argen-
tinos. Esta nao é uma opor-
tunidade para ampliar suas
compras?

Seguramente é interes-
sante, mas a oferta de produ-
tos é muito limitada.

As marcas estao buscando
“cativar” as empresas de pe-
cas de reposicao, por exem-

plo, a John Deere com Vapor-
matic , a AGCO com Sparex,
mas também grupos europeus
estao buscando seu “espaco”
no Mercosul... Vocés tiveram
propostas de joint ventures ou
venda?

Sim e estamos estudan-
do possiveis oportunidades
desde que possam agregar
valor no sentido de ampliar
nossa base de fornecedores
(global sourcing ) e também
experiéncias bem sucedidas
com vendas através da web,
queremos ser uma empresa
que atenda de forma ampla
as necessidades do agricultor
na manutencgao de seus equi-
pamentos.

A gamas de maquinas se
ampliam e cada vez se tor-
na mais complicado manejar
um armazém sem ter pecas
obsoletas. Com quantas re-
ferencia jogam vocés?

Trabalhamos com 15.000
sku’s, mas a tendéncia segu-
ramente é crescer.

Os mercados cada vez se
globalizam mais: india, Chi-
na, Turquia... Quais sao para
vocés os fornecedores mais
confiaveis em relacao a qua-
lidade e preco?

Os turcos estdo muito
bem, ja que possuem uma
tradicao em fabricar tratores
muito semelhantes aos nos-
sos, mas vemos que a Chi-
na e India buscam melho-
rar cada vez mais sua quali-
dade, pois sem qualidade as
empresas em pouco tempo
caem fora do mercado.'

Julidn Mendieta
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eguranca na conducao
e maquinas agricolas
em vias publicas

Leonardo de Almeida Monteiro, Viviane Castro dos Santos,
Wesley Aratjo da Mota, Eduardo Santos Cavalcanti,
Daniel Albiero professores e alunos da UFC

circulacao de maqui-
nas agricolas em vias
publicas tem sido algo
comum no cotidiano das ci-
dades brasileiras, tanto nas
capitais quanto no interior e
isso ocorre devido a necessi-
dade de locomocao entre as
areas de cultivo para execu-
¢do das atividades agricolas
como também para transpor-
tar insumos até a propriedade
ou o ponto de armazenamen-
to ou distribuicdo. Esta prati-
ca tem gerado situacdes de
grande risco aos demais con-
dutores de veiculos, pois es-
tas maquinas se deslocam em
velocidades muito inferio-
res do que os demais veicu-
los na via e possuem grandes
dimensdes, principalmen-
te a largura, que muitas ve-
zes ocupam mais de uma fai-
xa de rolamento, conforme
mostrado na Figura 1.
Com a finalidade de pre-
servar a integridade fisica dos
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condutores e a vida das pes-
soas, alguns cuidados devem
ser tomados quando da cir-
culacao de maquinas agrico-
las em estradas, rodovias ou
outras vias publicas de circu-
lagdo, seja na drea urbana ou
rural ao longo do pafs.
Algumas informacodes a
respeito do transito de maqui-
nas agricolas em vias pabli-

cas sdo apresentadas a seguir,
obedecendo as recomenda-
¢Oes do Cédigo Brasileiro
de Transito, tentando assim
contribuir para uma circula-
¢do mais segura dessas ma-
quinas.

Segundo o cddigo de
transito brasileiro (CTB), os
usudrios das vias, ou seja,
aqueles que utilizam as ro-

Figura 1- Circulagdo em vias plblicas de méaquinas agricolas com excesso de largura.



dovias devem evi-
tar situacoes que
possam constituir
perigo para o tran-
sito de veiculos,
de pessoas ou ani-
mais, ou causar da-
nos as proprieda-
des piblicas ou pri-
vadas (CTB, art. 26,
lell.

O CTB define
trator como sendo
o veiculo automo-
tor construido para
realizar trabalhos
no setor agricola,
de construcao e de
pavimentacao e tra-
cionar outros vei-
culos e equipamen-
tos.

No capitulo IX,
artigo 96, ali-
nea e, as maqui-
nas agricolas es-
tao classificadas como vei-
culos de tragao e se dividem
em tratores de rodas, trato-
res de esteiras e tratores mis-
tos. Por serem veiculos auto-
motores destinados a movi-
mentacao de cargas para o
trabalho agricola ou com o
intuito de tracionar outros ve-
iculos e maquinarios, os tra-
tores de rodas, de esteiras ou
tratores mistos s6 podem ser
conduzidos, na via puablica,
por condutores habilitados
nas categorias “C”, “D” ou
“E”, conforme artigo 144 do
CTB.

E legalmente possivel
transitar em vias publicas
com uma Maquina Agrico-
la?

Figura 2- Circulagdo de Maquinas Agricolas em vias publicas com os
faréis acesos

As maquinas agricolas
tém autorizagdo para transi-
tar em rodovias, mas para isso
é necessario o registro e licen-
ciamento do DETRAN - De-
partamento Estadual de Tran-
sito, recebendo uma numera-
¢ao especial, de acordo com
o artigo 115, CTB. O veiculo
serd identificado externamen-
te por meio de placas dianteira
e traseira, sendo estas lacradas
em sua estrutura, obedecidas
as especificagdes e modelos
estabelecidos pelo Conselho
Nacional de Transito - CON-
TRAN.

O que é necessario para
circular em vias publicas?

Para a circulagao em vias
publicas, o trator deve per-

manecer com os fardis
dianteiros acesos e es-
tes devem ser de luz
branca ou amarela,
conforme apresenta-
do na Figura 2. Os fa-
réis traseiros sdo farois
de trabalho e deverdo
permanecer apagados
durante a circulagao,
pois podem atrapalhar
a visdo dos veiculos
que vem atrds contri-
buindo para a ocor-
réncia de acidentes.

Possuir dispositi-
vos de sinalizacgao tra-
seira tais como lanter-
nas e luzes de freio de
cor vermelha, indica-
dores luminosos de
mudanca de direcao
na cor laranja, dian-
teiros e traseiros e, du-
rante o deslocamen-
to em vias as lanternas
traseiras (e nao fardis) devem
permanecer acesas, além dos
fardis dianteiros.

As maquinas devem tam-
bém possuir sinalizadores re-
fletivos indicando veiculos
de baixa velocidade, fixos
no pdra-lamas traseiro, pos-
sibilitando assim que outros
veiculos visualizem as ma-
quinas agricolas em distan-
cias seguras, principalmen-
te em locais de pouca lumi-
nosidade, conforme visto na
Figura 3.

Ainda segundo o CTB, as
méquinas agricolas devem
ter pneus que oferecam boa
tracdo para realizar as ativi-
dades agricolas e que tenham
condi¢des minimas de segu-
ranca no transito em rodo-

AGRIWORLD | 87



A TECNOLOGIA
AGRICOLA

vias, como mostrado na Fi-
gura 4.

E proibido transitar trans-
portando outra pessoa em
qualquer lugar do trator ou
da carreta, ou seja, na plata-
forma de operagao da maqui-
na, em pé sobre os 3 pontos
do sistema hidraulico, apoia-
dos na barra de tracao ou so-
bre os para-lamas do mesmo
(Figura 5). Quando o trator
traciona carreta, nenhuma
pessoa poderd estar sobre
ela, da mesma forma que a
legislacdo prevé a impossi-
bilidade de transporte de pes-
soas nas cacambas de cami-
nhonetes ou carroceria dos

caminhoes.

Figura 4- Pneus adequados e que oferecam
condigdes minimas de seguranca.

Fica proibido o transi-
to de tratores nas vias publi-
cas tracionando outro veicu-
lo, por corda ou cabo de ago
e, também, ndo é possivel
rebocar nas vias publicas,
pulverizadores, plantadoras
ou semeadoras, capinado-
ras, rogadoras, arados, gra-
des, subsoladores ou outro

WORLD

Figura 3- Sinalizagdo traseira de tratores agricolas para movimentagdo em rodovias.

implemento agricola qual-
quer que seja, com exce-
¢ao apenas de carreta agri-
cola e, desde que esta este-
ja devidamente sinalizada
com luzes de cor vermelha
para as lanternas e luzes de
freio, sinalizadores de di-
recdo de cor laranja e pos-
suir freio de estacionamento
individual. O transporte de

todos esses outros tipos de
mdquinas, que ndo o trator,
deve ser equipamentos deve
ser realizado sobre carreta
ou em caminhdes.

Ao tratorista é indispen-
savel o uso do cinto de segu-
ranca durante o deslocamen-
to, seja em vias publicas ou
em propriedades, desde que
o trator esteja equipado com

Figura 5- Transporte errado de pessoas no trator



estrutura de protecao ao ca-
potamento (EPC).

COLHEDORAS, PODEM
TRANSITAR EM RODOVIAS?

Para as colhedoras, de-
vido as grandes dimensdes e
ao grande perigo que repre-
sentam quando estdo em des-
locamento, fica proibido o
transito delas nas vias pabli-
cas, haja vista estar em des-
conformidade com o que pre-

sam por vias publicas, a ma-
nobra deve ser informada ao
Posto de Policiamento Rodo-
vidrio mais préximo, para que
haja o acompanhamento des-
ta operacao por policiais rodo-
vidrios, para que assim possam
garantir a continuidade do seu
trabalho com seguranca.
Segundo o CTB fica proi-
bido circular com tratores ou
outros veiculos de dimensoes
ou cargas superiores aos li-

Figura 6- Circulacdo erronea de colhedoras em vias pablicas.

ceitua a Resolucao n°210/06
do CONTRAN (que estabele-
ce os limites de peso e as di-
mensdes para veiculos que
transitem por vias terrestres
e dao outras providéncias),
mesmo com a plataforma de
colheita desmontada.

Dessa forma, o modo
correto e seguro para o trans-
porte de colhedoras é embar-
cada em um caminhio como
visto na Figura 7.

No caso de travessia de
propriedades rurais que pas-

mites estabelecidos pelo Co-
digo Brasileiro de Transito,
apresentado a seguir:
e Largura maxima = 2,60 m.
e Altura maxima = 4,40 m.
e Comprimento total:
Veiculos simples = 14 m
Veiculos articulados = 18,15 m
Veiculos com reboque = 19,80 m

Além de atender a todas
as recomendagoes previstas
na legislagdo vigente é impor-
tante que o operador mante-
nha sua maquina com o pro-
grama de manutencdo em dia,
principalmente o sistema elé-
trico, substituindo as [ampadas
que por ventura estejam quei-
madas. Também deve obede-
cer as sinalizacoes de transito
das vias em que a maquina es-
tiver se deslocando, ndo inge-
rir bebida alcodlica e nem fa-
zer uso de medicamentos que
possam reduzir a atencdo e a
reacao do operador.

Atendendo a essas reco-
mendacdes os operadores
poderdo circular com seus
tratores de forma correta e
segura..J

Figura 7- Transporte de colhedoras embarcadas em caminhdes.
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MF - Fiat - New Holland - John Deere - Case-IH - Valtra - e outros...

Fiat - New Holland - Case - Komatsu - Terex - Caterpillar - Manitou - Bobcat - e outros...

Ha mais de 30 anos, Recinsa fornece Dispomos de amplos estoques de pecas de

componentes e pecas de reposicao de reposicao das principais marcas e modelos

avancada tecnologia a precos muito do mercado.

competitivos para tratores e maquinas para Somos especialistas em motores, eixos e

construcao. servo-transmissées das principais empresas
do setor.

ARMAZENS CENTRAIS: - -

P.E. “La Carpetania” 1' MMH

Avda. Ada Lovelace, 12 - 28906 Getafe — ESPANHA desde 19789

Telf.: +0034 91 795 31 13 - Fax: +0034 91 796 45 36
E-mail: ventas@recinsa.es — www.recinsa.es
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Seu crescimento também é sem limite. JOHN DEERE
45, 50, 52.5, 60, 70, 80 e 90 cm
de espacamento.Plataforma de Mi
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LUIS DADOMO
Presidente da Metalfor do Brasil

A Metalfor do Brasil faz parte de

um grande grupo com projecao
internacional , que dispde de um
extenso leque de produtos dirigidos
ao setor agricola. Sua aposta no
mercado brasileiro é total, comuma
fabrica em Ponta Grossa e um Centro
de Pecas e Treinamento em Cuiaba.
Seu presidente, Luis Dadomo, revela

alguns dos planos da companhia
amédio e longo prazo, entre eles a
disposicdo de uma linha completa de

produtos.

“Se queriamos estar no
Brasil deveriamos produzir
no Brasil”

Os grandes grupos in-
dustriais buscam um mode-
lo operativo global, particu-
larizando seus produtos em
funcao de caracteristicas de
cada mercado. Foi este o ob-
jetivo da criacao da Metal-

WORLD

for do Brasil? Mesmo que em
uma escala menor?

Desde que comegamos 0s
estudos de mercado no Brasil,
na década de 90, descobri-
mos que ndo poderiamos tra-
tar este mercado como ape-

nas mais um devido a varios
fatores, o primeiro é o tama-
nho e potencial do mercado,
o segundo, o nivel de profis-
sionalizacdo e exigéncia do
produtor, o terceiro, as dife-
rentes realidades, perfis de



usudrios e condicoes de tra-
balho que existem ao longo
do pais. Assim tivemos um
Gnico caminho: se queria-
mos estar no Brasil deveria-
mos produzir no Brasil, estar
assentados, entender o clien-
te, suas necessidades e dar a
ele o respaldo que ele preci-
sa. Foi o primeiro passo da in-
ternacionalizagcdo da empre-
sa e uma aposta forte.

Em que se diferenciam
os produtos para o mercado
brasileiro dos que a Metalfor
oferece em outros mercados
Sul-Americanos?

Os equipamentos que se
desenvolvem e se vendem
no Brasil, possuem estruturas
mais robustas, outra motori-
zacao, bitola variavel. Pre-
cisam de maior torque e ro-
bustez para trabalhar e me-
nor velocidade. Estas sao
particulares diferengas com
os desenvolvimen-
tos argentinos. Para
o resto da América
do Sul e outros mer-
cados aproveitamos
os desenvolvimen-
tos e experiéncias
dos paises e vemos
o que melhor se
adapta. Ter uma fa-
brica no Brasil nos
somou muito nes-
te sentido. Hoje
temos dois merca-
dos internos com
suas particulari-
dades, mas com
um ponto em co-
mum que sao os

rados e exigentes, que poten-
cializam nossa experiéncia
de mais de 40 anos. As alter-
nativas quanto a pacotes tec-
nolégicos, como a agricultu-
ra de precisdo, sdo similares
em ambos os paises. Na Ar-
gentina as novidades apare-
cem antes, mas no Brasil a
explosdo é sempre mais ra-
pida.

A base que permitiu o
desenvolvimento da Metal-
for foi a proximidade com o
cliente, com um servico de
assisténcia técnica de pri-
meira qualidade. Como vo-
cés estao implantando este
servico em um pais com a
dimensao do Brasil?

Devido as dimensdes do
Brasil é muito dificil ter éxi-
to com um sistema direto,
como o que Metalfor desen-
volve na Argentina. Optamos
por um sistema de agentes
comerciais e técnicos tercei-

usudrios a cada
dia mais prepa-

rizados, uma rede de “par-
ceiros” que assume e respei-
ta os valores da empresa que
prioriza o usudrio Metalfor
como o principal patrimé-
nio, quem nao atender a este
quesito ndo pode ser Agen-
te Autorizado Metalfor. Pode-
mos mudar os sistemas, mas
ndo os valores. Complemen-
tamos esta rede com pesso-
al comercial e técnico, dis-
tribuido em diferentes pontos
do pais, com visitas constan-
tes ao pessoal de fabrica, de
todas as dreas e niveis. Estar
préximos dos usudrios é uma
obrigacao nossa, além de ser
a principal fonte de informa-
¢do para o crescimento cons-
tante da empresa. Gostamos
de ver o que estd acontecen-
do no campo e o que nos
contam. Para a atengdo de
pos venda ser mais agil, te-
mos uma central de pecas de
reposicdao e treinamento em
Cuiaba, MT, que melhora a
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logistica aos destinos que de
Ponta Grossa, PR, demoraria
mais para serem atendidos.

Durante bastante tempo
a Metalfor centrou sua ati-
vidade em pulverizadores,
desde os mais simples até os
autopropelidos com maxi-
mo nivel de tecnologia. Ago-
ra, com a aquisicao de uma
fabrica de colheitadeiras na
Argentina a empresa come-
ca a diversificar sua produ-
cao. A Metalfor usara estes
novos produtos para entrar
no mercado de outros paises
em que ja comercializa pul-
verizadores?

Sem ddvida, as novas li-
nhas de produtos que se so-
maram e que irdo vir a se so-
mar a nossos produtos tradi-
cionais deverdo agregar-se
ao mercado brasileiro e a
outros mercados. Tudo a seu
tempo, e com a seriedade e

WORLD

“Nossos

principais
mercados estao
e continuarao na

América do Sul”

maturidade com que sem-
pre trabalhamos. Gostamos
de fazer coisas novas, mas
sempre bem feitas, nossos
projetos sao feitos de médio
a longo prazo, nao nos dei-
xamos tentar pelo imediatis-
mo se nao for algo sustenta-
vel com o tempo.

Na América do Sul exis-
tem muitos usudrios que pre-
cisam de tratores de alta po-
téncia, confiaveis e com um
nivel de tecnologia inferior

aos que oferecem as gran-
des multinacionais do setor.
Para que eles sejam fabrica-
dos, precisam de caixas de
cambio apropriadas. Quais
sao as possibilidade da Me-
talfor para entrar e competir
no mercado de tratores?

Esta € uma das frentes que
temos em aberto e é um de-
saffo para a Metalfor ter uma
linha completa de tratores.
Nossos principais mercados
estdo e continuarao na Amé-
rica do Sul, onde temos que
nos adaptar aos produtos e as
necessidades locais. O tema
das caixas e transmissoes € o
principal ponto a ser resolvi-
do para este projeto decolar,
estamos avaliando varias al-
ternativas para ver qual é a
mais apropriada.

A Metalfor comercializa
seus produtos em paises da
Asia, Africa e Oceania, mui-



to distantes da América do
Sul. Vocés tem previsto bus-
car associacoes com outros
fabricantes, como por exem-
plo, os de semeadoras e plan-
tio direto, para oferecer uma
solucao completa aos clien-
tes e reduzir os custos de fi-
xacao no mercado?

Tudo é possivel, sempre
estamos abertos a essas e ou-
tras estratégias. Até hoje esta-
mos fazendo um grande tra-
balho de insercao nestes mer-
cados, com bons retornos e
aceitagdo de nossos produ-
tos. Como tudo que encara-
mos, fazemos com decisdo e
sem voltar atrés.

Um dos pontos fortes
da Metalfor tem sido a for-
macao de técnicos no cam-
po para poder fornecer um
bom servico aos clientes.
Como sera possivel imple-
mentar esta formacao em
paises tao distantes cultural-
mente como Russia, Ucrania
e Cazaquistao?

"I-___

Da mesma maneira que
com os técnicos dos agentes
no Brasil, nos mercados em
que trabalhamos com distri-
buidores, exigimos capaci-
tagdo. Temos programas de
treinamento anuais nas trés
fabricas que sao frequenta-
dos pelo menos trés vezes
ao ano. No mais, nossos téc-
nicos viajam regularmente
a cada pafs e a cada regido,
para reforcar os treinamen-
tos, visitar os usuarios e man-
ter o contato direto de fabri-
ca tanto com o técnico como
com o distribuidor e com os
usudrios.

Quais serao as principais
linhas de trabalho da Metal-
for do Brasil para os proxi-
mos anos?

Nosso forte é a pulve-
rizacdo, vamos consolidar
o trabalho que estamos fa-
zendo, seguir somando no-
vos produtos aos que estao
em nosso portfélio, sempre
com altos padrdes de quali-
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dade. Na parte comercial de-
vemos nos adaptar a diferen-
tes contextos, em todos os
mercados em que atuamos,
sempre existe lugar para no-
vas ideias. Estamos pensando
em seguir crescendo. Tecno-
logia em produgdo e proces-
sos sdo hoje uma realidade
e uma necessidade para as
fabricas do futuro, e nés ja
estamos focados e correndo
atras disso.

A Metalfor é lider em
pulverizadores na Argenti-
na. Qual é a posicao da Me-
talfor do Brasil no mercado
brasileiro?

No Brasil ainda ndo te-
mos uma atuagao em 100%
do mercado. Por uma ques-
tdo estratégica, decidimos ir
ingressando regionalmente,
inclusive estivemos durante
seis anos trabalhando em so-
mente dois estados. A priori-
dade sempre foi fazer um tra-
balho sustentavel, para poder
dar ao cliente e ao agen-
te uma adequada atengdo e
ndo crescer descontrolada-
mente. Focamos em vender
0 que podemos para atender
bem, fiéis a nossa priorida-
de que € a atencao ao clien-
te. Hoje temos presenca em
praticamente 50% do Bra-
sil agricola, com regides em
que ja somos marca consoli-
dada e referéncia e em outras
ainda somos novos. Quando
comegamos com a producao
no Brasil, existiam apenas
trés fabricas de pulverizado-
res nacionais. Nos Ultimos
anos surgiram muitas mar-
cas e o mercado esta muito
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competitivo. Apesar disso, 0s
anos de experiéncia em pul-
verizacao nao se compram
de um dia para outro e os
clientes sabem disso. Nosso
objetivo é ser, em nivel na-
cional, o que somos nos mer-
cados regionais em que atua-
mos: importantes, referéncia
em pulverizacdo e em ma-
quinas agricolas em geral.

te em um bloco econémi-
co. Confiamos que assim
serd. Deve-se trabalhar mui-
to ainda em politicas econd-
micas, cambiais, fiscais, etc.
em conjunto. Para a Metal-
for, hoje, os efeitos das ten-
sdes entre Brasil e Argenti-
na, principais sécios do blo-
co, nao tem nos afetado em
grande magnitude. Ja que es-

BRASIL

As tensoes que se suce-
dem entre os paises que fa-
zem parte do Mercosul di-
ficultam o intercambio co-
mercial. Como se adapta a
Metalfor as mudancas de
decisoes das autoridades ad-
ministrativas e as restricoes
que impoem as imparidades
entre as moedas?

O préximo desafio do
MERCOSUL é passar de um
simples acordo aduaneiro
para converter-se realmen-

WORLD
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tamos produzindo nos dois
paises, pudemos ir amorte-
cendo o impacto, mas afir-
mo que, com regras mais
claras e sustentadas com o
tempo, poderiamos apro-
veitar muito mais o poten-
cial que nos da estar pro-
duzindo e fabricando nos
dois paises. Gostamos de
nos definir como uma em-
presa regional do Mercosul
que consideramos ser nos-
so mercado interno, somos

orgulhosos disso, pelas pes-
soas, pelas ganas de prospe-
rar, por nossos fornecedores
e nossos clientes. Bem como
nos consideramos afortuna-
dos, estamos no maior polo
de producao de alimentos
do mundo e com muito po-
tencial de crescimento, e ser
parte desta cadeia produtiva
que chamamos de agrone-

“Os efeitos das
tensoOes entre
Brasil e Argentina
n&o nos tem
afetado em grande
magnitude”

gocio é uma responsabilida-
de enorme a qual honramos
dia a dia trabalhando. Esta
regido € um trem que avan-
ca e nao tem chances de ser
parado, o mundo precisa
deste crescimento. O Brasil
€ a locomotiva deste trem, e
merecemos que nossas auto-
ridades trabalhem com esta
visdo. Devemos oferecer
dignidade para as pessoas
para construirmos um mun-
do melhor para todos.
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Para uma boa colheita,
vigie seus cultivos.
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SHOW RURAL COOPAVEL
(06 a 10 fevereiro de 2012])

INFENSA 'OVM

O Show Rural Coopavel
2012, que aconteceu
entre os dias 06 e 10 de
fevereiro, apresentou
os langcamentos e
tendéncias, sendo uma
vitrine a céu aberto e

atingindo um publico esde que o Show Ru-
N

ral Coopavel se ins-
que chegou a 197.906 talou em Cascavel,

visitantes. . a producao do agronegécio
e — obteve um grande avanco:
nas duas dltimas décadas, a
produtividade da soja, mi-
lho, feijdo e leite que sao as
principais culturas da regido,
deram um salto de mais de
100% da média regional.
Além de ser a primei-
ra grande feira brasileira, o
Show Rural Coopavel serve
todos os anos como um ter-
mometro para avaliar como
irdo se comportar as empre-
sas com seus devidos focos de
trabalho e como irdo aconte-
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cer os investimen-
tos, as tendéncias e
os movimentos do
mercado de maqui-
nas agricolas.

As empresas
apostaram em pro-
dutos ainda mais
tecnolégicos e robustos, isso
aconteceu porque houve
uma mudanga no comporta-
mento do mercado de 2010
para 2011, em que a mecani-
zagdo e a disponibilidade de
implementos com caracteris-
ticas mais exigentes, geraram
uma demanda por maquinas
maiores. A procura por trato-
res acima de 300 cv pratica-

Visitantes

Exerimentos 4.800
Area do evento

Expositores 406
Apresentagoes técnicas 250
Estacionamento gratuito 12.000 vagas

mente dobrou nas principais
regides agricolas do pais.
Os lancamentos, além de
robustos, agregam cada vez
mais conforto para os opera-
dores , tecnologia e solugdes
diferenciadas para o traba-
lho no campo. As empresas
que ainda ndo possuiam, es-
tdo buscando um portfélio de
produtos que ajude o agricul-

197.906

720.000m?

tor do inicio ao fim de seu
trabalho, para que ele possa
contar com uma Gnica mar-
ca para equipar sua fazenda
do plantio a colheita.

Em visita a um agricul-
tor da regido, constatou-se
que embora a estiagem te-
nha castigado os produtores
do sul, dependendo da loca-
lidade, a chuva colaborou na
hora certa para salvar o que
ainda ndo estava perdido. No
Parand, a cultura do milho foi
uma das menos afetadas, afir-
mou Taylor Marostica, produ-
tor de Toledo. Taylor relatou
ainda que na regido o pior
nao foi a falta de chuva e sim
o calor excessivo do periodo,
jad que a temperatura esteve
constantemente entre 36 e
37°. Embora tenham enfren-
tado esses problemas com o
clima, os produtores estdo
utilizando todos os recursos
que a tecnologia oferece para
amenizar as perdas e apro-
veitar de forma mais
efetiva o rendimen-
to do solo. Informa-
¢do € o que ndo falta
na fazenda da familia
de Taylor. O agricul-
tor afirmou que, com
a ajuda da tecnolo-
gia da agricultura de
precisdo, consegue melho-
rar a qualidade do solo, en-
contrando, com a ajuda de
mapas gerados por fotos de
satélite, areas com proble-
mas que podem ser corrigi-
dos facilmente, o que cola-
bora para que a produgao
aumente. Fora isso, o agri-
cultor afirmou que busca no-
vidades e maquinas com be-

AGRIWORLD | 99



100

neficios para os funcionarios,
como bancos melhores, cabi-
nes fechadas e pneus em dia,
para que tenham uma melhor
qualidade de vida e seguran-
¢a no trabalho.

A informagdo no campo
é um tema importante que,
gracas ao esforco das em-
presas e cooperativas do se-
tor e com a ajuda da vitrine
que se gera através das feiras
do agronegocio, tem chega-
do aos produtores brasilei-
ros, que colhem agora resul-
tados em forma de conforto
e de maior e melhor produ-
tividade.

JOHN DEERE

Linha de tratores foi des-
taque da John Deere no Show
Rural. A linha vem passando
por um processo continuo de
renovacao e de ampliacao e
19 modelos de tratores foram
expostos na feira.

O trator 5090E, com mo-
tor de 90 cv é um lancamento
para pequenas e médias pro-
priedades. O trator 6125] tem
agora um motor de quatro ci-
lindros que proporciona eco-
nomia no consumo de com-
bustivel e ganho de agilida-
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de nas manobras. O modelo

6130J, com motor de seis ci-
lindros, oferece maior torque
e melhor rendimento em ta-
refas pesadas.

Novidades, os modelos
7195) e 7210J, contam com
o Sistema de Injecao Eletroni-
ca sob Alta Pressdo. Eles ga-
nharam também o eixo dian-
teiro “heavy duty” como item
de série, para garantir maior
resisténcia.

Trator de maior porte do
estande, o modelo 8260R
destaca-se por apresentar re-
cursos como o ILS (“Inde-
pendent Link Suspension”),
que aumenta a capacidade
de tracdo.

A John Deere apresentou
na feira opgoes diferentes de
pas frontais, bem como op-
¢Oes tecnoldgicas oferecidas
pelas colheitadeiras de graos
e as plantadoras, equipamen-
tos para a colheita de cana-
de-agucar, pulverizagao das
lavouras e a preparagdo de
feno e forragem para a ali-
mentacao dos rebanhos.

Foram expostas a colhei-
tadeira 1175 para o programa
MDA, a 1470 saca-palhas, as
9470 STS, 9570 STS e 9770
STS com sistema de rotor. A
colheitadeira 9770 STS foi
equipada com a plataforma
de colheita FlexDraper40. A
colhedora 3522 é uma op-

¢do para a lavoura da cana-
de-acdcar.

Na linha de equipamen-
tos para a producgao de feno
e forragem apresentaram 3
destaques a enfardadora 368,
a segadora condicionadora
630 e a forrageira autopro-
pelida 7350.

MASSEY FERGUSON

A Massey Ferguson apos-
tou no langcamento do maior
trator de sua histéria no pais.
O MF 8690, com 370 cv, um
trator importado da Franca,
com transmissao automati-
ca DynaVT que gerencia a
velocidade de operacao au-
tomaticamente. Com mais
de quinze toneladas de for-
ca bruta traciona os maio-
res implementos do merca-
do, com economia de com-
bustivel e baixa emissdo de
poluentes. O trator ainda é
equipado com motor de seis
cilindros AGCO Sisu Power,
eixo dianteiro com suspen-
sao de trés estagios e suspen-
sao na cabine que gera maior
conforto operacional.

A série de tratores MF
8600 chega ao Brasil tam-




bém com um modelo de 320

cv, o0 MF 8670 que foi reco-
nhecido como o trator do ano
e também melhor “design”
de maquinas na feira EIMA
Show, em Bolonha na Itdlial-
talia, em 2010.

Também foram apresen-
tados os tratores da Série MF
7000 Dyna-6, com transmis-
sao automatica, o MF 4283
que agora conta com motor
Perkins, e a Série MF 7100
florestal e com eixo de 3m
para cana-de-agtcar.

Destaques para o pulve-
rizador MF 9030, o primeiro
autopropelido da Massey no
mundo, as colheitadeiras MF
5650 com sistema de trans-
missdo hidrostatica e o novo
eixo dianteiro completo e MF
32 que estd com um sistema
elétrico mais simples e fun-
cional. Também foram apre-
sentadas as plantadoras para
o plantio de sementes sem
distribuicao de fertilizantes,
a plaina frontal frontal MF
1100, Monitor de sementes
PM 400 e o sistema de piloto
automatico System 150.

A empresa langou ain-
da o sistema de telemetria
AGCOMMAND que permi-
te monitorar do escritério
todo o trabalho realizado no

campo, com geracao de re-
latérios, e um conceito iné-
dito de trafego controlado
para conducdo de culturas
de graos.

A empresa apostou na di-
vulgacdo das novidades pelas
redes sociais. Entre o desta-
ques, um artista foi contrata-
do para fazer caricaturas dos
visitantes do estande, que en-
traram para a pagina da em-
presa do facebook. Outra no-
vidade foram telas interativas
sensiveis ao toque que possi-
bilitavam uma viagem virtu-
al a fabrica, além de visuali-
zacao de fotos e videos sobre
os produtos.

VALTRA

AValtra lancou o seu Sis-
tema de Operacgoes Integra-
das para o cultivo de graos e
também disponibiliza o AG-
COMMAND , que possibili-
ta o gerenciamento das ma-
quinas por transferéncia de
dados.

A Valtra lancou os Trato-
res da Série S, acima de 300
cv, em destaque na feira es-
tava exposto o 5293. Desta-
que também para as tradi-
cionais linhas de tratores pe-
sados BH e a linha BT com

transmissao HiSix com Po-

werShift que possui 24 velo-
cidades a frente e 24 veloci-
dades para ré e que possibi-
lita realizar trocas de marcha
sem o auxilio de embreagem
e alavancas de cambio.

A empresa apresentou
quatro opcdes de colheitadei-
ras, com destaque para trés:
as Axiais BC7500, BC6500 e
a convencional BC4500 ver-
sao graos, disponivel no Pro-
grama Mais Alimentos.

Apresentou ainda opgoes
de plataformas como a de
corte Draper Hiflex Série 500
e a HiChopper Série 500, pla-
taforma de milho pioneira do
mercado com uso de rocado-
ra e espacamento reduzido.

Na adrea de implemen-
tos, novidades como a enfar-
dadora Challenger LB34B e
destaque para a plaina fron-
tal agricola série V.

NEW HOLLAND

A New Holland aprovei-
tou o Show Rural Coopavel
para apresentar a estratégia
de investir na ampliacdo e
diversificacdo da sua linha
de produtos. Destaque para
os langamentos de maquinas
de alta poténcia.
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O maior lancamento
da feira foi o trator T9, com
560cv, produzido nos Esta-
dos Unidos, sendo o maior
em operacao na América La-
tina. Estima-se que em are-
as de cultivo de larga esca-
la, 0 T9 tenha capacidade de
de substituir até 4 tratores de
média poténcia. O trator pos-
sui alta tecnologia e ja sai de
fabrica com sistema de pilo-
to automatico.

Dos tratores produzidos
no Brasil, a empresa apre-
sentou a linha T8, com mo-
delos que alcancam 389cv
e que podem ser comerciali-
zados através do Finame. Os
produtos ja saem de fabri-
ca com tecnologia de ponta.
Foram desenvolvidos para o
trabalho em grandes areas,
especialmente para o prepa-
ro do solo e plantio nos seg-
mentos da cana-de-aclcar e
graos. Permite um aprovei-
tamento na janela de tempo
entre plantio e colheita, re-
ducdo da frota, aumento no
tamanho dos implementos
e conseqlientemente, tempo
de operacao reduzido.

A Colheitadeira CR9060
Premium é equipada com
dois rotores, que realizam
um processamento mais de-
licado do grao, na area de
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debulha, produzindo uma
melhor separagdo. Este di-
ferencial rendeu a linha CR
da New Holland a classifica-
¢do de “Méquina do Ano” no
premio “Machine des Jahres”
2012 na Europa. Este mo-
delo possui a maior cabine
do mercado e garante muito
conforto ao operador.

A NH lancou também a
CR6080 nacional que pro-
mete atender bem, principal-
mente, as propriedades loca-
lizadas na parte sul do Brasil.
Este modelo possui 0 mesmo
sistema de dois rotores.

A empresa langou ain-
da uma Linha de Fenacao,
com destaque para o mode-
lo BC5060 e lancou também
sua primeira série de seme-
adoras, em parceria com a
Semeato. As semeadoras se-
rdo mundialmente exporta-
das. O acordo entre as em-
presas prevé a comerciali-
zacdo das semeadoras pela
rede de concessiondrios New
Holland no Brasil e a produ-
cao sera feita nas unidades
industriais da Semeato. Es-
tao trabalhando inicialmen-
te com trés tipos de semea-
doras: para graos finos, graos
gratdos e multiplas.

Além dos lancamentos
de produtos, a empresa apre-
sentou projetos sociais e cul-

turais, o projeto Biomassa
que visa transformar residu-
0s em energia limpa e seu
8° Premio de Fotojornalismo
que retrata a vida, o trabalho
e a realidade do campo sob
varios angulos.

SE |H

A Case IH tem andado
firme com seu propdsito de
fornecer sistemas completos
com desempenho e tecno-
logia. A empresa busca for-
necer aos clientes sistemas
completos, com equipamen-
to de alto desempenho e ser-
vigos superiores, apostando
na qualidade de seus conces-
sionarios, financiamentos,
pecas e servicos. Foi o que
afirmou Mirco Romagnoli,
Diretor Geral para a Améri-
ca Latina, na coletiva de im-
prensa da empresa durante o
Show Rural Coopavel.

A Case IH tem investi-
do alto no relacionamento
com seus clientes e foi em
funcao disso que langou no
Show Rural Coopavel o Max
Case IH, um sistema de su-
porte avancado para atendi-
mento de maquinas paradas
no campo devido a proble-
mas técnicos, visando que




elas voltem ao trabalho no

menor prazo possivel. Nes-
te programa toda a rede Case
IH pode ser acionada para
solucionar o problema do
cliente, independente do ho-
rario. Inclusive os diretores e
presidentes estardo em plan-
tdo constante para buscar a
alternativa mais rapida para
este suporte, caso o suporte
regional ndo consiga aten-
der rapidamente a necessi-
dade do cliente. Este pro-
grama esta disponivel para
alguns produtos de grande
porte da empresa.

A marca langou novos
modelos de tratores, os mo-
delos Puma 195 € 210, e um
novo modelo da familia Far-
mall, agora com 60cv, fami-
lia esta que ja possuia os tra-
tores com 80 e 95cv.

A parceria com a SEMEA-
TO permitiu a marca lancgar
ainda um nova linha de plan-
tadoras: as semeadoras mul-
tiplas SSM 33 linhas e SHM
17 linhas, e as plantadoras
Sol Tower 13 linhas e Sol TT
34 linhas.

Um destaque da marca
foi a colheitadeira de gran-
de porte Axial-Flow 7120,
que passa agora a contar com
100% de financiamento atra-
vés do Finame, linha de cré-
dito do BNDES que facilita

a compra de maquinas agri-
colas.

Outra novidade anun-
ciada durante a feira, foi que
a rede de concessionarias
Case IH vai dobrar de tama-
nho em dois anos na regido
sul do pafs, sendo este cres-
cimento impulsionado pe-
los investimentos da marca
e lancamentos de produtos
adequados a realidade dos
agricultores da regido.

JACTO

A Jacto apostou em tec-
nologia e anunciou modifi-
cagdes no tradicional pul-
verizador coltal e manual
manual Jacto PJH agregando
beneficios no ja conhecido
modelo, comercializado ha
mais de 60 anos, conhecido
em mais de 100 paises.

O principal langcamento
em destaque no estande da
empresa foi o Uniport 3030,
0 mais avancado pulveriza-
dor autopropelido do merca-
do. Entre as inovagdes, o pro-
duto apresenta vao livre ajus-
tavel de 1,75 metros, barras
com altura de trabalho de até
2,70 metros, sistema de tele-
metria e controle de pulveri-
zacao bico a bico.

Foram modificados ain-
da os modelos Uniport 2000
Plus e o Uniport 2500 Star
que estao com versdes com
aumento de barra e melho-
rias no gerenciamento da
aplicagao.

Destaque no estande
para o lancamento da Jacto
Kids, uma turma de super-
herdis, formada pelas ma-

quinas Jacto, que traz para as
criangas que acompanham
seus pais na feira, nogoes
de sustentabilidade, cuida-
dos com o meio ambiente e
valorizacao do trabalho no
campo. A turma da Jacto Kids
pode ser conhecida pelo site
www.jactokids.com.br.

TITAN

A Coopavel foi o primei-
ro grande evento que a Ti-
tan participou este ano, ap6s
a aquisicao de uma planta
Goodyear em Sao Paulo, no
final de 2010. A Titan lancou
sua linha de pneus fora de
estrada no evento. Nos des-
taques para pneus agrico-
las estdo os destinados para
pulverizadores, colhedoras e
tratores de grande poténcia.
Além dos novos produtos, a
Titan garante que ira inves-
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tir na capacidade de produ-
¢do para atender o aumen-
to da demanda no Brasil e
na América Latina. A empre-
sa atua na fabricacao de ro-
das hd mais de 100 anos na
América no Norte. No Seg-
mento de pneus, atua des-
de 1993 e é lider no merca-
do em que ja atuava. A com-
pra da planta em S3o Paulo,
marca a expansao da empre-
sa para a América Latina.

METALFOR

Durante o Show Ru-
ral Coopavel 2012, além de

toda a linha de equipamen-
tos com as Gltimas novidades
para 2012, a Metalfor lancou
o Consércio Nacional Me-
talfor, uma nova ferramen-
ta de financiamento que per-
mitira ao produtor conseguir,
com pequenas parcelas, ad-
quirir seu pulverizador novo
ou usado. O Consorcio Na-
cional Metalfor prevé diver-
sas faixas de crédito que po-
dem superar os 8 anos de pra-
zo, opgdes de parcela integral
ou meia parcela com reforcos
trimestrais ou semestrais para
melhor ajustar ao ciclo finan-
ceiro do cliente, tudo com
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uma das melhores taxas do
mercado. Esta nova alterna-
tiva foi criada através de uma
parceria entre a Metalfor e a
Administradora de Consoér-
cios Sicredi.

MWM

A MWM esteve pela pri-
meira vez participando com
estande do Show Rural Co-
opavel. A empresa apresen-
tou sua gama de produtos
voltados para os segmentos
veicular, industrial, agrico-
la e gerador de energia. Os
modelos expostos possuem
avancados padrdes de emis-
soes de gases. O grande des-
taque do evento foi o motor
MaxxForce 4.2. A tecnologia
“cooled” EGR permite exce-
lente desempenho nas mais
diversas faixas de poténcia,
elevado torque e baixo cus-
to de manutencao. Este mo-
tor é aplicado em tratores,
colheitadeiras, pulverizado-
res, geradores, empilhado-
ras e equipamentos agrico-
las, industriais e geradores
de energia.

Com 58 anos de atuagao
no Brasil e mais de 3,8 mi-
Ihdes de motores produzi-
dos, a fabricante possui uma
grande Rede Autorizada de

Pecas e Servigcos com 450
pontos em todo o pais. A em-
presa fechou o ano de 2011
com uma producao recorde
de 150 mil motores e prevé
a mesma meta de produgdo
e um crescimento de 33% no
faturamento das exportagdes
de motores, pecas e compo-
nentes para 2012.

A Pla lancou seu mais
novo modelo de pulverizador
autopropelido, o H3000C,
uma versao elaborada a par-
tir de varias demandas de
clientes que trabalham na la-
voura de cana-de-actcar. O
H3000C ganhou uma prote-
¢do no Carter, um aumento
de vao livre, se tornando o
maior da categoria, giro nas
quatro rodas, que melhora as
manobras, motor Mercedes
Bens eletronico de 220 cv,
que proporciona economia
de combustivel, conjunto de
fardis especiais para o tra-
balho noturno, melhoria na
passarela e na guia de corpo,
pneus mais resistentes para o
trabalho na na cana-de-acu-
car e protecdes para as man-
gueiras que ficam expostas
ao risco de corte por causa
da cana-de-acucar.




A empresa langou um
novo modelo da linha Solis
de tratores com 75 cv, cai-
xa de cambio hidraulica que
permite reverter o avango do
trator a ré, na mesma velo-
cidade. Realiza operagoes
com implementos localiza-
dos a frente como carregado-
ras ou em pequenos espacos,
sendo agil por ndo necessitar
mudancas de marchas. Pos-
sui motor de quatro cilindros
turbo com boa reserva de tor-
que e bom escalonamento de
marcha.

O novo pulverizador da
linha Boxer, possui barras de
25 metros, mecanico, com
transmissao 4x2 e cinco ve-
locidades. E um produto para
um mercado especifico e tem
demonstrado que pode tra-
balhar cerca de 240 hecta-
res por dia.

IPACOL

A Ipacol apresentou a
primeira Colhedora de For-
ragem Autopropelida total-
mente brasileira. A CFA 2000
Ipacol traz um novo conceito
de funcionamento e desem-
penho em qualquer condi¢do
de trabalho. A CFA 2000 Ipa-
col possui um indice de 70%
de nacionalizagcao de pecas.
A plataforma de corte possui
2 metros de largura e é equi-
pada com dois tambores de
grande poténcia. Tem ainda
como opcional uma segado-
ra de discos com condiciona-
dor de rolos e largura de tra-
balho de 3,20 metros. O mo-

tor é Mercedes-Benz de 245

cv, eletronico de dGltima ge-
racdo e baixo consumo. “E
ela mesma pode carregar o
vagao forrageiro, onde sera
guardado o produto colhi-
do”, assinala Carlos Anto-
niolli, diretor da area de de-
senvolvimento de produtos.

MARINI

A Marini, empresa de
Passo Fundo - RS, lider na fa-
bricacao de Rodados Duplos
e fabricante de Aros, Discos
e Alongadores de Eixo, apro-
veitou a Coopavel para di-
vulgar ao mercado que assi-
nou parceria comercial com
uma multinacional do setor e
passa a atender uma rede de
mais de 200 pontos de ven-
das no Brasil, com produtos
genuinos, o negécio agrega-
ra mais opgoes de produtos
para os revendedores e aten-
derd a uma demanda destes

produtos para os agriculto-
res brasileiros.

STARA

Fora o tradicional Pulve-

rizador Imperador, destaque
na feira para os modelos de
tratores produzidos em par-
ceria com empresa argen-
tina: Star-Trac 180 4x4 inte-
gral que conta com suspen-
sdo dianteira e os Rinno-S
220, 260 e 310 4x4 integral
articulados.Os tratores Sta-
ra apresentam um conjunto
de robustez, tecnologia e um
“design” arrojado. O desta-
que é para o Rinno-S 310 ar-
ticulado, que conta com mo-
tor Cummins de 310 cv. Ide-
al para trabalhos que exigem
alta poténcia e precisdao no
manejo de grandes areas.

TRELLEBORG

Apresentou sua linha
completa de pneus agricolas
com destaque para a linha
radial TM900 HP e TM800.
Os resultados da qualidade
da linha radial Trelleborg sdo
comprovados no campo, em
condicdes severas.

O TM900 HP é direciona-
do a tratores de alta poténcia,
proporcionando um excelente
desempenho nos indicadores
de durabilidade e baixo con-
sumo de combustivel. A linha é
de alta flutuagdo, ou seja, distri-
bui melhor o peso conservando
as propriedades do solo.

Ja a linha TM800 sao
pneus para tratores de média
poténcia com alta flutuagao e
banda de rodagem larga.
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Novo sistema
de colheita florestal

Pesquisa pioneira
sobre colheita
mecanizada de
florestas voltadas
paraageragao de
energiaenvolve
parceria inédita

entre universidade,
fabricante de
méaquinas e setor
produtivo florestal.

l | ta entre a Faculda-

de de Ciéncias Agro-

nomicas da Unesp e a New
Holland (CNH) vai avaliar o
desempenho operacional de
uma colhedora de eucalipto
plantado no sistema florestal
de curta rotacdo (SFCR) para
aproducado de biomassa, que
comeca a ser estudado e im-
plantado no Brasil.

E a primeira vez que uma
colhedora florestal, especial-
mente desenvolvida para es-
sas condigdes, é operada e
avaliada no pais, com rela-

¢do ao seu desempenho e
viabilidade econdmica.

ma parceria inédi-
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Floresta adensada-de eucalipto de curta rotacdo.

Os ensaios em campo
da New Holland FR 9060
Coppice Header 130 FB se-
rdo conduzidos pelo Nicleo
de Ensaios de Maquinas e
Pneus Agroflorestais (Nem-
pa) da FCA/Unesp. O pro-
jeto, coordenado pelos pro-
fessores Saulo Guerra e Klé-
ber Lancas também envolve
a Fundacao de Estudos e Pes-
quisas Agricolas e Florestais

(Fepaf) e quatro das maiores
empresas florestais brasilei-
ras: Duratex, Fibria, Suzano
e CoAgro.

O ineditismo, a intera-
¢do entre varios segmentos
do setor florestal e o poten-
cial do novo sistema entu-
siasma os realizadores do
projeto. “Conseguimos reu-
nir as empresas usudrias da
colhedora, o fabricante da



maquina e uma universida-
de publica respeitada que
atua como avaliadora de
todo o sistema de forma pra-
tica e imparcial”, ressalta o
professor Kleber Langas. “A
confirmacao da viabilidade
econdmica do processo me-
canizado de colheita, pode-
ra desencadear a implanta-
cao deste sistema de pro-
ducao florestal como uma
alternativa altamente ren-
tavel ao setor produtivo”,
complementa o professor
Saulo Guerra.

Florestas Energéticas

A colheita mecanizada
é parte importante do siste-
ma florestal de curta rotagao,
desenvolvido a partir da bus-
ca por fontes de energia com
reduzido impacto ambiental
em comparagao com os com-
bustiveis fosseis.

Esse novo conceito tem
sido objeto de estudo em pa-
ises como Itdlia, Estados Uni-
dos, Suécia e Finlandia e tem
como foco a maior produgdo
de biomassa por unidade de
drea, num menor espaco de
tempo.

Pioneiras no Brasil, as
pesquisas da FCA/Unesp uti-
lizam o plantio adensado de
eucaliptos, em diferentes es-
pacamentos, com diversos
materiais genéticos e tipos
de adubacdo para avaliar as
condigodes de plantio e ma-
nejo capazes de aumentar a
oferta de madeira destinada a
producao de energia.

A menor distancia entre
as mudas resulta numa flo-
resta mais densa, que estimu-

la a competicdo das plantas
pela luminosidade, gerando
individuos “esguios”, ideais
para as finalidades energéti-
cas. Como nao serao utiliza-
das para celulose ou indus-
tria moveleira as arvores nao
precisam ter troncos muito
espessos.

Os pesquisadores ja ob-
tiveram resultados que ates-
tam a capacidade do sistema
de gerar matéria prima em
quantidade e qualidade su-
perior, obtida num intervalo
de tempo reduzido e a cus-
tos inferiores em relacao aos
sistemas silviculturais con-
vencionais.

Aplicagéo

O consumo de bioener-
gia vem crescendo de manei-
ra consistente, principalmen-
te na Europa. A perspectiva é
que novas politicas energéti-
cas, agricolas, florestais e in-
dustriais sejam adotadas em
todo o mundo, incentivando
a adocao de fontes de ener-
gia limpa, eficiente e segura.

A utilizacdo de biomas-
sa florestal para a geracdo

de energia ou calor incorpo-
ra o uso dos cavacos (frag-
mentos de madeira que a
prépria colhedora ja pro-
duz), pellets (cilindros de 2
a 3 cm de comprimento por
0,5 cm de raio) ou briquetes
(cilindros de maior dimen-
sdo, de aproximadamente
10 cm de diametro por 20
cm de comprimento).

Esses produtos podem ser
utilizados para aquecimento
doméstico, centrais de aque-
cimento ou na industria, re-
presentando uma fonte alter-
nativa de energia.

Embora ainda sejam pou-
co utilizados no pars, os bri-
quetes ou pellets apresentam
um grande potencial de pro-
dugdo no Brasil para atendi-
mento do mercado consu-
midor nacional ou interna-
cional.

Colhedora de eucalipto adensado com transbordo de cavaco.

AGRIWORLD

107



LILVICULTURA

108

O projeto

No sistema florestal de
curta rotagao a colheita pode
acontecer entre os 18 e 36
meses de idade do eucalip-
to, enquanto o sistema con-
vencional exige um periodo
de 5 a 7 anos para o primei-
ro corte.

A colhedora avaliada
pelo projeto corta as arvores
(com um limite de didmetro)
e, na sequéncia, tritura a ma-
deira, transformando-a em
fragmentos de madeira co-
nhecidos como cavacos, ou
seja, a biomassa a ser utiliza-
da na geracao de energia.

A participacao do NEM-
PA no projeto prevé a obten-
¢do dados de diversos para-
metros durante e ap6s a co-
lheita, tais como o tempo
utilizado para a operagao de
colheita em razao da area
efetivamente colhida; o con-
sumo de combustivel: as ca-
racteristicas fisicas e quimi-
cas dos cavacos; a capaci-
dade de movimentacdo da
colhedora; os possiveis da-
nos causados no corte e na
rebrota das plantas, as altu-
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Jorge Strina (CNH), professor Kleber Langas, John Posselius (gerente mundial de
Desenvolvimento e Inovagdes da CNH), Giuseppe Gavioli (diretor mundial de Desenvolvimento
e Inovacdes da CNH) professor Saulo Guerra e Samir Fagundes (CNH).

A expectativa é que, ao final dos trés

anos previstos para sua execucgao, 0S

resultados contribuam para a ampliacao

e melhoria da matriz energética

brasileira

ras dos tocos remanescentes,
entre outros.

As empresas parceiras
irdo ceder as dreas com as
mais diversas condicdes de
espagamento, material gené-
tico, adubagao, tipo de solo
e relevo para a realizagao
dos ensaios com a colhedora.
Também serdo avaliadas as
condicdes de carregamento,
transporte e descarregamen-
to do cavaco produzido.

Além das areas das em-
presas, o projeto vai utilizar
plantios da prépria Unesp, de
forma a contemplar climas,
solos e condicdes operacio-
nais bem distintas e represen-
tativas de todo o Brasil.

A expectativa dos co-
ordenadores do trabalho é
que, ao final dos trés anos
previstos para sua execu-
cdo, os resultados contribu-
am para a ampliagao e me-
lhoria da matriz energética
brasileira. “Além das opor-
tunidades que surgirdo para
o setor produtivo brasileiro,
toda a comunidade interna-
cional podera se beneficiar
desses resultados através da
importacdo de um produto
obtido de maneira susten-
tavel”, declara o professor
Saulo Guerra.'d

Prof. Saulo Guerra
Eder Garcia
Guilherme Oguri
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Vicepresidente do Same Deutz-Fahr Group

Convelheiro Delegado Executivo

Que novidades podemos
esperar para 2012 em rela-
cao a produto, empresa, no-
vas aquisicoes, etc.?

A gama de produtos 2012
tera numerosas e importan-
tes novidades: sobretudo, a
introducao das novas moto-
rizagoes dotadas do sistema
SCR, uma tecnologia de bai-
xo impacto ambiental que,
além de cumprir a normati-
va Tier 4i, trard grandes satis-
facoes também em termos de

WORLD

consumo e beneficios. Além
desta nova geragao de moto-
res, a nova Serie 6 de Deutz-
Fahr mais do que novos pro-
pulsores, terd um novo dese-
nho para o capd, paralama e
uma cabine atualizada inter-
namente.

De modo continuo, tere-
mos o lancamento da nova
serie 7 de Deutz-Fahr e a
nova familia de tratores de
alta potencia com transmis-
sdo TTV, cujo ponto diferen-

cial serd a nova cabine Maxi
Vision, projetada em colabo-
racdo com Giugiaro. Se tra-
ta de um posto de condu-
¢ao revolucionario, que sera
equipado nos Agrotron TTV
da serie 6 e 7, que estamos
seguros que estabelecera um
novo padrao de ergonomia e
conforto no mercado.

Por outro lado, gracas a
introducdo das novas series
7, 6, e 5, a familia Deutz-
Fahr com transmissao varia-



vel cobrirdo o segmento des-
de 0s 90 até os 260 cv com
17 modelos.

Outro importante capitu-
lo da gama de produto deste
ano é o novo Same Explorer3.
Outras das importantes novi-
dades, como o novo console

Este é um aspecto a se
destacar, porque inaugura
uma nova estratégia de dife-
renciacao entre Same, Lam-
borghini e Deutz-Fahr, que
implementaremos nos proxi-
mos anos. As trés marcas, de
fato, seguirdo uma linha de

ra de Bolonha serd um tra-
tor completamente novo, ex-
clusivo e diferente do produ-
to Deutz-Fahr.

Sabemos que este inves-
timento no motor Same teve
um custo de 20 milhdes de €.

0 Conselheiro Delegado Executivo, Lodovico Bussolati e o Vice-presidente
Francesco Carozza explicam a estratégia da companhia para 0s proximos
anos, que contempla a diferenciacéo de produto nas trés marcas (Same,

Lamborghini e Deutz-Fahr) e planos de expanséo internacional, centrados

basicamente em assegurar a presenca nos mercados europeus e ter um
maior desenvolvimento na China e na india,

lateral e o elevador eletroni-
co, representam um primei-
ro exemplo concreto de dife-
renciacdo de nossas marcas.
O ‘coragdo’ desta maqui-
na serd o mor de 4 cilindros
Same, fruto de uma grande
experiéncia em motores de
nossa empresa.

desenvolvimento de produto
sempre distinta, tanto em ter-
mos estéticos como tecnolo-
gicos, até serem situadas em
um novo posicionamento de
mercado.

Ndo antecipo mais, mas
0 a estréia da Same M na Fei-

Lodovico Bussolati.

Nesta cojuntura de crise, sao
justificaveis estes custos?
Certamente sim, ja que
se trata de um setor que esta
reagindo a crise melhor que
outros. O ano de 2011 foi
para a SDF extremamente
positivo. Melhoramos sen-
sivelmente a rentabilidade
da empresa, aumentamos o
pessoal e estamos fazendo
investimentos que finan-
ciamos com os resultados
alcancados. Desfrutamos
de uma posicao financei-
ra de absoluta tranquilida-
de que nos permite conti-
nuar investindo, sobretu-
do em desenvolvimento
de produto. No mais, es-
tes custos se justificam
hoje, pois as empresas
de vanguarda como a
nossa tém que inves-
tir para manter a van-
tagem competitiva fa-
zendo crescer a cota
de mercado.

WORLD | 111



112

ENTREVISTA

Tive a sorte
de estar no ano
passado com a
equipe da Same
na Costa Rica
para o mercado
Sul-Americano.
Falavamos das di-
ferencas de pro-
duto de um lado a
outro. Agora fala-
mos de gamas dis-
tintas, uma com
motor Same e ou-
tra com motor
Deutz, entre outros
muitos diferenciais.
Vai ser adotada esta politi-
ca também em outros mer-
cados?

A marca mais conheci-
da do nosso grupo em nivel
internacional é, sem duvida,
Deutz-Fahr e, portanto, con-
tinuaremos a desenvolvé-la
em nivel global proporcio-
nando uma gama sempre
mais completa que satisfa-
ca as exigéncias de nossos
clientes. Contudo, também
temos fora da Europa merca-
dos em que a Same e Lam-
borghini sdo as marcas lide-
res com uma histéria de éxi-
to formidavel. Costaosta Rica
é um exemplo para a mar-
ca Same. Continuaremos sua
comercializacao fornecendo
todas as melhoras presentes
na marca Deutz-Fahr.

Ja falamos anterior-
mente sobre a sua confian-
ca na Asia, mas os chineses
também estao na Europa. A
companhia chinesa YTO co-
mecou comprando a fabrica
de Saint Dizier, a McCormi-
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“Nosso Grupo
voltara a levar
em consideracao
a estratégia
expanséo para

o Brasil,uma

vez que sua
posicao esteja
consolidada de
Asia”

ck. Qual é o ponto de vista
do Grupo Same Deutz-Fahr
sobre esta chegada de com-
panhias chinesas em nosso
mercado?

Nao estamos especial-
mente preocupados. A Eu-
ropa ocidental, que é nos-
so mercado de referencia, é

um mercado ma-
duro e sofisticado
com marcas mui-
to conhecidas e
com uma gran-
de historia nas
suas costas. Os
critérios de se-
lecao de clien-
tes estdo muito
mais orientados
a tecnologia e
aos beneficios
dos  produtos
do que ao fator
preco, que, sem ddvida
tem um impacto muito forte
nos paises emergentes. A es-
tratégia dos fabricantes chi-
neses é provavelmente entrar
em nosso mercado por meio
de aquisicdes e com o supor-
te de uma forte politica de
expansao impulsionada pelo
governo chinés, ndo somen-
te para o produto, mas tam-
bém para a compra de uma
rede de distribuicao.

Sem duvida, hoje, vista a
forte consolidacao dos fabri-
cantes, se trata de uma estra-
tégia de complexa execugao
e é prova disso a dificulda-
de que todos tem em cres-
cer por meio de aquisicoes.
Sem duvida, o mercado asia-
tico representa para n6s uma
oportunidade  excepcional
em vista das vantagens com-
petitivas que podemos pro-
por no campo tecnolégica e
em vista que o mercado de
tratores com altos beneficios
também esta aumentando no
mercado chinés.

Kubota acaba de adqui-
rir Kverneland e nido ha du-



vidas que Kverneland é for-
necedor da Same Deutz-
Fahr. Pode mudar algo esta
estratégia de associacao e o
produto que faz Kverneland
para Same Deutz-Fahr?

Poderia ser, mas nao es-
tamos preocupados, espera-
remos e veremos O que vai
acontecer. Para Kverneland é
um tema aberto que a Kubo-
ta terd que resolver. N6s pen-
samos que Kverneland tera
que manter uma certa inde-
pendéncia para poder conti-
nuar desenvolvendo seu fa-
turamento atual e que, por-
tanto, os canais atuais de
distribuicdo se manterdo. Se
nao for assim, analisaremos
a questdo e tomaremos nos-
sas decisoes. Entretanto, até
esta data, o problema ainda
nao foi levantado e continu-
amos trabalhando com satis-
fagdo reciproca.

Depois dessa historia de
Kubota e Kverneland que
tanto se tem falado, pode
acontecer um acordo com
a Kubota para tratores pe-
quenos especializados, da-
dos os acordos prévios de
Kverneland e Deutz-Fahr,
algo similar ao acordo firma-
do com Carraro ou TYM para
tratores pequenos?

Nos parece absoluta-
mente improvavel. E faz mui-
to tempo que a Kubota esta
presente na Europa, ndao ape-
nas com a gama de tratores
de baixa poténcia e sim tam-
bém com a gama de tratores
de media potencia de até os
130 cv. Quando estivemos
buscando um sécio para am-

pliar nossa gama de produto,
ndo pensamos em nenhum
fabricante que ja estives-
se presente na Europa. Com
TYM temos um entendimen-
to 6timo e nao existem coin-
cidéncias comerciais signifi-
cativas de um ponto de vista
geografico, sua presenca na
Europa é absolutamente mar-
ginal onde, sem dividas, nés
sim estamos entre os princi-
pais competidores.

nosso grupo. Na India esta-
mos presentes desde o ano
1996 e os resultados obtidos
como base para a produgao
de nossa gama global basi-
ca tem sido muito satisfato-
rios. Contudo, hoje os tem-
pos tem mudado para dar um
passo adiante para um maior
desenvolvimento de merca-
do local.

Os tratores fabricados,
hoje em dia, em dia pela
SDF sao considerados com
um maximo nivel tecnolo-

Francesco Carozza.

Dizem que a india é um
pais em que Same Deutz-
Fahr pode fazer mais. Que
pensam vocés em fazer nes-
te pais?

O mercado da India é
o maior do mundo em tra-
tores vendidos, com cerca
de 500.000 unidades anu-
ais, seguido do mercado chi-
nés com mais de 300.000 e,
portanto, é uma zona estra-
tégica para o crescimento de

gico e competitivo en-
tre os disponiveis no merca-
do da India. Nosso objetivo a
longo prazo é alcangar uma
cota de 10% no mercado in-
terior, objetivo que conside-
ramos razodvel em conside-
racdo a qualidade de nos-
so produto e ao feito de que
hoje grande parte do merca-
do estd em maos de fabrican-
tes locais.

Para alcancar este obje-
tivo temos que desenvolver
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uma rede de distribuicao, um
acordo de joint venture com
um sécio da India, como ja
fizemos recentemente, por
meio, também, de uma “joint
venture”, com Shandong

Changlin na China ou talvez
a compra de uma marca lo-
cal, a qual também poderia
ser uma estratégia vitoriosa.
Este sistema, de encurtar os
tempos de aumento de nos-
sa cota de mercado, nos per-

to consolidada e estamos re-
forcando nossa cobertura de
todo o mercado por meio
de investimentos da estrutu-
ra comercial e de assisténcia.
Ainda ndo estamos presen-
tes hoje no mercado brasilei-
ro, que representa uma parte
substancial do mercado sul
americano, isso se deve ao
fato de o Brasil ser um mer-
cado muito consolidado e fe-
chado onde muitos de nos-

mitira lancar raizes em deter-
minado territorio, entenden-
do melhor a cultura local e
as necessidades dos clientes
que, sobretudo, nestes pai-
ses estdo muito mais diver-
sificadas que nos paises oci-
dentais.

E na América do Sul?

A América do Sul é um
mercado muito importante.
Em varios paises, nosso Gru-
po tem uma presenca mui-
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sos principais competidores
estdo presentes a mais de 50
anos. Para nds, entrar neste
mercado, significaria ter que
abrir uma fabrica ou comprar
uma empresa, mas oportuni-
dades como essas sao muito
limitadas nesses momentos.
Como ja foi indicado an-
teriormente, nosso Grupo
estd concentrando muitos re-
cursos nos projetos da Asia e
voltard a levar em considera-
¢ao a estratégia de expansao

ao Brasil uma vez que sua
posicdo esteja consolidada
nesses mercados.

Com Gregoire vocés tem
uma grande ajuda nos mer-
cados do Sul da Africa, Aus-
tralia, Argentina, México,
etc.

Sao mercados em que
Gregoire ja esta presente e,
possivelmente,  poderemos
manter sinergias nas zonas

I . T
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ja cobertas através de sua
rede de distribuicao, da mes-
ma forma que Gregoire po-
derd aproveitar as estruturas
do Grupo que comerciali-
zam outras marcas nos mer-
cados em que eles estao pre-
sentes.

Na Mesa Redonda Me-
dWinds, celebrada duran-
te a FIMA, falou-se sobre a
situacao e desenvolvimen-
to do setor agricola no Me-

-



diterraneo. Same Deutz-Fahr esta presente
ha tempo na Tunisia e Argélia, além do Mar-
rocos. O que vocés pensam em fazer para
desenvolver mais esses mercados?

Temos uma relacao histérica com bons
importadores que operam ha anos e atual-
mente estamos trabalhando intensamente
para ampliar a gama de produtos e poder
aumentar nossa cota de mercado nos pa-
ises citados. Os produtos comercializados
nestes mercados representam a gama basi-
ca vendida na Europa. Com o arranque da
producdo na india comecamos a comercia-
lizar este tipo de produtos com um éxito
crescente e hoje estamos analisando o mer-
cado para poder introduzir também a gama
de produtos desenvolvidos por nossa joint
venture na China. Um posterior desenvol-
vimento poderd chegar através da Gregoi-
re, ja que o mercado vitivinicola e de oli-
va é muito interessante e poderd representar
um posterior complemento para nossos im-
portadores. Esta importante atencdo ao de-
senvolvimento de produto, que responda as
necessidades dos clientes locais através de
importadores de alto nivel qualitativo, refor-
card ainda mais nossa presencga nestes mer-
cados.

2011 foi um ano terrivel para o sul da
Europa, em compensacdo, para o norte e o
centro da Europa foi verdadeiramente bom.
O que vocés esperam para 2012, principal-
mente tendo em conta que o mercado na
Peninsula Ibérica é bastante plano?

O mercado alemao funcionou bem du-
rante todo o ano passado e apesar deste mo-
tor ter desacelerado ligeiramente, continua
mantendo-se em bons niveis. Esta tendéncia
se manteve nos mercados da Zona Nordi-
ca e do Leste de Europa, de um modo espe-
cial esta Ultima estd demonstrando também
em 2012 um crescimento continuo arrasta-
do pelo mercado polaco. A Franga comegou
com atraso sua melhora em 2012, mas nos
Gltimos meses tem demonstrado ser o mer-
cado mais brilhante, e também a Inglaterra
estd crescendo em digitos.

IMPORTANTE CRESCIMENTO
DE FATURAMENTO E BENEFICIO
BRUTO EM 2011

0 Grupo Same Deutz-Fahr encerrou o ano passado com
um faturamento aproximado de 1.114 milhdes de euros,o0
que supde um notdvel incremento frente os 855 milhdes
de euros alcancados em 2010. 0 beneficio bruto foi de 90
milhdes de euros (20 milhdes em 2010). Os objetivos para
2015 sdio chegar a um faturamento de 1.634 milhes de
euros e a um heneficio bruto de 188 milhdes de euros.
Estes dados foram anunciados na FIMA pelo Conselheiro
Delegado Executivo, Lodovico Bussolati, junto ao

Diretor Executivo de Vendas, Marketing e Pos-venda,
Franco Arfoni, que adiantaram também que a cifra de
investimentos passard dos 104 milhdes de euros dos
dltimos cinco anos para 204 milhdes de euros previstos
para o periodo de 2011-2015.

Entre os planos da companhia destaca-se a implementagdo
de um plano de desenvolvimento de concessiondrios, que
inclui a padronizacdo de processos, um plano de formaciio
anual para os 20 melhores concessiondrios europeus, a
aplicagdo de uma nova politica de marcas com renovados
padrdes de identificacdo e um melhor suporte de vendas
e servico. Também se tem desenhado um projeto de
assisténcia técnica que contempla, entre outros aspectos,
um novo sistema de garantias, suporte telefénico e um
centro de capacitacéo técnica.

0 Diretor Geral do Same Deutz-Fahr Ihérica, Javier
Seisdedos, se ocupou de explicar a situaciio atual da
companhia na Espanha a suas perspectivas para este

ano. Em 2011, as trés marcas do Grupo presentes em
nosso mercado de tratores (Same, Lamborghini e Deutz-
Fahr) somaram 12,4 da cota de mercado de tratores,
destacando-se nos segmentos de 76-104 cv (16.3%) e de
‘especiais’ (15.9%). Em colheitadeiras, Deutz-Fahr vendeu
18 unidades sobre as 371 do total de mercado.

0 faturamento total de SDF Ibérica no ano passado
superou os 52,5 milhdes de euros, o que supde um
aumento de 8% em relacdo a 2010. S6 em pecas de
reposictio alcancou os 12,5 milhdes de euros, 4,5%

de crescimento. Para 2012 os objetivos para Espanha

sio chegar a 13% de cota de mercado de fratores, 24
colheitadeiras, um faturamento em pecas de reposicdo

de 13,6 milhdes de euros e o desenvolvimento do projefo
www.Agricenter.com, uma maior formacéo e estar mais
perto dos clientes. [
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EXPODIRETO

COTRIJAL 2012

(5-9 fevereiro: Nao-Me-toque, Rio Grande do Sul)

Com um publico superior a 185 mil pessoas e faturamento recorde de R$
1,106 bilh&o a edi¢édo de 2012 sera lembrada pela superacao.

132 Expodireto Cotrijal, foi marcada
Apelo calor intenso, prova concreta da
estiagem que os agricultores tém en-
frentado no Rio Grande do Sul, mas nem a
falta de chuva, e nem o calor intenso, ven-

ceram a vontade de crescer e prosperar dos
agricultores gadchos.

A feira apresentou debates envolven-
do temas como seguro agricola e irrigacao e
mostrou aos agricultores que a uniao de es-
forcos é capaz de superar crises e momen-
tos dificeis.

Com um publico superior a 185 mil
pessoas e faturamento recorde de R$ 1,106
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bilhdo a edicao de 2012 serd lembrada pela
superacao. “A Expodireto é sempre uma 6ti-
ma surpresa, a comecar pelo piblico, que
neste ano cresceu em 15%”, observou o
presidente Nei César Manica, que salien-
tou ainda que o fato da feira ter sido ante-
cipada foi um fator determinante para o au-
mento do pablico. “Trouxemos a feira para
a primeira semana de margo devido a co-
lheita da soja, acredito que isso nos aju-
dou muito”.

A resposta positiva vinda das comerciali-
zagoes também surpreendeu a todos. Confor-
me o presidente da feira, havia uma grande
expectativa envolvendo o volume de nego-
cios. “Sempre falei que os agricultores estao
capitalizados, que a feira traria precos espe-
ciais e acredito que os produtores aproveita-
ram o-bom momento e as oportunidades de

VALTRA

A Valtra apostou no segmento de

grandes tratores em 2012 e apresentou
novas opgoes para a colheita durante

a Expodireto Cotrijal 2012. A Valtra

levou para a feira diversas inovagoes em
implementos, colheitadeiras e tecnologias
para a agricultura de precisao, além do

lancamento de uma nova linha de tratores acima de
300cv e da colheitadeira BC4500R, desenvolvida com

tecnologia de.ponta para a cultura orizicola.

negocio. Para nés esses nlimeros sdo fantas-
ticos e gratificantes”.

A drea internacional também foi desta-
que. Com uma participagao de 71 paises, 105
importadores e um volume de negécios su-
perior a R$ 102 milhoes, o espago demons-
trou que os olhos do mundo seguem volta-
dos para a agricultura gadcha. “Mais de 20
jornalistas estrangeiros e diversas comitivas
visitaram estandes, fecharam negocios e nos
ajudaram a fazer uma grande exposi¢ao”, co-
mentou Manica.

Além da ampliacao da drea internacio-
nal, outras partes do parque também recebe-
ram atencao especial em 2012. Nesta pers-
pectiva de crescimento e sucesso a data da
14 Expodireto Cotrijal ja foi definida e acon-
tecerda de 4 a 8 de marco de 2013 e promete
ainda mais novidades.
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JOHN DEERE

A John Deere, além de levar todos seus langamentos
para a feira, apostou forte na demonstracao de seus
produtos da série AMS, trazendo a novidade de
operacao facilitada na utilizagdo e manobras dos
implementos através de seu sistema de solugdes de
agricultura de precisao.

MASSEY FERGUSON
Novas tecnologias e conceitos marcaram
a presenca da Massey Ferguson na
Expodireto Cotrijal. Um trator capaz

de realizar todas as aplicagoes sem a
necessidade da troca de marchas e um
sistema que diminui a compactacao

do solo sdo alguns dos destaques da
participagdo da Massey
Ferguson na Expodireto
Cotrijal 2012. Uma

novidade da empresa foram
as Plataformas de Corte
DynaFlex MF 8250, que ainda
ndo haviam sido lancadas no
Show Rural Coopavel.
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CASE IH

A Case aproveitou para trazer todas as novidades
langadas este ano para o mercado do Rio Grande
do Sul. Entre as novidades, o Max Case foi
novamente destaque, oferecendo aos clientes um
atendimento diferenciado.

NEW HOLLAND

A New Holland que esta investindo
fortemente na ampliacao da oferta de
equipamentos, teve como destaque
na Expodireto Cotrijal a sua nova
linha de plantadoras produzidas no
Rio Grande do Sul. Estes produtos
foram criados através da parceria
com a Semeato, empresa instalada na
cidade de Passo Fundo.
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SEMEATO

A empresa apresentou no estande modelos de
maquinas multiplas caracterizadas pela qualidade
e precisao no plantio. A Linha PD que é voltada
para atender a demandas de pequenos e médios
produtores. Para produtores de médias a grandes
propriedades, a empresa investiu na linha

SSM, com linhas pantogréficas individuais que
acompanham as ondulacdes dos terrenos. Expos
ainda as plantadoras exclusivas para graos gratdos
SOL Tower e SOL TT que foi ouro na categoria NOVIDADE no conceituado prémio
Gerdau Melhores da Terra 2011. Para o plantio de grdos finos o destaque foram as
semeadoras TDNG.

TITAN

A Titan levou para o evento, como destaque, o
pneu All Weather, para uso em carretas graneleiras
e flutuagcdo. O produto atende aos agricultores de
graos e cana-de-actdcar auxiliando na colheita. Trata-
se de um pneu de alta flutuacao para ser utilizado
nas carretas graneleiras e transbordos de cana, cujo
diferencial estd no desenho de banda em forma de
diamante, que minimiza a resisténcia ao rolamento e
a agressao a superficie do solo.
A empresa apresentou ainda, a ampliagdo da linha YANMAR AGRITECH
., Dyna Torque Il com a introdugao
'I do Dyna Torque Il HD (Heavy
I| Duty), pneu com construgao New que foi sucesso
reforcada destinada ao trabalho i § e
Y de manejo em silvicultura, que ol e NiRRL 1 200
{1 suporta servicos mais severos como
0 manejo agrosilvopastorile.

A empresa apresentou
seu trator cabinado 1155

com custos mais
acessiveis.
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AGRALE

Os destaques da Agrale deste ano
foram a sua linha completa de
tratores, com destaque para a familia
6000 e o novo caminhao 8700

com motorizacao EuroV, além dos
tratores das linhas 4000 e 5000 e

ainda motores, geradores, motobombas e

rocadoras da marca Lintec.

KUHN

A Kuhn apresentou a sua nova
semeadora, a SDE 3000, o equipamento
possui um Unico reservatorio para adubo
e semente, rodado traseiro e exclusivo
Sistema Tramline. O sistema Tramline
também é um lancamento da marca

no Brasil para plantio, pulverizagao e
fertilizacdo, que evita o desperdicio de
sementes e-insumos, além de aumentar
a qualidade do grao. Também dispensa o
uso de GPS no plantio e pos-plantio.

JACTO

A Jacto foi para a Expodireto
Cotrijal com uma novidade
especial. Apresentou uma nova
linha de bicos plasticos..O
resultado € uma maior precisao

na vazao, distribuicdo e formacao
de gotas, melhorando assim todos
0s requisitos basicos para uma

boa aplicagao. Com o aumento

das opgdes, 0 agricultor tera mais
chance de encontrar um modelo de
bico que atenda a uma determinada
necessidade, sem ser onerado em
termos de custo.
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de maquinas agricolas?
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agricultura brasilei-

ra ndo seria a mesma

se nao fosse o desen-
volvimento da mecanizacao
agricola. O ndimero de ma-
quinas no campo e a incor-
poracao de novas tecnolo-
gias tém aumentado ano a
ano, fazendo com que a pro-
dutividade agricola atinja ni-
veis cada vez melhores, de-
monstrados pela diferenca
entre as taxas de crescimen-
to da producdo em relacao
ao incremento na drea cul-
tivada.

Apesar dos diferentes ru-
mores de crise mundial, exis-
te uma forte demanda por
produtos agricolas e seus de-
rivados; uma evidéncia disso
é 0 aumento de 34% no fa-
turamento do setor de maqui-
nas e implementos agricolas
no ano de 2011 em relacao
ao ano anterior, conforme
informacoes da Associacao

AGRIWORLD
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Brasileira das Inddstrias de
Méquinas e Implementos
Agricolas (ABIMAQ).

Esta demanda por ali-
mentos, fibras, bioenergia e
outros materiais como ma-
deira, borracha, farmacos e
uma infinidade de produtos
obtidos pelo cultivo do solo
atuam em diversas frentes e
induzem ao aumento da pro-
ducdo. Frente a este contex-
to, o pensamento conven-
cional vislumbra, primeira-
mente, a expansao da drea
cultivada; porém, expandir
sem antes ter condicoes de
executar bem suas atividades
significa aumentar os riscos e
a possibilidade de insucesso.
Desta forma, somente a mo-
dernizacao da agricultura po-
derd atender a necessidade
de aproveitar esta oportuni-
dade de crescimento.

A escassez crescente
de mao-de-obra, provocada

pela forte urbanizacao e, so-
bretudo com a superpopula-
¢do dos grandes centros, exi-
ge que 0s processos agricolas
devam ser bem elaborados e
organizados para atingir um
nivel minimo de eficiéncia
e essa evolucdo passa, obri-
gatoriamente, pela mecani-
zacao e, consequentemente,
pela aquisicdo de maquinas
e implementos.

O aumento do nimero
de maquinas tem sido impul-
sionado pelo financiamento
oficial. Desde que comecou
a ser oferecido, tem recebi-
do diversas adequacdes que
permitem atingir um ndmero
maior de segmentos agricolas.
A partir da década de 90 tive-
mos o FINAME AGRICOLA, o
PRONAF, o MODERFROTA,
0 MAIS ALIMENTOS, o FINA-
ME PSI, entre outros. Tais pro-
gramas ajudaram a reduzir a
idade média da frota de trato-




res e colhedoras, que segun-
do dados da AGROCONSULT
estd emtorno de 11 anos para
tratores e 8 anos para colhe-
doras. Além disso, favorece-
ram a aquisicdo de maqui-
nas de maior poténcia, com
tecnologia embarcada e com
dispositivos de seguranca in-
corporados.

Entretanto, apesar da am-
pliacdo e modernizacdo do
parque de maquinas, as linhas
de financiamento ainda nao
atuam para retirar do campo
as maquinas em mau estado
de conservagao, inseguras e
poluentes. Inimeros tratores
e maquinas, ainda em uso no
campo, ndo dispdem de estru-
tura de protecao a capotagem
(EPC), nado propiciam confor-
to ao operador, apresentam
freios e sinalizacdo em mau
estado, motores com proble-
mas e requerem manutencao
muito frequente, provocando
gastos extras. Maquinas de-
ficientes apresentam baixo
rendimento, consomem mais
combustivel e emitem alto in-
dice de gases poluentes.

O fato de o financiamen-
to facilitar a aquisicdo de ma-
quinas novas nao significa
que estamos substituindo as
mais antigas. Estamos ape-
nas ampliando o parque de
maquinas. Neste sentido o
nome do programa MODER-
FROTA é bem adequado. En-
tretanto, moderniza, mas nao
renova, considerando-se o
entendimento de que “reno-
vagdo” significa substituicdo
ou reforma de alguma coisa.
Quando renovamos o guarda
roupa significa que compra-

mos roupas novas e nos des-
fazemos das velhas.

O que fazer, entdo, para
tirar do campo as maquinas
obsoletas, inseguras e poluen-
tes? Uma ideia interessante é
a adotada pela Espanha des-
de 2006. L4 foi instituido o
PLAN RENOVE que regula a
concessdo de financiamento
para renovagao do parque de
maquinas agricolas. Este pla-
no beneficia, com varios in-
centivos, os proprietarios que
disponibilizem para o des-
manche (“achatarramiento”)

ca (maior rendimento, menor
consumo), reduzir o impacto
ambiental e promover a in-
troducao de tratores e ma-
quinas com alta tecnologia,
confidveis e adequados para
atender as demandas da agri-
cultura moderna.

A ajuda bésica oferecida é
de 80 €/cv (+ ou - R$ 200,00/
cv) da maquina submetida ao
desmanche. Incentivos adicio-
nais podem ser dados depen-
dendo das caracteristicas do
solicitante, da exploracao agri-
cola, do trator/méaquina des-

0 fato de o financiamento facilitar a

aquisicdo de maquinas novas nao

significa que estamos substituindo as

mais antigas

seus tratores e maquinas au-
topropelidas com mais de 15
anos e colhedoras com mais
de 10 anos.

O objetivo é melhorar a
seguranca e as condicgdes de
trabalho dos operadores, au-
mentar a eficiéncia energéti-

cartada e do trator/maquina
nova. Por exemplo, um agri-
cultor jovem pode receber
uma ajuda complementar de
25 €/cv (+ ou - R$ 63,00/cv);
uma mulher proprietaria, 10
€/cv (+ou - R$ 25,00/cv); um
trator sem estrutura de prote-
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¢do a ser descartado pode re-
sultar num adicional de 80 €/
cv (+ ou - R$ 200,00/cv). A
aquisicdo de maquina nova
com maior eficiéncia energé-
tica ou com menor emissao de
gases poluentes também pro-
picia adicional de 30 €/cv (+
ou - R$ 75,00/cv) se esta per-
tence a categoria A de eficién-
cia energética e 10 €/cv (+ ou
- R$ 25,00/cv) se pertencer a
categoria B.

No Brasil, a criacao e a
adesdo a um programa desta
natureza nao seria uma tarefa
facil, pois envolve a conver-
géncia de ao menos trés seto-
res, que nao necessariamente
compreendem a necessidade
de ceder aos seus interesses
diretos para o bem da ativida-
de que os une, a agricultura.

Os 6rgaos governamen-
tais e agentes financiadores
teriam que abrir mao de par-
te de seus impostos, taxas, tri-
butos e margem de lucro para
assumir os descontos corres-
pondentes para que o descar-
te de equipamentos obsole-
tos seja incentivado.

Os fabricantes, distribui-
dores, revendedores e presta-
dores de servicos devem so-
lidarizar-se com a questdo e,
para isso, bastaria que estes
grupos buscassem a maior
eficiéncia e menores custos
para os seus produtos, pro-
cessos e servigos tornando-

Oagricultor deve aindagar se cada

méaquina de sua frota ainda € econdmica,

se sdo confiaveis e se atendem aos

padrdes ambientais e de seguranga que

hoje sao requeridos

0s mais atrativos. Com isso, a
maquina seria adquirida pelo
seu preco de mercado sem
impor nenhum outro custo.
Todo o setor deve se questio-
nar sobre as relacdes custo-
beneficio, serd que elas es-
timulam a modernizacao do
parque de maquinas?

Em relagdo aos agriculto-
res, € necessario rever a cultu-
ra de continuar reformando e
reaproveitando o equipamen-
to obsoleto. Para a maioria nao
parece ter sentido se desfazer
de um bem que n3o tenha os
recursos mais modernos, mas
ainda esteja funcionando.

Num primeiro momen-
to, é necessdria a avaliagdo de
seus motivos, pois com equi-

pamentos e empréstimos tao
caros frente a sua remunera-
¢do, fica dificil convencer que
os riscos de endividamento se-
jam assumidos. Daf a necessi-
dade anterior da agdo do go-
verno e do mercado para me-
Ihorar estas relacoes e atrair o
interesse do agricultor.

A partir dai a aceitacdo
deste programa seria mais pro-
vavel, com o desenvolvimento
de uma outra maneira de olhar
a situagdo, na qual o agricul-
tor passe a indagar se cada ma-
quina de sua frota ainda é eco-
ndmica, se sao confidveis e se
atendem aos padroes ambien-
tais e de seguranga que hoje
sdo requeridos.

Vamos pensar nesta
ideia?

Ila Maria Corréa

Moises Storino
PEsQuISADORES CIENTIFICOS
po CEA/IAC - INSTITUTO
AGRONOMICO DE CAMPINAS
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De 2, 5 a 13 litros, de 50 a 428 cv.

¢ Customizacao: motores adaptados para
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¢ Diversidade: aplicagdes veiculares, agricolas
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industriais, maritimas e em grupos geradores. MWM

¢ Vantagens: eficiéncia no consumo de INTERNATIONAL
combustivel e baixo custo de manutengao. ANAASTAR COMPANY
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Ambiente festivo e mais de 210.000 visitantes ke
na 37° FIMA (Zaragoza, Espanha, 14 a‘l 8ide

fevereiro de 2012) ) - ‘ -
O SETOR AGRICEA

—oPANHOL ABRIU
UM PARENTESIS

As cifras oficiais, com quase 1.200 expositores
e mais de 210.000 visitantes e 0 ambiente

geral que se respirou durante os cinco dias de
feira, voltaram a fazer da FIMA a grande festa

do campo na Espanha. Ha dois anos, numa
conjuntura similar, o otimismo se diluiu pouco
depois. Nessa vez, afeira de Zaragoza volta a
mover-se a margem do mercado e abre um
paréntesis para lancar uma mensagem de
esperanca a um setor avido por receber sinais
positivos. A davida € se o mercado voltara outra
vez a fechar esse paréntesis como aconteceu ha
dois anos atrés.
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uemvisitoua FIMA,
que foi celebrada
na Feira de Zarago-
za ent® os dias 14 e 18 de
fevereiro, pdde comprovar a
vitalidade que mostra o se-
tor agricola. Apesar da crise
econdmica geral que assola
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a varios paises do sul da Eu-
ropa, entre eles a Espanha;
apesar dos fatores conjuntu-
rais e estruturais que afetam
seus profissionais; apesar, in-
clusive, da escassez de chu-
vas na maior parte do territ6-
rio espanhol, que sofreu um
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dos invernos mais secos
da Histéria, o ambiente vi-
vido durante os cinco dias
foi, pelo menos, de muita
esperanca.
Em sua 372 edicdo a
FIMA se reafirmou como
ponto de encontro de to-
dos aqueles que mantém
uma relacao estreita com
_um dos setores estratégi-
_+ cos da economia espanho-
la, que parece haver recu-

perado protagonismo com a
mudanca de Governo cen-
tral, embora fosse sentida a
falta da presenca do minis-
tro da Agricultura, Miguel
Arias Cafhete. Em Zarago-
za se encontraram todas as
grandes marcas relaciona-
das com a mecanizacao do
campo, que igualmente ha
dois anos realizaram uma
decolagem espetacular, com
estandes amplos, vistosos e
repletos dos mais modernos
contetdos chegados ao mer-
cado. Do mesmo modo que
ha dois anos, a FIMA repre-
sentou uma injecao de oti-
mismo pelo volume de as-
sistentes e interesse pelos
equipamentos. Como disse
o Presidente do Comité Or-
ganizador, Javier Seisdedos,
a feira voltou a demonstrar
sua capacidade para se de-
senvolver a margem da evo-
lucdo do mercado.

Ha dois anos, apds a es-
perangosa mensagem rece-
bida em Zaragoza, nao se
produziu reativagdo algu-
ma. Agora, num contexto si-
milar, veremos se o parénte-
sis aberto pela outra FIMA
realmente espetacular se fe-
cha imediatamente e volta a
inércia ou se, pelo contrario,
comega a se recuperar o ter-
reno perdido.
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Case IH comemora 0s numeros conseguidos
em 2011

2011 foi um ano “fenomenal”
para a Case IH. E isso foi em ni-
vel global, consequéncia, sobretu-
do dos resultados obtidos nos Esta-
dos Unidos, onde se registra 60% de
suas vendas. E também foi positivo
na Espanha, onde acumulou 6,4%
da cota de mercado de tratores (ex-
ceto os veiculos multiusos), o que

representa um “recorde absoluto” e eleva
a marca a terceira posigdo, segundo deta-
Ilhou ontem na FIMA o Diretor Geral na Es-
panha, Xavier Autonell.

Na FIMA, a Case IH organizou um es-
tande interativo para mostrar seu posicio-
namento como marca chave para clien-
tes muito profissionais e sua visdo ha dois
Um dos tratores mais chamativos da feira foi este poderoso Steiger anos com a exposigéo de produtos que

pintado com as cores da bandeira americana. Esta série de tratores estario disponl’veis durante os préximos
compreende seis modelos que vao desde 391 a 670 cv.
meses.

Estudantes de toda a
Espanha visitaram a feira

A FIMA é também objeto de interesse para os di-
ferentes centros de formacao espalhados por toda a
Espanha. Foram organizadas expedi¢des que permiti-
ram a professores e estudantes conhecer de perto mui-
tos dos produtos e solucdes tecnoldgicas explicadas
nas aulas. Um grupo de estudantes do CFEA de Be-
cerred (Lugo) visitou a feira patrocinados pela colaboragao feita pela New Holland e
pelo concessionario Oficinas Churrillo, enquanto que outro grupo da Escola Técnica
Superior de Engenheiros Agronomos (ETSIA), da Universidade Politécnica de Madri,
organizou uma visita com alunos que cursam disciplinas relacionadas com maqui-
nas agricola, proporcionadas pelo apoio financeiro da Associacdo Nacional de Ma-
quinaria Agropecuaria, Florestal e de Espacos Verdes (ANSEMAT). )
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Argo Tractors participou com suas marcas Landini,

McCormick e Valpadana

A Landini apresentou a Série
1, que se enquadra no segmen-
to dos tratores compactos e le-
ves com poténcias compreendi-
das entre 22 e 91 cv. A gama de
nove motorizagdes oferece trans-
missoes hidrostaticas ou meca-
nicas e carregador frontal. Tam-
bém expds a Série 2, composta
por 22 modelos e versdes de tra-
tores de rodas isodiamétricas de
4 rodas iguais (articulados e ri-
gidos, mono direcionais e rever-
siveis, mecanicos e hidraulicos,
chassi e cabina), e projetados
para a agricultura especializada.
Também foi mostrada a série a
série Powermondial, atualmen-
te composta pelos modelos 110,125 e 120
cv. E a Série 5H se amplia outra vez e acres-
centa a nova motorizagdo 115, ampliando
a gama com um trator de 110 cv. Também
o Rex, premiado como o Trator do Ano de
2011 como melhor especialista, oferece no-
vos modelos como o Rex 90S e novas mo-
torizacdes 70 e 120 para toda a gama. E o
Rex F se enriquece com os novos motores
Perkins de 68 e 79 cv. Na Série Mistral a no-
vidade é uma nova cabina mais moderna e
confortavel de quatro colunas.

=

-

Esta drea expositiva incluiu também os
tratores McCormick, outra marca da Argo
Tractors, com a nova série X60, que com-
preende quatro modelos e a Série X70 Tier
I1IB, herdada dos TTX e XTX, agora equipa-
dos com motores SCR para cumprir com a
norma Tier IlIB. Outras novidades foram o
novo projeto estético da Série MC e a nova
Série X10, composta por nove motorizacoes
com poténcias compreendidas entre 22 e
91 cv. O T- Max agrega um novo modelo de
maior poténcia, ampliando assim essa gama
com um trator de 110 cv. E a Série F se enri-
quece com as novas motorizagoes de
68 e 110 cv . Por dltimo em McCormi-
ck o CL 70, que se soma ao mais po-
tente modelo CL80 e a renovacao da
Série GM com uma cabina de proje-
to mais atual que reduz a quatro o nd-
mero de colunas, melhorando assim a
visibilidade.

A exposicdo de AgriARGO Ibérica,
distribuidor dessas marcas no mercado
espanhol, ficou completa com o espa-
co dedicado a marca Valpadana, cen-
trado numa linha de motocultores, en-
xadas rotativas e moto segadoras.
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Primeira visita a Espanha de
Hubertus M. Muhlhduser como responsavel do
Grupo AGCO para a regido EAME

Assumiu o cargo
nos primeiros dias do
ano, e na FIMA 2012
aconteceu uma de
suas primeiras apari-
¢oes publicas interna-
cionais como Vice-pre- |
sidente Sénior e Mana- |
ger General do Grupo
AGCO, para a regiao
EAME (Europa, Africa |
e Oriente Médio). Hu-
bertus M. Miihlhduser
visitou a feira, um ce-

nario propicio para conhecer de per-
to o mercado espanhol e participar na
jornada MedWinds.

O diretor observou também a
grande exibicdo realizada pelas trés
marcas do Grupo (Massey Ferguson,
Fendt e Valtra), que apresentou as no-
vas motorizagdes AGCO Sisu Power

e3 com sistema de redu-
¢ao catalitica seletiva SCR
de 2% Geracdo, que permi- |
tem respeitar os limites de
emissoes fixados pela atu-
al norma e uma reducao
no consumo de diesel de 5
a10%. Este produto foi pre-
miado premiado como No-
vidade Técnica. Também
foram apresentadas novas
suas trés marcas.
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ADR. Maschio Gaspardo.

AVANCOS NA MECANIZACAO AGRICOLA

0 desenvolvimento de equipamentos para a mecanizacdo
da Agricultura & muito complexo, dada a variedade

dos cultivos, das condicdes agroclimdticas, nas quais

se desenvolvem e das diferencas sdcio econdmicas das
regides agricolos.

As séries de fabricactio siio muito curtas e a ufilizacdo

das mdquinas é sazonal, fato que atrasa o lancamento

no mercado dos novos produtos e aumenta os custos
financeiros do usudrio.

Apesar disso, pode-se dizer que se resolveu a mecanizacdo
dos principais culfivos para as zonas mais desenvolvidas,
mas nio aquilo que se necessita para outros tantos, que
sio a base da alimentacto em regides com menor nivel de
desenvolvimento.

Em menos de 100 anos foi melhorado o conhecimento
agrondmico para reduzir preparo do solo, passando ao
preparo reduzido e a semeadura direta, o que permitiu
expandir a fronteira agricola em zonas tropicais e
subtropicais praticando uma Agricultura Sustentdvel.

0 desenvolvimento de herbicidas de baixo impacto
ambiental, junto com as variedades geneficamente
modificadas (OGM), mudaram o panorama agricola em
muitas regioes.

As téenicas foram melhoradas para a aplicacdo de
fitossanitdrios em culfivos de baixa altura, mas ainda falta
solucionar problemas de penetracdo das gotas nos culfivos
mais densos, especialmente arbdreos. A aplicacdo de
fertilizantes sélidos em doses varidveis continua limitada
pela precisdo na distribuico centrifuga.

Foi resolvida a colheita de grdos e sementes, com grandes
colhedoras, auto propelidas e 0 mesmo pode-se dizer do
recolhimento de forragens, tanto pelo método seco como
pelo Gmido.

Hd no mercado equipamentos para cultivos como: batata,
beterraba, algodao, linho, fumo, cana-de-acucar, uva,
café, azeitona e hortalicas variadas.

Nos tratores foi realizada uma continua evolucdo

no que se refere ao aumento de poténcia, eficiéncia

no aproveitamento do combustivel, velocidade de

deslocamento no campo e estrada e ergonomia para

o posto do operador. A agricultura empresarial foi

motorizada nos cultivos mais difundidos, a partir do trator

agricola com motor diesel.

Resumindo, a tecnologia meciinica aplicada estd madura;

os avancos mais significativos estiio relacionados com a

incorporaciio da hidrdulica e da eletrdnica. Em algumas

ocasides apareceram solucdes mecdnicas inovadoras.

As limitacges para sua utilizaco estdo limitadas

pela dimensiio econdmica das propriedades e pela

disponibilidade de mdo de obra.

0s avancos tecnoldgicos siio produzidos em funciio das

prioridades da sociedade. Assim, se dev maior importéncia

a

® Segurana para as pessoas no trabalho e na circulacdo
nas rodovias.

® Proteciio do meio “natural”, pressionados por uma
sociedade majoritariamente urbana.

® Limitacdes para a utilizaciio das tecnologias inovadoras
porque siio consideradas “perigosas”, como os OGM.

* (ontrole exaustivo nas aplicacdes de fitossanitdrios e
limitacdo nas quantidades de fertilizantes minerais e
orgdnicos.

o Rastreabilidade dos alimentos, a sequranca alimentar
tanto no quesito quantidade como qualidade.

Luis Marquez, Presidente do Juri do Concurso de
Novidades Técnicas da FIMA 2012

WORLD

131



132

FEIRAS

“2012 devera ser um bom ano para o setor”

A Mesa Redonda MedWinds reuniu
diretores dos mais importantes
fabricantes de maquinas agricolas.

A segunda edicdo da
MedWinds voltou a ocorrer
em bom nivel, gracas a qua-
lidade profissional dos seus
protagonistas. Diretores de
multinacionais que repre-
sentam 75% das vendas de
maquinas agricolas que sdo
realizadas na Europa deba-
teram em um Auditério da
Feira de Zaragoza que teve a
presenca de um grande pu-
blico profissional, dvido por

conhecer opinides de espe-
cialistas a respeito dos desa-
fios que o setor tem diante
de si. Apds a introducao fei-
ta pelo conselheiro de Agri-
cultura de Aragén, Modesto
Lobon, o presidente da As-
sociagdo Europeia de Fabri-
cantes de Maquinaria Agri-
cola (CEMA), Gilles Dryan-
cour, abordou a conjuntura
econdmica que atravessam
a UE-27 e os Estados Uni-

ANSEMAT agricultura sustentavel

Essa edicao da FIMA
voltou a reunir um gran-
de ndmero de altos dire-
tores de empresas de ma-
quinas agricolas que tra-
balham na Europa e que
deram sua visao sobre as
demandas para esse setor.
Suas opinides sobre as fu-
turas tendéncias que mar-
cardo seus trabalhos em
fungao dos obstaculos po-
liticos, industriais ou pro-
dutivos que possam apa-
recer e a busca, em todo
caso, da revalorizacao da
agricultura como pilar fun-
damental do desenvolvi-
mento sustentavel.

WORLD

Um fato que marcara de-
finitivamente o setor nos pro-
ximos anos se baseia na re-
forma da Politica Agricola
Comum, PAC, que a partir de
2013 ira propor mudancas
para o setor agricola. Prime-
ro em relagdo ao orgamento
a que os paises terdo acesso e
também na aplicagao de cri-
térios de protecao do meio
ambiental e da sustentabili-
dade e sustentabilidade.

O setor primario, e essa
realidade é onde deve ser
colocada énfase, é um setor
de referéncia para o cresci-
mento econémico, na Espa-
nha, nos paises ao redor do

dos, cujas respectivas crises
tém origens diferenciadas
e ainda nao foram encon-
tradas solucoes validas. En-
quanto que no ‘velho conti-
nente’ o problema, segundo
o diretor, é o alto nivel de di-
vida publica, os Estados Uni-
dos vivem uma situacao “in-
sustentavel”, ja que “a cada

A mecanizacao, um fator chave para o
fornecimento alimentar e adog¢ao de uma

mediterraneo e a nivel euro-
peu. A producdo de alimen-
tos em quantidade e de qua-
lidade para atender as de-
mandas de uma populacao
mundial crescente deve le-
var em conta de forma inte-
gradora, junto com o méto-
do de producao adequado.
Atualmente, a agricultura
produtiva sustentavel e ren-
tavel se baseia no uso da me-
canizagao, base para a apli-
cacao da inovacao e tecno-
logia no setor agrario.

As maquinas favorecem
a economia e a rentabilida-
de das propriedades. E um
fato, como o que, atualmen-
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20 segundos pede empresta-
do um milhdo de délares”.
Dryancour destacou que no
ano passado a producdo de
alimentos foi de 2.300 mi-
[hoes de toneladas e a de-
manda, de 2.200 milhoes de
toneladas. Com niveis de ar-
mazenagem minimos e pre-
¢os que seguem altos, foi ro-

te, ndo se pode entender a
agricultura produtiva sem o
uso de maquinas agricolas.
Assim se expressaram os pa-
lestrantes Gylles Dryancour
e Gerd Wiesendorfer, que
apresentaram ao publico
presente a realidade do se-
tor da mecanizacao agrico-
la em funcdo da atual con-
juntura econdmica. Apesar
de tudo, ficou claro o poten-
cial atual e futuro para esses
mercados.

Como na edicao ante-
rior, os diretores participan-
tes na mesa redonda volta-
ram a salientar que a agri-
cultura é o primeiro setor,
bésico no ambiente mediter-
raneo com base em um va-
lor intrinseco fundamental:
a alimentacao. Seus maio-
res desafios se baseiam na

tundo ao afirmar que “2012
devera ser um bom ano para
nosso setor, apesar da situa-
¢ao econbmica”.

A segunda palestra foi
feita por Gerd Wiesendor-
fer, analista de mercados da
Associacdo de Maquinaria
Agricola Alema, que subli-
nhou a situacdo positiva que
atravessa a renda agricola,
embora no caso da Espanha
esteja abaixo da média da
UE27. Como o palestrante
anterior, o diretor quis trans-
mitir uma visao otimista do
mercado europeu, apoiado
nos dados de uma pesqui-
sa que diz que 47% das em-
presas prevé crescimento ao
longo desse ano, cifra que
se eleva a 67% no segmento

adaptacao as demandas de
seu mercado, tanto em ma-
téria de normas como em
aspectos empresariais, rela-
tivos a capacidade de pro-
ducao, margens comerciais
e uma oferta de produtos di-
ferenciada.

O atual momento eco-
ndmico e social, talvez este-
ja acelerando esse processo
de mudancgas, mas as com-
panhias precisam enfren-
ta-lo dia a dia, seja em ni-
vel nacional ou europeu,
em funcao das demandas
e necessidades dos agricul-
tores de paises emergentes
e dos mercados locais. Os
palestrantes também a to-
dos aqueles aspectos rela-
cionados com as dificulda-
des que precisam enfrentar
como atores do setor pelas
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das pecas de reposicao, “o
que é um bom sintoma em
longo prazo”.

O programa de Med-
Winds se completou com
uma Mesa Redonda, mode-
rada por Eloy Galvén, dire-
tor espanhol com ampla ex-
periéncia internacional, na
qual os representantes das
multinacionais foram abor-
dando temas da atualidade,
como a adaptagdo a nova
legislacao de emissdes Tier
IV, a capacidade dos fabri-
cantes para seguir introdu-
zindo tecnologia afetando
0 menos possivel o preco fi-
nal dos equipamentos ou as
consequéncias que pode ter
a introducao da nova PAC a
partir de 2014.

exigéncias e dificuldades re-
lacionadas com o acesso a
esses mercados internacio-
nais, pela inadequada prote-
cdo e vigilancia da proprie-
dade intelectual, vigilancia
do mercado e com regime
legal limitante em relacao
a inovagado, fato que leva a
perda de competitividade.
Animaram a todos os pro-
fissionais a serem mais com-
petitivos, investindo e me-
[horando tecnologicamente,
apesar das dificuldades de
acesso ao crédito, para po-
der oferecer melhorias aos
clientes em funcao de suas
necessidades e fazendo seu
trabalho mais rapido, segu-
ro, rentavel, eficiente e sus-
tentavel. A agricultura € um
setor vivo, estratégico e em
continuo crescimento.
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. seu 175° Anlversarlo .

Stefan Von Stegman, Vice-presidente
de Vendas para a Europa, norte da Africa
e Oriente Préximo, da Divisdo Agricola
e Jardim da John Deere, assinou no Livro
de Honra da FIMA pelo 175° aniversario
da companhia. “E o 175° Aniversério do
compromisso com as pessoas vinculadas
aTerra”, é o lema utilizado para comemo-
rar uma data que se prolongara ano, com
esse ano com numerosos atos em escala
global, aos quais poderao participar todos
aqueles que de uma forma ou outra tive-
ram ou tém vinculagdo com a marca.

A Feira de Zaragoza quis, desse modo,
prestar uma homenagem a uma das com-
panhias mais importantes do setor agricola
em nivel internacional, presente em mais de
140 mercados e fabricando produtos em 28
paises de quatro continentes. Assim assina-
lou, durante o ato German Martinez, Conse-
Iheiro Delegado da John Deere Ibérica, que
fez um reoasse histérico da companhia des-
de sua fundagao em 1837. Apds, salientou
que, atualmente, a John Deere é uma das 50
empresas mais admiradas nos Estados Uni-
dos, onde é uma das cinco mais antigas.
Em nivel mundial se encontra entre as 100

134 AGRIWORLD

Homenagem a John Deere por

companhias mais admira-
das e ocupa o posto 98 no
Gltimo ranking, publica-
do pela prestigiada revista
econdmica Fortune.

Em relagdo ao mer-
cado espanhol, German
Martinez avaliou o ano de
2011 como “um ano di-
ficil pela situagdo econo-
mica geral, com uma crise
geral de consumo e restri-
¢Oes ao crédito”, embora
recordasse que este segun-
do fator foi resolvido com
éxito através de sua finan-
ceira prépria, a John Dee-
re Financial.
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Stefan Von Stegman assinou o Livro de Honra diante de José
Antonio Vicente, Germéan Martinez e Alberto J. Lopez.

Apesar da situacao, a John Deere Ibérica
fechou o ano de 2011 com um recorde his-
térico de vendas e lucros, incluindo a Uni-
dade Comercial de Parla (Madri) e a fabrica
de componentes de Getafe, que abastece a
outras fabricas em todo o planeta.

O diretor, que prevé um 2012 “mais
dificil” que o ano anterior, visualiza o ini-
cio de uma possivel recuperacao até 2013
e anunciou que a rede de vendas na Espa-
nha e Portugal se reduzira de 53 a 48 con-
cessionarios.
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Recinsa.

AVANCOS NA IMPLANTACAO DOS CULTIVOS E NA FERTILIZACAO

No sefor de preparo do solo se procura reduzir as
operacdes e fudo que for possivel, ao mesmo tempo em
que se generaliza a oferta de implementos combinados
para aproveitar eficientemente a poténcia dos grandes
tratores. So feitas experiéncias com novos materiais
que permitam o trabalho do solo em condicdes dificeis
(solos pegajosos), ao mesmo tempo em que se projetam
descompactadores para corrigir alguns defeitos do solo
que se produzem com a semeadura direta continuada.
Nas semeadoras usadas no plantio direto estiio sendo
produzidas melhoras continuas nos corpos de semeadura
para que possam trabalhar em solo com abundantes
residuos superficiais, inclusive nos solos argilosos. Os
dosificadores das semeadoras sdo projetados cenralizados
para facilitar o fechamento da maquina, necessdrio para
o transporte. 0 fechamento para o transporte condiciona
o projeto das semeadoras para grandes larguras de
trabalho, tanto quando se utiliza depésito central como
com corpos independentes.

Existe uma fimida oferta de semeadoras de aplicacdio em
doses variddas (acionados elétrica o hidraulicamente) e
integraciio com o monitor do trator (1S0-BUS e outros).
Foram feitos avancos significativos para automatizar

os equipamentos para plantio e transplante, mas ainda
ha muitas coisas a serem feitas, especialmente para os
cultivos horticolas em regides nas quais a mdo de obra é
escassa e cara.

0 equipamento mecdnico para a aplicacdo de fertilizantes
minerais slidos melhorou de forma significativa, mas
ainda hd problemas para serem resolvidos se o que se
quer é fechar o ciclo do que se conhece como Agricultura
de Precisiio.

As exigéncias do meio ambiente incidem de maneira direta
sobre as maquinas para a distribuicio de fertilizantes,
mas ¢é necessdrio melhorar a uniformidade de distribuiciio,
especialmente quando se quer aplicar adubos sélidos com
doses varidveis.

0 trabalho nas bordas do terreno, e quando esses

sio pequenos e irregulares, dificulta a fertilizacdo
diferenciada, jd que estd condicionado pela uniformidade
na granulometria do fertilizante.

Entre as diferentes solucdes oferecidas pela industria

estd o acionamento a velocidade varidvel dos discos
encarregados da projeciio do adubo, acionados por
motores hidrdulicos ou pelo acionamento elétrico. 0
acionamento elétrico oferece maiores possibilidades, mas
estd condicionado pela reduzida oferta de tratores com
poténcia elétrica, enquanto que a energia hidrdulica estd
disponivel em todos os tratores

Além de conseguir uma distribuico transversal uniforme,
se estd buscando solucdes para proporcionar informacdo
ao operador, em tempo real, do perfil de ferfilizante
projetado pela adubadora.

0s novos sensores de vegetacdo (nivel de clorofila), que
melhoraram muito sua eficiéncia até o ponto de poder
trabalhar em diferentes condicdes de iluminaciio (até de
noite), permitem elaborar mapas de vegetaciio, fornando
possivel a fertilizacdo diferencial em tempo real, de
fertilizantes nitrogenados, que estd limitada pela falta de
uniformidade que oferecem as adubadoras centrifugas
quando pretendem trabalhar com doses varidveis.

Luis Méarquez, Presidente do Jiri do Concurso de
Novidades Técnicas da FIMA 2012
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Durante o acontecimento da FIMA
2012, os responsaveis pela Kuhn efetua-
ram um resumo dos Gltimos movimentos
da companha. Segundo Jirgen Dycker, res-
ponsavel pelas Vendas na Espanha, Portu-
gal, Reino Unido e América Latina, o ano
de 2009 esteve marcado pela crise, masem
2010 comecaram a colher os frutos dos in-
vestimentos e da locacdo de estoque de sua
rede, com vendas de 617 milhdes de €, ci-
fra que representa ainda um retrocesso de
2% em relagdo ao ano de 2009.

Mas, em 2010 foram observados no-
vamente sinais de recuperagdo, confir-
madas em um excelente ano de 2011
com vendas recorde de 832 milhoes de €,
35% mais que no ano anterior, apesar do
investimento feito ao adquirir a fabrica de
Kuhn Krause nos Estados Unidos em 2011.
Esse alentador resultado deu-se em um
contexto geral favoravel em pregos para os
produtores do setor agricola em quase to-
dos os mercados da Europa Ocidental, em-
bora também na América do Norte, uma
demanda crescente no leste da Europa e
uma situagao climatica favoravel com chu-
vas no verdo. Dycker comentou que atual-
mente o Grupo Kuhn dispde de uma boa
carteira de pedidos, 50% maior, em rela-
¢do ao ano passado, apesar da delicada si-
tuagdo econdmica que sugere ser pruden-
te, mas com uma po-
sicdo reforgcada pelo
bom nivel competiti-
vo de seus produtos.
“Mas vemos um futu-
ro esperangoso, pela
necessidade de ma-
quinas agricolas, com
uma gama bem prepa-
rada”, destacou.

Jean-Cristophe
Haas, responsavel pela
Promocdo Comercial

N

José Lafuente, Jiirgen Dycker, Jean-Cristophe Haas y
Fernando Cuervo.

(Recorde de vendas do Grupo Kuhn em 2011

do grupo francés, falou posteriormente dos
acontecimentos mais destacaveis, como a
aquisicao da Krause Corporation em Kansas,
nos Estados Unidos, uma empresa especiali-
zada em implementos de arrasto para a pre-
paragdo do solo com tratores de até 550 cv.
Também a assinatura de um acordo de coo-
peragdo estratégica em nivel mundial com a
John Deere para enfardadoras de alta densi-
dade, que permite a Kuhn aumentar sua ca-
pacidade de producdo e fornecer as enfar-
dadoras de alta densidade nas cores da John
Deere na Europa, na Comunidade dos Es-
tados Independentes, no norte da Africa e
mercados do Oriente Médio e cedendo a li-
cenca de propriedade intelectual a John De-
ere para os demais mercados.
Atualmente, o
investimento con-
tinua em ritmo ele-
vado em cada uma
das fabricas da Kuhn
(nova instalacao de
robd e pintura e 15
novos equipamentos
de producdo em Se-
vern com um volu-
me de 7,5 milhoes de
€; ampliacdo do ar-
mazém de pecas de
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reposicao de Brodhead em
3.700 m2e em, BRem 1.500
m?2; renovacgao do parque de
solda a laser e a ampliagao
do armazém de Chateau-
briant com um investimen-
to aproximado de 26 mi-
[hdes de € em 2011. Segun-
do Haas, no préximo triénio
os investimentos devem du-
plicar em relacdo aos trés
anos anteriores, que passam
a 40 milhdes de € por ano,
com um amplo programa de
pesquisa.

Também destacou a in-
tegracao de pegas de repo-
sicdo da Kuhn Geldrop e da
Kuhn Blanchard no seio da
Kuhn Parts, com uma ges-
tdo atual de 67.000 referén-
cias totais. A Kuhn Parts, na
plataforma que distribui as
pecas de reposicao, cumpre
seu décimo aniversario, dis-
tribuindo na atualidade em
mais de 80 paises.

Haas enumerou as acoes
destacadas do dltimo ano,
como a continuagdo do Se-
edliner Tour Europeu com
mais de 2.200 agricultores
em toda a Europa, a parti-
cipacdo minoritaria de 24%
da Kuhn no capital de Rau-
ch, com o que se reforga a
jungao das duas sociedades
ap6s 44 anos de coopera-
¢ao, a construcgao de instala-
¢Oes proprias para a filial na
Australia e os centros de dis-
tribuicdo da Kuhn Center na
Suica e na Austria para um
aumento de 50% das ven-
das no horizonte de 2015,
nesses dois paises.

SFIMA

(7)) 37 FERIA INTERNACIONAL
& "4 Dk LA MAQUINARIA AGRICOLA

Exito do novo livro sobre tratores
do Prof. Luis Marquez

A FIMA foi o
marco ideal para a
apresentagao oficial
de ‘Tractores agri-
colas: Tecnologia y
Utilizacién’, a nova
obra do Prof. Luis
Marquez, Diretor
Técnico da Agrotéc-
nica e Presidente do
Jari de Novidades
Técnicas, da FIMA.
Em um emocionante
ato que contou com

representantes da di- Luiz Mdrquez junto ao prof. Kléber Pereira
recao da feira e das Lancas, outro especialista em mecanizacdo
agricola.

firmas mais repre-
sentativas do setor,
o autor agradeceu o
papel da FIMA e da
Feira de Zaragoza
por sua contribui-
¢do para a agricul-
tura. Sublinhou que
com a publicagao
desse livro, editado
por Blake & Helsey,
quer homenagear a
todos os engenhei-
ros que “fizeram
possivel a chega-
da a agricultura de 0 autor dedicou um exemplar para a Feira de
tratores como os de Zaragoza.

hoje”, o que serviu

para “libertar o agricultor das dificuldades que sempre li-
mitam seu trabalho”. Também disse palavras de agradeci-
mento as empresas que durante a histéria da FIMA partici-
param nesse evento e que serviram para que a inovagao e
a tecnologia fossem duas das maximas desse setor. O Di-
retor da Feira de Zaragoza, José Antonio Vicente, agrade-
ceu o trabalho do docente por sua atuacao dentro do Juri
de Inovacdes da FIMA e ressaltou seu “enorme conheci-
mento e sua qualidade pessoal”.
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A Kubota e a Kverneland
expuseram muito proximas

A nova ordem de expositores realizada ha
alguns anos deu como resultado que os tratores
Kubota e os implementos do Grupo Kverneland
ficaram situados muito préximos. Aqueles no Pa-
vilhdo 8 e os segundos no Pavilhdo 9, separados
somente por um muro. Curiosamente, hd algu-
mas semanas a multinacional japonesa adquiriu 78,95% das a¢des da nérdica.

Essa operacdo, que de momento ndo teve influéncia nos mercados, ja que a gestao e
os canais de distribuicao se mantém iguais, faz parte de um plano de globalizagdo que
pretende que a Kubota possa oferecer aos mercados locais produtos projetados para esses

138

mercados ao invés de simplesmente envia-los do Japao.

AVANCOS NA APLICACAO DE FITOSSANITARIOS

As exigéncias do meio ambiente incidem de maneira
direta sobre as mdquinas para a aplicacdo de
fitossanitdrios, ainda mais no caso dos fertilizantes.

As normas muito rigidas estabelecidas nos paises

com maior nivel de desenvolvimento, estabelecem
inclusive a obrigatoriedade da inspegdo periddica dos
equipamentos para a aplicacdo de fitossanitdrios. Junto
a limitacio de grande nimero de principios afivos,
foram estabelecidas normas técnicas que condicionam
os projetos dos equipamentos, o que dificulta os
desenvolvimentos inovadores.

As limitacdes estabelecidas, como as faixas de
seguranca, que pretendem impedir que a deriva das
gotas pulverizadas tenham efeitos negativos sobre as
populacdes proximas, ou sobre determinadas zonas do
campo especialmente sensiveis desde o ponto de vista
ambiental, como o so os cursos de dgua, reduzem

o inferesse das empresas para lancar no mercado
algumas solucdes inovadoras.

Com a generalizacto da eletrdnica, os sistemas de
regulagem melhoraram consideravelmente e em
equipamentos de padrdo médio se oferece a dosagem
proporcional ao deslocamento, sem que isso signifique
um aumento de custos significativo. Esses sistemas
permitem o controle automdtico de grupos de bicos, ou
de bicos individuais, unidos por conexaes CAN-BUS.

0 que mais preocupa os fabricantes de grandes

WORLD

equipamentos é reduzir o volume residual do depésito
e os condutores, jd que as normas obrigam a limpar

o equipamento antes de sair do terreno no qual foi
realizada a aplicacio.

Foram produzidos notdveis avancos nos bicos para
pulverizacdo hidrdulica, destinados a melhorar a
eficiéncia das aplicacdes, sem que se produza deriva
das gotas fora das zonas de tratamento. Com os bicos
de injeciio de ar se tira do mercado os sistemas de
corfina de ar, que tem seu campo de aplicacdio quando
se necessita penetracdo na massa vegetal (abrir o
cultivo), ou em condicdes climdticas de fortes ventos nos
periodos em que siio realizadas as aplicacdes.

A oferta de sistemas de dosagem com concentraciio
varidvel aumenta, mas nio sua demanda, como
consequéncia da dificuldade de misturar eficientemente
os principios afivos nos limites que admite o diluente.
As notdveis melhoras no projeto das turbinas e das
saidas nos equipamentos de ar para as plantacdes
arboreas e arbustivas siio os avancos mais
significativos. Nesse aspecto toma forca a pulverizaciio
pneumdtica, ao mesmo fempo em que a pulverizacto
centrifuga se limita aos equipamentos para tratamentos
aéreos e aos equipamentos de mdo.

Luis Marquez, Presidente do Jiri do Concurso de
Novidades Técnicas da FIMA 2012
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Reconhecimento pelos
85 anos do Grupo
Same Deutz-Fahr

A Feira de Zaragoza prestou uma homenagem
ao Grupo Same Deutz-Fahr por seu 85° aniversa-
rio. Por esse motivo, o Vice-presidente da compa-
nhia, Francesco Carozza, assinou o Livro de Honra
da FIMA na presenca do Conselheiro Delegado Exe-
cutivo, Ludovico Bussolati, o Diretor da filial espa-
nhola, Javier Seisdedos, o Diretor Geral da Feira de Zaragoza, José Antonio Vicente e
o Diretor da FIMA 2012, Alberto J. Lopez.

A Stoner ‘esteve’ em Zaragoza

Foram muitos os visitantes que fizeram uma fotografia
junto ao campedo do mundo de MOTOGP, cuja silhueta
brilhava apoiada sobre um dos tratores Deutz-Fahr. Casey
Stoner ndo esteve fisicamente em Zaragoza, mas sua ima-
gem brilhou apds o acordo alcangado com a marca para
os dois préximos anos. A Deutz-Fahr aproveitou a oportu-
nidade que a FIMA oferece para vincular seu nome com
o do campedo, oferecendo ao mesmo tempo uma ampla
exposicdo de seus produtos. Celebrou também na FIMA
o 10° aniversdrio de sua transmissdo continua TTV para
tratores desde 90 até 260 cv; a transmissao continua esta
atualmente disponivel em todos os segmentos dessa marca.

Estande da Bellota que apresentou sistema de troca rdpida de discos de arados e grades.

Estande da Miralbueno.
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Os resultados da divisao agricola da Fiat
Industrial em 2011 foram melhores que

as previsoes

A New Holland ofereceu na FIMA 2012
uma coletiva de imprensa onde se efetuou
um balanco do ano de 2011 e se adiantaram
as prioridades para o ano de 2012. Nas pa-
lavras de Carlo Lambro, responsavel na Eu-
ropa pelas Vendas e pelo Marketing, a evo-
lucdo da empresa se caracterizou pela divi-
sdo em duas no inicio de 2010, separando
a Fiat Auto da Fiat Industrial, que engloba a
prépria New Holland.

No primeiro ano da Fiat Industrial como
tal, a CNH representa 80% do negécio, e do
lucro total de 18 milhoes de € da CNH, 14
milhdes de € correspondem a divisdo agri-
cola. Sdo resultados acima de todas as pre-
visdes, apesar do leve lastro da divisdo de
construcao da CNH nos resultados totais.

No ano passado foram vendidos na Eu-
ropa 6% mais de tratores, mas ao redor de
30% desse faturamento corresponde a mo-
delos de alta poténcia. Também aumenta-
ram as vendas de colhedoras.

Lambro continuou detalhando os avan-
cos e eventos dignos de serem destaca-
dos nesse dltimo ano, como a finalizacao
do lancamento do Tier IV, o investimento
em eventos de campo, por onde passaram
15.000 clientes em toda a Europa, um ato
em Zedelgem (Bélgica) em comemoracao
ao 50° aniversario das colhedoras de forra-
gem, uma ativa presenca
da marca em feiras como
a SIMA e a Agritechnica
e a abertura em setem-
bro do ano passado de
um centro de atengao ao
cliente em Basildon (Rei-
no Unido).

Além de que, desta-
cou o amplo programa
de lancamento de trato-
res abaixo dos 100 cv
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Riccardo Angelini e Carlo Lambro.

de poténcia, com fortale-
cimento do padrdo médio
com os novos TD5, T5, T6,
e a atualizagao dos tratores
especiais e a defesa da po-
sicao de tratores de padrao
médio, onde sdo lideres.

Diante de um futu-
ro préximo, anunciou um
plano especifico para as
colhedoras com um ‘Sum-
mer Camp’ em Andaluzia, similar ao desen-
volvido para os tratores, com o objetivo de
treinamento e formacdo aos clientes.

A Zedelgem, também ira dispor, em um
futuro préximo, de seu préprio centro de
clientes, similar ao que existe para tratores
em Basildon.

Em relacdo a estratégias futuras, Lambro
falou da importancia de que os clientes co-
nhecam bem o produto. Crescer no setor de
tratores de menos de 100 cv, o lancamen-
to de novos produtos de mais de 100 CV,
crescer no mercado das colhedoras com o
lancamento da tecnologia Tier 4, uma nova
enfardadora e a introducao de motores Tier
4 na nova picadora, também estdo no ho-
rizonte a curto prazo. Segundo Lambro, a
CNH se propde a continuar investindo com
forga nas feiras agricolas (FIMA e EIMA
esse ano) durante 5 ou 6
anos, para impulsionar a
imagem da marca. E tam-
bém pretendem uma me-
lhoria da rede, median-
te seu desenvolvimento
e impulsionar o servico
p6s venda, ndo somente
as vendas.

Segundo Lambro,
também é de vital im-
portancia impulsionar
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a carteira de produtos fi-
nanceiros para colhedoras,
enfardadoras e picadoras.
Na Espanha e na Europa,
salienta que ha uma men-
sagem importante, é que
apesar da dificil situagao
conjuntural, a empresa tem
recursos para investir em
produtos, clientes e na rede
de concessionarios.

Posteriormente, Riccar-
do Angelini, Diretor da New
Holland Agriculture na Es-
panha, comentou os deta-
lhes do mercado espanhol
de tratores, no qual a New
Holland alcancou em 2011
uma cota de 17,2%; em co-
lhedoras, fechou na Espa-
nha com 95 novas unidades
(26,8%); lidera o segmen-
to de enfardadoras gigantes
com 96 unidades (42,3%); 41
roto enfardadoras (12,7 %);
48 maquinas para colheita
de uvas (56,3%); 7 picado-
ras de forragem (38,1%). A
nova maquina de azeitonas
super- intensiva tem 100%
de mercado.

AVANCOS NOS TRATORES AGRICOLAS

Durante os Gltimos anos foram dedicadas uma grande parte dos recursos
de 1+D das empresas a reduciio das emissoes dos motores impostas
pela legislactio, com um aumento dos custos para os agricultores.

Foram encontradas solucdes que resolveram o problema, mas que séo
dificilmente aplicaveis a tratores pequenos, que constituem uma parte
muito importante do mercado.

Foram desenvolvidas transmissoes compactas em tratores de baixa
poténcia e transmissdes sem marchas (CVT-IVT) para as dreas
geogrdficas que possuam mais tecnologia, especialmente quando

os tratores trabalham com baixos niveis de carga, para minimizar

o consumo de combustivel. A automatizaciio das transmissoes
convencionais se apresenta como uma alternativa as transmissoes
CVT-IVT. Em ambos os casos, a gestdo combinada de motor-
transmissdo permite reduzir o consumo de combustivel, a0 mesmo
tempo em que facilitam o manejo dos tratores, especialmente nas
altas poténcias.

Estd se dando uma atenctio especial aos dispositivos de propulsio e
direciio (rodas e esteiras de borracha). Os pneus radiais stio impostos em
todos os mercados. A utilizaciio de sistema de ajuste da pressio interna
do pneu com o veiculo em movimento, conhecido suas vantagens desde
hd alguns anos, comeca a se converter em uma opcdo exigida em alguns
modelos de tratores de alto padrdo.

Buscam-se alternativas aos tratores do tipo 4x4 com rodado duplo

em poténcias muito altas para que possam se deslocar entre terrenos
(bitola reduzida), seja substituindo as rodas por esteiras de borracha ou
mudando a estrutura para aumentar o nimero de eixos.

Generaliza-se a oferta de sistemas de suspensdo primdria no eixo
dianteiro, em tratores de média e alta poténcia, para melhorar o
rendimento dos tratores, ao ser reduzida a patinagem em funcdo da
melhora da aderéncia e a compatibilidade dindmica entre as rodas dos
dois eixos.

Isso se complementa com a suspensto da cabina, junto com a melhoria
da suspensiio nos assentos para reduzir as vibracdes as quais se
encontra submetido o operador, limitadas, assim como o ruido interior,
pela legislaciio de alguns paises.

Melhora a oferta dos sistemas de direcio para aumentar a capacidade
de manobras; também foram introduzidos sistemas ABS especialmente
projetados para os freios dos tratores agricolas para melhorar a
seguranca quando se circula em altas velocidades.

Além de que se observa um cuidado especial em tudo o que se relaciona
com a seguranca e ergonomia para melhorar os rendimentos reais dos
tratores, inclusive nos compactos com baixas especificacdes.

Luis Marquez, Presidente do Juri do Concurso de Novidades
Técnicas da FIMA 2012
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Foi o slogan utilizado
paraexplicar um espaco que
quis representar o objetivo
e os valores da Trelleborg
para o futuro da agricultu-
ra. A primeira vista chama-
va a atengdo uma aerona-
ve ‘voando’ sobre o estan-
de, com os pneus agricolas
de 2,3 metros IF 750/75R46
da nova série TM1000 High
Power, com a roda THK de
46”, que segundo o fabri-
cante, tem um projeto do

( 1 b
Trelleborg ‘voa’ ao futuro

cordido avancado com um
perfil maior para aumen-
tar ao maximo o rendimen-
to quando o pneu funciona
a uma velocidade e torques
elevados. Ao longo desse
ano, se ampliara o padrao
TM1000 High Power com
a introducao de outros seis
tamanhos entre 30 e 42 po-
legadas para adapta-los aos
tratores de alta poténcia.
Outro modelo exposto
foi o TM Blue® em tama-
nho 650/65R38, um pneu
que oferece uma capaci-
dade de tracao entre 5 e
8% superior ao que ofe-
recem outros competido-
res de primeiras marcas,
com uma area de contato
5% mais larga a uma pres-
sdao interna baixa, melho-
rada pela tecnologia Blue-
Tire™ da Trelleborg.

medida

A nova
750/60R30.5 Twin Radial
chega com um novo proje-
to da banda de rodagem e
caracteristicas de flutuacao
superiores em reboques e
tanques de esterco para res-
peitar mais o solo e melho-
rar a comodidade do con-
dutor ao reduzir o ruido.
A Trelleborg Wheel Syste-
ms apresentou as linhas de
pneus para tratores TM900
High Power e TM800 mark

ELETRONICA E AUTOMATIZACAO

A progressiva incorporagdo da eletrénica nos tratores e
mdquinas agricolas abre a porta no setor para empresas
especializadas, assim como a colocaciio de novoes projetos
especificos mediante a colaboracdo de empresa cujos
produtos hdsicos competem no mesmo mercado.

0s grandes grupos industriais pressionam para que se
generalize a utilizado do sistema de comunicacio entre
tratores e mdquinas agricolas, conhecido como I10-

BUS, cujos protocolos estdo definidos pela norma 150
11783, jd que permite que circule grande quantidade

de informacdes pelo mesmo cabo, ao mesmo fempo em
que torna possivel detectar falhas avaliando o estado
dos diferentes sensores ufilizados no sistema. Inclui
poucas conexdes, embora necessite dispor de conversores
analégico-digitais em cada sistema associado.

WORLD

A vantagem de utilizar somente um monitor (o do trator)
para controlar diversos tipos de maquinas, resulta muito
inferessante para os usudrios que trocam de implemento
vdrias vezes por dia, mas ndo tanto para os usudrios que
associam somente uma mdquina a cada trator, ou dispde
de um parque de mdquinas operacional que se encontre
dentro do que se considera sua vida ufil. Por outro lado,
no horizonte se apresentam sistemas de comunicacéo sem
fio, que seria uma alternativa para a comunicaciio por
cabo.

Nesse aspecto, todos os grandes grupos industriais
oferecem a possibilidade de realizar um controle

e manutencdo preventiva dos equipamentos,
permanentemente comunicados com a base de operacdes.
A presenca de duas redes de satélites (GPS e GLONASS)

e a futura Galilev da Unido Europeia, junto com as redes
publicas e privadas de bases terrestres, estd permitindo
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Claas prevé recorge@®em
um stand de mais de
1.000 m2

Estabelecido em To. de
setembro do ano passado no
Reino Unido, a Claas ndo dei-
XOu passar a ocasiao para ar-
rebatar o Recorde Mundial no Guinness conseguido pela Le-
xion 770 Terra Trac, que com um mecanismo de corte Vario
de 12 m colheu 675,84 t de trigo numa area de 69,66 ha.

D, que podem alcan-
car até 65 km/h (onde
a legislagao o permite)
e incrementar a capa-
cidade de carga entre
8 € 9,5% em compa-
racdo a versao A8 do
mesmo pneu.

Na FIMA se apre-
sentou, como lanca-
mento internacional,
a calculadora de car-

ga da Trelleborg TLC,
uma ferramenta profissio-
nal desenvolvida para agri-
cultores, contratistas e dis-
tribuidores especializados
de pneus e maquinas que
lhes permitira identificar
a pressdao de enchimento
dos pneus adequada para
cada aplicagao, maquina
e carga. Desenvolvida para

O registro estabelece 22% mais de capacidade de colheita
com 10% menos de consumo. No amplo stand de mais de
1.000 m2 que a marca apresentou na FIMA e se vestiu de gala
com o modelo exposto, que esteve acompanhado da exten-
sa gama de produto, incluidas as Lexion 600 de 5 e 6 saca-
palhas com sistema de ajuda multidedos MMS e as Lexion
700, que sao maquinas hibridas de rotores. Também esteve
presente a Tucano 430 Montana 4, de 5 saca-palhas intensi-
vos e sistema de trilha com APS (1,32 m de largura efetiva) e
motor Mercedes de 299 cv. Em equipamentos para colheita
foram novidades os ancinhos enleiradores enfileirados de um

seu uso em linha e fora
de linha, e como aplica-
¢do para tablets e smar-
tphones.

rotor Liner 450/420/470, suspensos no sistema hidrdulico de
trés pontos do trator e assentados sobre um eixo tandem de
4 rodas e a roto-enfardadora de camara fixa Rollant 375 Pro,
com camara de enfardamento de 1,20 m de largura x 1,25
_/ m de didmetro e pick up de 2,10 m de largura.

integral do sistema, que inclui a rastreabilidade das
colheitas e a logistica das mdquinas no campo, de grande
interesse em uma agricultura empresarial, mas pouco
ufil para os pequenos empresdrios que constituem uma
elevada porcentagem dos agricultores, inclusive com um
bom nivel de mecanizacéo.

Em muitos congressos relacionados com a engenharia
mecdinica aplicada a agricultura sdo apresentados
numerosos trabalhos com experiéncias relacionadas

com a robética em trabalhos de campo. Em geral,

siio robds de pequena dimensdo e com isso teriam
grandes dificuldades para deslocar-se pelo solo agricola.
Pretendem desenvolver um software a partir de sensores
de diferente natureza, que poderiam ser utilizados na
automatizacgio de robds de maior tamanho.

Luis Méarquez, Presidente do Jiri do Concurso de
Novidades Técnicas da FIMA 2012

melhorar os sistemas de posicionamento global das
mdquinas no campo, reduzindo ao mesmo fempo o custo
das diferentes opcdes de precisiio, tanto decimétrico como
milimétrico.

Em determinadas ocasioes a automatizacdo das operacdes
de campo ndo pode ser feita exclusivamente com
sistemas GNSS, jd que depende da “posicio” varidvel

da cultura ou de elementos derivados do mesmo. Os
avancos nos sistemas de deteccdio mediante cimaras
estereoscopicas oferecem novas possibilidades em
aspectos relacionados ao controle de plantas invasoras,
embora estejam limitados pelo efeito da luminosidade
atmostérica que muda a todo 0 momento.

Para tornar rentdvel o conjunto de tecnologias que
constituem a denominada “agricultura de precisdo” se
necessita fechar o ciclo agricola, ao mesmo tempo em
que toda a informacio obtida se utiliza para uma gestdo
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Espaco reservado para 0S menores * - '. 9

A FIMA voltou a reservar uma area especialmente de-
dicada as criangas, onde conheceram e manejaram, sob
um prisma lddico, algumas das ferramentas e equipamen-
tos que sdo utilizados no campo. Desse modo, os adul-
tos puderam visitar a exposicdo apés deixar os pequenos

em boas maos.

AVANCOS NOS EQUIPAMENTOS PARA A COLHEITA DE FORRAGENS

E DE GRAOS

Observa-se um grande interesse em melhorar o
aproveitamento da forragem, reduzindo a demanda
de concentrados na alimentaciio do gado, a0 mesmo
tempo em siio colocados no mercado mdquinas para
o recolhimento, o enfardamento e transporte da
biomassa com fins energéticos.

0 projeto das plataformas de corte permite uma
adaptaciio aos diferentes culfivos ao mesmo tempo
em que se facilita sev fechamento para o transporte.
Estiio melhorados os sistemas de picado para

reduzir o consumo de energia com picado fino e siio
infroduzidos sistemas para a variacdo do tamanho
do picado condicionado pela umidade da forragem. A
utilizactio de andlise de imagem no tubo de descarga
das colhedoras auto-propelidas permite otimizar o
enchimento do reboque ao mesmo tempo em que se
reduz a queda ao solo de parte da forragem picada.
A medida que se aumenta a importancia da demanda
de equipamentos para o recolhimento da biomassa
vegetal, se aumenta a oferta de macro enfardadoras
com cimaras de enfardamento de 1,20 x 1,20 me
comprimentos de fardos de 4,00 m, assim como os

sistemas para manejo mecanizado dos grandes fardos.

0 controle automatico do processo com rofo
enfardadoras e com reboques auto carregadores se
torna possivel com a utilizaciio da conexdo IS0-BUS.
Nos equipamentos para a colheita de gréios estd
sendo produzida uma ofimizacdo das plataformas de
corte para se adaptar aos diferentes fipos de colheita
minimizando as perdas, junto com a coexisténcia

de diferentes sistemas de trilha-separacio com saca
palhas, frilha-separacdo axial e sistemas hibridos.

A oferta de plataformas de corte aumenta, tanto a
procedente dos grandes grupos industriais como de

WORLD

empresas especializadas, utilizando melhorias nos
projetos e novos materiais, como os pldsticos e o
aluminio, para aumentar consideravelmente a largura
de trabalho.

0s sistemas de trilha-separaciio cldssicos com cilindro
transversal e saca palhas sdo mantidos principalmente
nas colhedoras de cereais de menor tamanho, ao
mesmo tempo em que aumentam as mdquinas

com sistemas de trilha axial nas grandes, j que
nessas o aumento da capacidade de trabalho pode

ser conseguido mediante aumento da poténcia dos
mofores.

Alguns fabricantes preferem manter a oferta de
mdquinas hibridas, utilizando separadores rotativos no
lugar dos saca palhas, para assegurar que a mdquina
fique totalmente cheia quando sdo recolhidos grdos
finos e as produtividades stio baixas ou irregulares,
mas melhoram os sistemas de enfrega da massa ao
cilindro e incorporam peneiras rotativas na frente dos
saca palhas para reduzir sev tamanho.

Para a colheita em solos com declividades, além dos
dispositivos amplamente utilizados para o nivelamento
da mdquina completa ou da caixa de peneiras, foi
introduzida uma alternafiva mecénica ofimizada,

que pode servir também para reduzir a largura de
transporte da mdquina.

Continuamente aumenta a oferta de sensores para
melhorar a informac@o nos mapas de produtividade e
eletrdnica que ajude na regulagem da maquina, que
também permitem auxiliar o operador na calibracdo e
ofimizacdo do trabalho da mdquina.

Luis Marquez, Presidente do Juri do Concurso de
Novidades Técnicas da FIMA 2012
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Com uma presenga muito mais destaca-
da que em ocasides anteriores, a FIMA ser-
viu a Michelin para apresentar suas dltimas
inovagoes tecnoldgicas para o setor agrico-
[a. Como comentou José Angel Moreno, Di-
retor Comercial de Pneus Agricolas Miche-
lin Espanha e Portugal, durante a coletiva de
imprensa da marca francesa, os momentos
de crise sdo também os das maiores opor-
tunidades. E é por isso que o fabricante de
pneus pretende transmitir ao mercado a im-
portancia da tecnologia e inovagao de seus
produtos em uma atividade tao tradicional
como é a agricultura. Moreno também falou
da importancia que a Michelin tem para a
agricultura, e mais ainda nesses momentos
nos quais se preve um crescimento expo-
nencial nos préximos anos. E um setor que
esta intimamente ligado a evolu¢do demo-
grafica e as necessidades de producao de
alimentos para o dia de amanha.

Para a Michelin, ha dois pontos cha-
ves: o primeiro é o dominio dos produtos
energéticos e o segundo sdo as reservas de
agua potavel e a capacidade para produzir
alimentos, aspectos primordiais para o de-

senvolvimento futuro dos paises. Nesse sen-
tido a agricultura é estratégica, por isso que
embora conjunturalmente a situacao este-
ja complicada por uma crise generalizada,
Sanchidrian pensa que é uma atividade que
crescera com forga.

Em relacao ao produto mostrado em seu
stand, destacavam as novas dimensdes do
pneu Michelin Cerex Bib IF 800/70R CFO e
[F 900/60R CFO para colhedoras. A primei-
ra se comercializa desde janeiro de 2012 e
a segunda a partir de maio de 2012, com-
pletando a nova gama apresentada no ano
passado. Todos esses pneus estdo dotados
da tecnologia exclusiva Michelin Ultraflex,
que permitem uma carga adicional em 20%
com a mesma pressao e tem um maior drea
de contato, e, potanto, uma menor compac-
tacdo do terreno respeitando o solo.'

Fagriworid.com.br
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or um lado, o Grupo
Chrysler confirmou ofi-
cialmente que as pica-

pes RAM, divisdo de cami-
nhonetes e comerciais leves

148 WORLD

da marca, passarao a utilizar
o motor V6 3.6 | Pentastar as-
sociado a uma trasmissio au-
tomatica de oito velocidades
fornecida pela ZF. Produzin-

Esta primavera nos
traz uma atualizacéo
em duas das mais
reconhecidas
picapes americanas,
mas com diferentes

_ ’ tamanhos.

do poténcia na casa de 280

cv, o Pentastar V6 vai substi-

tuir oV6 de 3.7 [ de 210 cv

que atualmente equipa os

modelos da RAM e vem as-
sociados a um cambio au-
tomatico de quatro veloci-
dades.

Além da introducao do
motor Pentastar na RAM,
a Chrysler vai oficializar a
troca das transmissoes au-

| tomaticas pela de transmis-

sdo de oito velocidades ofe-
recida pela ZF nos modelos
Grand Cherokee e Dodge
Durango com motor V6.
“Essa transmissao reduz o
consumo de combustivel



em 12% em relagdo ao atu-
al cambio de cinco velocida-
des. “Ultimamente nds pla-
nejamos usar essa transmis-
sdo em todos nossos veiculos
de tracdo traseira, a excecao
das versdoes Heavy Duty da
RAM”, confirma um comuni-
cado da companbhia.

Por outro lado, a Ford
apresentou a linha 2013 da

Super Duty da Série F. Com
uma nova versao, a Platinum,
0 modelo que é o maior da
Série F contard também com
o sistema SYNC e o MyFord.
O consumidor podera com-
pra-la como uma F-250, F-
350 ou F-450. O acabamen-
to Platinum estara disponivel
apenas na carroceria Super
Duty Crew Cab. Com ele

Chrysler RAM
(Pentastar V6)

vém de série GPS, caAmera de
ré, acabamento em madeira
no painel e revestimento em
couro do volante e dos ban-
cos, que sdo aquecidos.

Mais vocacionada para
o0 passeio do que para o tra-
balho, a picape Super Duty
conta com maganetas e capa
dos espelhos cromadas, além
de novas rodas de 20 polega-
das e os bancos com o
nome da versao borda-
dos. Sob o cap6, um V8
de 6.7 | diesel ou o V8
de 6.2 | a gasolina. Se-
gundo a Ford, o MyFord
da Super Duty foi espe-
cialmente desenvolvido
para ela, uma vez que
conta com uma tela de
oito polegadas que foi
calibrada para ser usada
inclusive quando vocé
estd com luvas de tra-
balho.
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A SsangYong
Intenciona ter fabrica no Brasil

A importadora Bramo - Brasil Montadora
de Veiculos, anunciou a assinatura de um
acordo com o governo do Espirito Santo
no qual mostra intencdo de construir uma
fabrica no Brasil com investimento inicial
de US$ 300 milhoes.

Essa fabrica seria responsavel por
produzir carros das trés marcas
representadas pelo grupo, a SsangYong,
Changan e Haima. No caso da SsangYong,
que produz carros de passeio, o modelo a
ser fabricado aqui seria o Korando e sua
variante Korando Sports - que esta por
ser lancado ainda no Brasil. A Changan
produziria a linha utilitarios MiniStart,
enquanto a Haima teria uma linha de
montagem com os modelos H2 e H3,

que sdo utilitarios. “Os US$ 300 milhdes
se destinam a producdo inicial de 10

mil unidades/ano a partir de 2014, com
geragdo de 1.100 empregos diretos e
mais 3.500 indiretos, até alcancar 50 mil
unidades anuais em cinco anos”, anuncia
Abdul Ibraimo, presidente da Bramo.
Para que se confirme a fabrica e as linhas
de producdo nacional, a Bramo, assim
como outras marcas importadas, espera
uma flexibilizacdo no novo IPI (Imposto
Sobre Produtos Industrializados) para as
montadoras que ja assinaram acordo de
intencdo de produzir no Brasil e também
no indice de nacionaliza¢do de pecas e
componentes dos carros aqui fabricados.
“Em qualquer lugar do mundo, esses
indices de nacionalizacdo e/ou localizacdo
regional comegam com, em média, 15%
no primeiro ano, subindo gradativamente
até 60%, 65% no quinto ano. Se o
Governo Federal atender a este pleito,
certamente a Brasil Montadora de
Veiculos garantira seus investimentos no
Brasil”, avalizou Abdul Ibraimo.

AGRIWORLD

A Volkswagen
Novo Amarok C.S. 4x4 com
cabine simples

A Volkswagen apresentou a versao de
entrada com cabine simples. Com motor
de 122 cv e 34,7 mkgf de torque, sera
vendida nas op¢des com tragdo traseira,
4x2, e 4x4, como a versao avaliada. O
cambio manual de seis marchas, igual
ao da irma maior, tem engates precisos.
Vdrios itens da versao cabine dupla
(que usa motor com 163 cv e 40,8 mkgf)
viraram opcionais: airbags, rodas de liga
leve e vidros e retrovisores elétricos.
Para-choque traseiro e moldura dos
paralamas (pintados na cor da carroceria
na cabine dupla) sdo de plastico

preto. Na frente, sumiram os frisos
cromados da grade e da tomada de ar.
A capacidade de carga subiu para 1.232
kg e 1.142 kg, nas versdes 4x2 e 4x4,
respectivamente.

Assim como na cabine dupla, o bom
acabamento foi mantido (com excecao
dos cromados no painel) e as reagdes
ao volante sdo proximas as de um

carro de passeio, embora haja uma
grande oscilacdo vertical quando se
passa por irregularidades no piso. Atras
dos bancos, ha um espaco razoavel
destinado ao transporte de ferramentas
ou objetos de valor - que, em nossa
avaliagdo, comportou com sobra as
compras da semana de uma familia de
quatro pessoas. No caso de uma viagem
a dois, um punhado de malas e mochilas
se acomodam ali perfeitamente.




GM / PSA

Confirmam acordo de cooperacao
A General Motors e a PSA
Peugeot Citroén confirmaram
que chegaram a um acordo
para a criacdo de uma alianca
estratégica. O acordo vai levar as
marcas para o compartilhamento
de plataformas, compenentes e
modulos, além da criagdo de uma
joint venture global para a busca
de commodities, componentes e
outros servicos dos fornecedores.
Inicialmente o acordo de
compartilhamento de plataformas
sera restrito aos carros de
pequeno e médio porte, minivans
e crossovers. As companhias
também consideram o desenvolvimento de uma nova plataforma em comum para veiculos de
baixa emissao.
O primeiro modelo que saird da prancheta para compartilhar uma plataforma deve lancado
em 2016. Em rela¢do ao mercado, as duas companhias continuardo vendendo seus veiculos
independentemente em uma base competitiva. Como parte do acordo, a GM planeja adquirir
uma fatia de 7% do Grupo PSA, se tornando assim a segunda maior acionista, logo atras da
familia Peugeot. Contudo, a GM né&o tera voz nas decisdes da empresa. Logistica e transporte
entrardo também nos acordos de cooperacao da joint venture no futuro.
A maior parcela dessas a¢oes que a GM tem intencdo de comprar fazem parte de uma oferta
que a PSA fez de venda e tem valor em torno de US$ 1 bilhdo que serdo investidos pela marca.
Hoje, o Grupo PSA Peugeot Citroén tem valor estimado em US$ 3.6 bilhdes

Dan Akerson (6M) e Philipne Varin (PSA).

A Suzuki

Anuncia parceria com Fiat por motores diesel
A Suzuki vai aos poucos se livrando das lembrancas e das juras de amor que ela e a
Volkswagen fizeram meses atras e ao mesmo tempo comeca a se engracar para os lados da
Fiat.
Os japoneses da casa de Hamamatsu anunciaram uma aproximag¢ao com o Grupo Fiat,
que hoje também é dono do Grupo Chysler. De acordo com o comunicado, as partes
chegaram a um acordo para fornecer motores diesel de 1.3 | com a tecnologia Multijet
que desenvolve 75 CV para a Maruti Suzuki, subsidiaria da empresa japonesa na india.
Esse motor que sera entregue a Suzuki é produzido em uma fabrica da joint venture da
Fiat com a Tata Motors préoximo a cidade de Pune. Serdo entregues aos japoneses 100
mil motores Multijet 1.3 por ano, o que aumentara a producdo da fabrica e no primeiro
momento serdo aplicados apenas aos veiculos Suzuki produzidos na india para o mercado
local.
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A Bridgestone
Projeto de pesquisa para o
desenvolvimento de uma fonte
alternativa ao latex

A fabricante de pneus Bridgestone fara nos
Estados Unidos uma ampla pesquisa para o
desenvolvimento do arbusto guailile como fonte
alternativa ao latex extraido da seringueira.

A empresa vai aproveitar o conhecimento
adquirido com sua participacdo em um projeto
de pesquisa feito com a planta em parceria com o

Departamento de Agricultura dos Estados Unidos,

entre 1988 e 1991.

O guaile cresce no sudoeste dos Estados Unidos
e no norte do México. Produz borracha natural
em sua casca e nas raizes. A matéria-prima dessa
planta tem qualidades quase idénticas aquelas

provenientes da seringueira, hoje a principal fonte

utilizada nos pneus.

Este projeto esta sendo feito pela equipe de
operagdes da Bridgestone Operag¢des de pneus
para as Américas (BATO- Bridgestone Americas
Tire Operations em inglés) em colaboragdo com a
BSJ. A BSJ financia e cria as estratégias para esta
pesquisa, enquanto a BATO esta responsavel por
encontrar um local adequado e operar o espaco
piloto.

Flavio Padovan (Jaguar Land Rover), novo

presidente da Aveiba

Flavio Padovan, presidente da Jaguar Land Rover para América Latina
e Caribe, assumiu formalmente a presidéncia da Abeiva, a associacdo
dos importadores de veiculos sem fabrica no Brasil. Neste inicio

de sua gestdo, que se estenderd no biénio 2012/2013, a principal
preocupacdo é negociar com o governo uma férmula para manter o
setor competitivo depois que o IPI dos modelos importados de fora do

Brasil e México chegaram
a um acordo sobre
sistema de cotas

O sistema de cotas de exportacado
por parte do mercado mexicano
passa a valer e fica estabelecido

um valor fechado para os proximos
trés anos — depois disso, volta a
valer o regime de livre comércio. No
primeiro ano, o limite de modelos
exportados para o Brasil sera de

US$ 1,45 bilhdo. No segundo ano,
US$ 1,56 bi e no terceiro ano,
chegara em US$ 1,64 bi. O valor
estipulado representa uma média
anual registrada entre 2009 e 2011
— somente no ano passado, o Brasil
gastou US$ 2,07 bilhdes na compra
de automoveis mexicanos e o déficit
foi de cerca de US$ 1,5 bilhao.
México vai aumentar a proporcao
de pecas nacionais nos veiculos que
sdo exportados para o mercado
brasileiro. O conteludo passa de 30%
para 35% no primeiro ano e vai
chegar até 40% em cinco anos. No
Brasil, por determinacéo do governo
federal, o indice é de 65% para
escapar da alta do IPI.

Mercosul e México foi majorado em 30 pontos porcentuais. “E preciso
reduzir o IPl para manter o setor vivo, com suas marcas e redes de
concessionarias, até para justificar o investimento em uma fabrica”, afirmou Padovan.

Os importadores levaram ao governo a proposta de fixar uma cota de importacdo isenta do
IPI maior, em torno de 200 mil unidades — equivalente ao volume do ano passado. “Acho
incoerente fixar cota para o México (segundo indica a renegocia¢do do acordo automotivo
com aquele pais) e ndo ter nada para importadores que estdo aqui ha tanto tempo”, disse.
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PRIMEIRO TRIMESTRE DE 2012

EXPORTACAO

uss

Marco 2012 1,38 bilhdo
Fevereiro 2012 1,18 bilhao
Marco 2012 / Fevereiro 2012 +17,7%
Margo 2011 1,18 bilhdo
Margo 2012/ Margo 2011 +17,3%
Janeiro-Margo 2012 3,73 bilhdes
Janeiro-Margo 2011 3,30 bilhdes
Janeiro-Margo 2012/ Janeiro-Marco 2011 +13,2%
Abril 2011/ Margo 2012 15,86 bilhdes
Abril 2010/ Margo 2011 13,54 bilhdes
PRODUCAO

~ Autoveiculs

Unidades 16000
Margo 2012 308,5 mil 14000
Fevereiro 2012 217,8 mil 12000
Margo 2012/ Fevereiro 2012 +41,6% 10000
Margo 2011 295,1 mil 5000
Margo 2012/ Margo 2011 +4,5%
Janeiro-Margo 2012 738,1 mil o
Janeiro-Margo 2011 828,6 mil 4000
Janeiro-Margo 2012 / Janeiro-Margo 2011 -10,9% 2000
Abril 2011 / Margo 2012 3,32 milhGes ' Rodas Esteiras  Colheitadeiras
Abril 2010 / Margo 2011 3,42 milhdes

Fonte: ANFAVEA
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VENDAS INTERNAS

Agrale S.A. 426/ 404 -/-
Case CNH 528/320 266/ 169
New Holland CNH 2113/2472 | 455/3713
Massey Ferguson (AGCO) 2.985/3509 | 243/215
John Deere 2.201/2.012 | 587/536
Valtra 2.694/2.883 80/ 66
Outras empresas 4827472 -/-
11429/12.072| 301/203
Total 33% | +483%
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AVALIACAO DE TRATORES USADOS

0 MERCADO NECESSITA UM ESCLARECIMENTO SOBRE AS AVALIAGOES DE MAQUINAS E TRATORES
USADOS E UM FATOR PRIMORDIAL PARA ISSO £ SABER 0 PREGO DE VENDA MEDIO NACIONAL DO
MODELO NOVO. PARR UMA MELHOR AVALIAGAO £ PRECISO QUE ESTEIA COM REVISOES EM DIA,
CARIMBADAS PELO CONCESSIONARIO. A SUR MECANICA DEVE ESTAR EM PERFEITO ESTADO DE USO,
SEUS PNEUS A 50%, SEU ASSENTO EM PERFEITAS CONDIGOES E 0S FAROIS E A SINALIZAGAOD
LUMINOSA EM ORDEM. VALORIZAR-SE-A A COLOCAGAO DE CABINA E SEU ASPECTO EXTERIOR. ESTES
PREGOS SAO ORIENTATIVOS, PODENDO SEREM MENORES, POR SUR DETERIORAGAO OU MAIORES
PELA INCORPORAGAO DE ELEMENTOS, COMO O AR CONDICIONADO E OUTROS OPCIONAIS.

Modelo Poténcig 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
4100 4x2 15cv| 37.568| 30.054( 27.049| 24.344| 21.910| 20.814] 19.773| 18.785| 17.846 | 17.489 | 17.139
4100.4 4x4 15cv| 42.792| 34.234( 30.810| 27.729| 24.956| 23.708| 22.523 | 21.397

4100 SEI 15 cv| 33.980

4100 GLP 4x2 15cv| 38.218| 30.574( 27.517

4118.4 4x4 18 cv| 46.152| 36.922( 33.229| 29.906| 26.916

4100 E-HSE 15cv| 37.568

4230 HSE 30cv| 53.624

4230 SEI 30cv| 48428

4230.4 FBO 30cv| 58.387[ 46.710] 42.039| 37.835| 34.051[ 32.349| 30.731| 29.195[ 27.735] 27.180 | 26.637
4230.4 4x4 HSE 30cv| 56.117] 44.894| 40.404| 36.364| 32.727

4230.4 Cargo 4x4 30cv| 50.950( 40.760| 36.684 | 33.016] 29.714

5065 Compact 65cv| 83.570

5065.4 Compact 65cv| 89.424

5065.4 Compact Super Redutor 65cv| 91.427

5075 Compact 75cv| 85.444

5075.4 Compact Super Redutor 75¢v| 96.615

5075 4x2 75cv| 87.455| 69.964| 62.968 [ 56.671| 51.004 | 48.454| 46.031

5075.4 4x4 75¢cv| 96.990| 77.592| 69.833 | 62.850| 56.565| 53.736| 51.050

5075.4 Inversor 75 ¢cv]103.959

5075.4 Super Redutor 75cv|103.414

5075.4 4x4 Compact 75cv] 94.402

5085 4x2 85cv| 95.148| 76.118| 68.507 [ 61.656 | 55.490 52.716| 50.080

5085.4 4x4 85cv[103.593| 82.874| 74.587 | 67.128| 60.415| 57.395| 54.525

5085.4 Inversor 85cv|107.217

5085.4 Super Redutor 85 ¢cv[108.968

5085.4 Arrozeiro 85cv|112.034

BX 6110 105 cv[129.597(103.678| 93.310 | 83.979| 75.581

BX 6150 SH 140 cv[156.132

BX 6150 CH 140 cv[168.626[134.901[121.411 [109.270 | 98.343| 93.426| 88.754 [ 84.317| 80.101| 78.499 | 76.929
BX 6180 SH 168 cv|177.100

BX 6180 CH 168 cv[185.159(148.127

Modelo Poténcia 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
BDY 2540 4x4 STD 25 cv| 35.000

BDY 2840 4x4 STD 28 cv| 37.000

BDY 5040 4x4 STD 50 cv| 55.000

BDY 7540 4x4 STD 75cv| 75.000

BDY 9040 4x4 STD 90 cvl 90.000
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Modelo Poténcial 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
Farmall 80 pla 80 cv| 93.000

Farmall 80 cab 80 cv|105.000

Farmall 95 pla 95 cv|111.861

Farmall 95 cab 95 cv|121.923

Maxxum 110 pla 110 cv[121.708 97.366

Maxxum 110 cab 110 cv|144.059]115.247

Maxxum 125 pla 125 cv|129.597[103.678

Maxxum 125 cab 125 cv|152.604]122.083

Maxxum 135 pla 135 cv|148.955

Maxxum 135 4x4 cab 135 cv|168.382

Maxxum 150 4x4 pla 150 cv|161.750

Maxxum 150 cab 150 cv[181.309 [ 145.047

Maxxum 165 pla 165 cv|173.821

Maxxum 165 cab 165 cv[193.742

Maxxum 180 pla 180 cv [ 186.286

Maxxum 180 cab 180 cv|206.207

MXM Maxxum 135 4x4 cab 141 ¢cv 146.000{131.400|118.260 {106.434 ]101.112 | 96.057 | 91.254 | 86.691 | 84.957 | 83.258
MXM Maxxum 150 4x4 cab 149 cv 163.000{146.700 [132.030 | 118.827

MXM Maxxum 165 4x4 cab 170 cv 181.000{162.900 [146.610

MXM Maxxum 180 4x4 cab 177 cv 196.000{176.400 [158.760

Magnum 220 4x4 cab 220 cv|291.288[233.030)209.727 |188.755 | 169.879 [ 161.385 [153.316
Magnum 240 4x4 cab 240 cv|328.765(263.012236.711 |213.040 | 191.736 [ 182.149 [173.042
Magnum 270 4x4 cab 270 ¢cv|350.000{280.000)252.000 |226.800 | 204.120 {193.914 [184.218
Magnum 305 4x4 cab 305 cv390.000

Modelo Poténci 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
5303 4x2 57 cv| 50.500| 40.400| 36.360

5303 4x4 57 cv| 55.300| 44.240| 39.816

5403 4x2 65cv| 53.400( 42.720| 38.448

5403 4x4 65cv| 63.200| 50.560| 45.504

5403 4x2 75cv 43.000| 38.700| 34.830| 33.089

5403 4x4 75¢cv 52.000 [ 46.800| 42.120 40.014

5600 4x2 75 cv 35.000 [ 33.250| 31.588 | 30.956 | 30.337
5600 4x4 75 cv 42.000 [ 39.900| 37.905 37.147 | 36.404
5603 4x2 75cv| 61.200] 48.960

5603 4x4 75cv| 72.800| 58.240

5605 4x2 75cv| 69.900| 55.920| 50.328 [ 45.295| 40.766 | 38.727| 36.791

5605 4x4 75¢cv| 75.700| 60.560| 54.504 [ 49.054 | 44.148| 41.941) 39.844

5700 4x2 85 cv 46.000 [ 43.700| 41.515 40.685 | 39.871
5700 4x4 86 cv 49.000 | 46.550| 44.223 | 43.338 | 42.471
5705 4x2 85cv| 82.000| 65.600f 59.040 [ 53.136| 47.822| 45.431( 43.160

5705 4x4 85cv| 88.000( 70.400| 63.360 | 57.024| 51.322| 48.756| 46.318

6300 4x4 Syncroplus 100 cv 57.000 [ 54.150| 51.443| 50.414 | 49.405
6300 4x4 Syncroplus/Cabinado 100 cv 68.000 [ 64.600| 61.370| 60.143 | 58.940
6300 4x4 PowerQuad 100 cv 64.000 60.800| 57.760| 56.605 | 55.473
6300 4x4 PowerQuad/Cabinado 100 cv 65.000 | 61.750| 58.663 | 57.489 | 56.339
6405 4x4 Syncroplus 106 cv 72.000 [ 68.400| 64.980

6405 4x4 Syncroplus/Cabinado 106 cv 85.000 80.750] 76.713

6405 4x4 PowerQuad 106 cv 80.000] 76.000 | 72.200

6405 4x4 PowerQuad/Cabinado 106 cv 91.000| 86.450 82.128

6415 4x4 Syncroplus 106 cv[114.000] 91.200| 82.080 | 73.872| 66.485 63.161

6415 4x4 Syncroplus/Cabinado 106 cv[134.000{107.200| 96.480 [ 86.832| 78.149| 74.241

6415 4x4 PowerQuad 106 cv[127.000/101.600| 91.440 | 82.296| 74.066 [ 70.363

6415 4x4 PowerQuad/Cabinado 106 cv[143.000114.400{102.960 | 92.664

6600 4x4 Syncroplus 121 ¢cv 74.000] 70.300 | 66.785| 65.449 | 64.140
6600 4x4 Syncroplus/Cabinado 121 ¢cv 85.000| 80.750 76.713| 75.178 | 73.675
6600 4x4 PowerQuad 121 cv 80.000 | 76.000 72.200| 70.756

6600 4x4 PowerQuad/Cabinado 121 cv 92.000 | 87.400| 83.030| 81.369

6605 4x4 Syncroplus 121 ¢cv 79.0001 75.0501 71.2981 67.733 | 64.3461 63.059 | 61.798
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6605 4x4 Syncroplus/Cabinado 121 ¢cv 91.000| 86.450| 82.128

6605 4x4 PowerQuad 121 cv 85.000( 80.750| 76.713

6605 4x4 PowerQuad/Cabinado 121 cv 98.000 | 93.100| 88.445

6615 4x4 Syncroplus 121 cv[132.000/105.600| 95.040 | 85.536| 76.982 | 73.133

6615 4x4 Syncroplus/Cabinado 121 cv[152.000/121.600{109.440 [ 98.496 | 88.646 | 84.214

6615 4x4 PowerQuad 121 cv[143.000]114.400{102.960 | 92.664 | 83.398

6615 4x4 PowerQuad/Cabinado 121 cv[163.000130.400{117.360 [105.624 | 95.062

7500 4x4 PowerQuad 140 cv 87.000 [ 82.650| 80.997

7500 4x4 PowerQuad/Cabinado 140 cv 98.000 | 93.100] 91.238 | 89.413
7505 4x4 PowerQuad 140 cv 102.000 96.900| 92.055

7505 4x4 PowerQuad/Cabinado 140 cv 115.000 {109.250 | 103.788

7515 4x4 PowerQuad 140 cv[160.000128.000{115.200 {103.680 | 93.312 88.646

7515 4x4 PowerQuad/Cabinado 140 cv[180.000 [ 144.000{129.600 [116.6401104.976 [ 99.727

7715 4x4 182 cv[220.000 [ 176.000

7810 4x4 Importado 200 cv 123.000

7815 4x4 Importado 200 cv 164.000

7815 4x4 202 cv|245.000{196.000

8300 4x4 Importado 240 cv 41.000
8400 4x4 Importado 260 cv 165.000 [161.700 158.466
8410 4x4 Importado 270 cv 193.000 [183.350 |174.183

8420 4x4 Importado 280 cv 226.000 {203.400193.230

8430 4x4 Importado 310 ¢cv|317.000]253.600

Land Track

Modelo Poténcial 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
LT 2804 YTO (s/cab.) 28 cv| 36.800

LT 8360 YTO (s/cab.) 28cv| 39.900

X404 YTO (s/cab.) 28 cv| 45.800

X904 YTO Turbinado (c/cab.) 28 cv|100.700

X1304 YTO (c/cah.) 28 cv|125.000

X754 YTO (s/cab.) 28 cv| 68.300

X804 YTO (c/cab.) 28 cv| 80.000

X1004 YTO (c/cah.) 28 cv| 98.000

LT 5504 YTO (c/cab.) 55 cv| 62.900

LT 754 YTO 75¢cv| 68.300

LT 904 YTO 90 cv| 90.000

LT 1024 YTO 120 cv[116.000

LT 1304 YTO 130 cv[125.000

Modelo Poténcig 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
Mistral DT 50 4x4 47 cv| 66.667| 53.334
Technofarm R60 4x2 58 cv| 62.800] 50.240
Technofarm DT 60 4x4 58 cv| 68.900( 55.120
Technofarm DT 75 4x4 68 cv| 77.000] 61.600

Rex DT 75 4x4 75cv| 94.444| 75.555
Glohalfarm 100 4x4 97 cv| 98.500] 78.800

Land Power 140 4x4 plant. 140 cv|152.300]121.840109.656
Land Power 140 4x4 cab. 140 cv [ 168.000 | 134.400{120.960
Land Power 165 4x4 plant. 165 cv[156.700125.360{112.824
Land Power 165 4x4 cab. 165 cv[172.200137.760|123.984
Land Power DT 180 plant. 180 cv|168.299

Land Power DT 180 cab. 180 cv|183.300

Massey Ferguson

Modelo Poténcial 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
MF 235 4x2 50 cv 26.000 | 24.700| 24.206 | 23.722
MF 250 4x2 50 cv 26.000 | 24.700| 24.206 | 23.722
MF 250 4x4 50 cv 28.000| 26.600| 26.068 | 25.547
MF 250 XE 4x2 Advanced 50cv| 50.000) 40.000f 36.000 32.400) 29.160| 27.702| 26.317

MF 250 XE 4x4 Advanced 50 cv| 54.000{ 43.200| 38.880  34.992| 31.493| 29.918 | 28.422

MEF 255 4x2 Advanced 55 cv| 54.000{ 43.200( 38.880  34.992) 31.493| 29.918 | 28.422

MF 255 4x4 Advanced 55cv| 58.000) 46.400{ 41.760 [ 37.584) 33.826| 32.134 [ 30.528

MF 265 4x2 65 cv 36.000 1 34.2001 33.516 1 32.846
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MF 265 4x4 65 cv 38.000] 36.100| 35.378 | 34.670
MF 265 4x2 Advanced 65 cv 50.000] 45.000| 40.500| 36.450| 34.628 | 32.896| 31.251| 29.689| 29.095 | 28.513
MF 265 4x4 Advanced 65cv| 69.000) 55.200( 49.680 [ 44.712| 40.241| 38.229 [ 36.317| 34.501| 32.776 | 32.121] 31.478
MF 272 4x2 73 cv 42.000) 39.900 39.102 | 38.320
MF 272 4x4 73cv 45.000| 42.750 | 41.895 41.057
MF 275 4x2 75 ¢cv 42.000 | 39.900 39.102 | 38.320
MF 275 4x4 75 cv 45.000 | 42.750| 41.895 | 41.057
MF 275 4x2 Advanced 75¢v| 79.000| 63.200f 56.880 [ 51.192| 46.073| 43.769 [ 41.581

MF 275 4x4 Advanced 75cv| 85.000| 68.000f 61.200 [ 55.080| 49.572| 47.093 [ 44.739

MF 5275 4x2 75cv| 79.000)| 63.200( 56.880 [ 51.192| 46.073| 43.769 [ 41.581| 39.502 | 37.527

MF 5275 4x4 75¢cv 62.000] 55.800| 50.220 | 45.198| 42.938| 40.791| 38.752 | 36.814

MF 283 4x2 83cv 47.000| 44.650 | 43.757 | 42.882
MF 283 Advanced 4x2 83cv| 89.000) 71.200f 64.080 [ 57.672| 51.905[ 49.310 | 46.844

MF 5285 4x2 85cv| 83.000| 66.400f 59.760 | 53.784 | 48.406| 45.985 [ 43.686| 41.502| 39.427

MF 5285 4x4 85cv| 96.000| 76.800f 69.120  62.208 | 55.987 | 53.188 [ 50.528 | 48.002| 45.602

MF 290 4x2 85 cv| 92.000 46.000| 43.700 | 42.826 | 41.969
MF 290 4x4 85 cv 50.000 | 47.500 | 46.550 | 45.619
MF 290 Advanced 4x2 85cv| 92.000( 73.600| 66.240 | 59.616| 53.654 [ 50.972| 48.423| 46.002 [ 43.702 | 42.828 | 41.971
MF 290 Advanced 4x4 85cv| 98.000| 78.400{ 70.560 [ 63.504| 57.154 [ 54.296 [ 51.581

MF 5290 Export 4x2 88cv| 96.000| 76.800f 69.120  62.208 | 55.987 | 53.188 | 50.528 | 48.002 | 45.602

MF 5290 Export 4x4 88 cv|100.000| 80.000{ 72.000 | 64.800| 58.320 | 55.404  52.634| 50.002 | 47.502

MF 292 4x2 102 cv 47.000 | 44.650 | 43.757 | 42.882
MF 292 4x4 102 cv 58.000 | 55.100| 53.998 | 52.918
MF 291 Advanced 4x4 105 cv|104.000| 83.200

MF 292 Advanced 4x2 105 cv 80.000| 72.000| 64.800| 58.320| 55.404| 52.634

MF 292 Advanced 4x4 105 ¢v|108.000| 86.400( 77.760 | 69.984 | 62.986| 59.836 | 56.845

MF 5310 4x4 105 ¢cv|112.000| 89.600( 80.640| 72.576| 65.318| 62.052 | 58.950| 56.002 | 53.202

MF 297 4x4 110 ¢cv 61.000| 57.950 | 56.791 | 55.655
MF 297 Advanced 4x4 120 cv|117.000| 93.600| 84.240| 75.816| 68.234 | 64.823| 61.582

MF 298 4x4 120 ¢v|130.000

MF 5320 4x4 120 ¢v|126.000]100.800( 90.720 | 81.648| 73.483 [ 69.809 | 66.319| 63.003 | 59.853

MF 610 4x4 110 ¢cv 55.000 | 53.900
MF 620 4x4 120 cv 56.000 | 54.880
MF 630 4x4 130 cv 68.000 | 66.640
MF 299 4x4 130 cv 76.000 | 72.200 [ 70.756 | 69.341
MF 299 Advanced 4x4 130 cv|140.000{112.000/100.800 | 90.720| 81.648| 77.566 | 73.687

MF 650 HD 4x4 138 ¢v|140.000{112.000{100.800 | 90.720| 81.648| 77.566| 73.687| 70.003 | 66.503 | 65.173 | 63.869
MF 660 HD 4x4 150 cv|160.000]128.000{115.200 [103.680 | 93.312 | 88.646 | 84.214| 80.003 | 76.003

MF 680 HD 4x4 173 ¢v]190.000152.000(136.800 [123.120|110.808 [105.268 [100.004 | 95.004 | 90.254

MF 6350 HD 4x4 190 cv{200.000 | 160.000{144.000 129.600

MF 6360 HD 4x4 220 cv|230.000]184.000{165.600 149.040

MF 7140 Cabinado 140 cv[210.000

MF 7150 Cabinado 150 cv [246.000

MF 7170 Cabinado 170 ¢v|253.000

MF 7180 Cabinado 180 cv]257.000

New Holland

Modelo Poténcial 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002

4630 4x2 63 cv 26.000
4630 4x4 63 cv 35.000
5030 4x2 750v 27.000
5030 4x4 750v 36.000
5630 4x2 80 cv 29.000
5630 4x4 80 cv 38.000
7630 4x2 105 cv 33.000
7630 4x4 106 cv|108.000| 86.400) 77.760 | 69.984 | 62.986| 59.836 | 56.845[ 54.002 [ 51.302| 50.276 | 49.271
7830 4x4 112.cv 43.000 | 42.140
8030 4x4 122 cv|117.000| 93.600) 84.240) 75.816 | 68.234| 64.823 | 61.582 [ 58.502 | 55.577 | 54.466 | 53.376
TT 3840 Std 55cv| 66.000) 52.800{ 47.520 [ 42.768

TT3840F 55 cv| 68.000f 54.400| 48.960 | 44.064

TT 3880 F 75¢v| 75.000) 60.000

TT 4030 Std 750v| 75.000

TL604x2E 62 cv| 68.000] 54.400f 48.960 | 44.064
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TL604x4 E 62 cv| 75.000| 60.000{ 54.000 48.600

TL654x2 E 61cv 34.000] 32.300 | 30.685| 29.151

TL654x4 E 61cv 43.000| 40.850| 38.808| 36.867

TL 70 4x2 71cv 28.000 | 27.440 | 26.891
TL 70 4x4 71cv 31.000| 30.380 [ 29.772
TL754x2E 75cv| 78.000| 62.400( 56.160 [ 50.544 | 45.490| 43.215[ 41.054| 39.002| 37.052 [ 36.311 ] 35.584
TL754x4 E 75cv| 84.000| 67.200f 60.480  54.432| 48.989| 46.539 [ 44.212| 42.002 | 39.902 | 39.104 | 38.322
TL 80 4x2 81cv 27.000 | 26.460 | 25.931
TL 80 4x4 81cv 41.000| 38.950 38.171 | 37.408
TL854x2 E 90cv| 80.245)| 64.196( 57.776 | 51.999| 46.799| 44.459| 42.236| 40.124

TL854x4 E 90cv| 89.000) 71.200( 64.080 | 57.672| 51.905| 49.310| 46.844| 44.502

TL 90 4x2 90 cv 35.000| 34.300 [ 33.614
TL 90 4x4 90 cv 41.000| 40.180 [ 39.376
TL954x2 E 98 cv 47.000| 42.300 38.070| 36.167 | 34.358 32.640

TL954x4 E 98 cv|100.000| 80.000{ 72.000 | 64.800| 58.320| 55.404 | 52.634| 50.002

TL 100 4x2 101 ¢cv 34.000| 33.320 [ 32.654
TL 100 4x4 101 cv 41.000| 40.180 | 39.376
TS 90 4x4 Canavieiro 91cv 73.000| 65.700| 59.130| 56.174| 53.365| 50.697 | 48.162

TS 100 4x4 105 cv 52.000| 46.800| 44.460| 42.237| 40.125 38.119

TS 110 4x4 109 cv 63.000| 56.700 | 51.030| 48.479| 46.055| 43.752| 41.564

TS 120 4x4 120 cv 63.000| 56.700| 51.030| 48.479| 46.055| 43.752| 41.564

TS 6000 Canavieiro 91 cv[105.000( 84.000

TS 6020 4x4 111 ¢v|120.000| 96.000

TS 6040 4x4 132 cv[134.000107.200

TM 110 4x4 110 ¢cv 40.000 | 39.200
TM 120 4x4 120 cv 39.000 | 38.220
TM 130 4x4 130 cv 39.000 | 38.220
TM 135 4x4 137 cv 83.000| 74.700| 67.230| 63.869| 60.675| 57.641| 54.759

TM 135 4x4 E 137 cv 81.000| 72.900| 65.610| 62.330| 59.213 | 56.252 | 53.440

TM 140 4x4 140 cv 46.000 | 45.080
TM 150 4x4 149 cv 88.000| 79.200| 71.280| 67.716| 64.330| 61.114| 58.058

TM 150 4x4 E 149 cv 88.000| 79.200| 71.280| 67.716| 64.330| 61.114| 58.058

TM 165 4x4 165 cv 92.000| 82.800| 74.520| 70.794 | 67.254 | 63.892| 60.697

TM 180 4x4 177 cv 125.000{112.500 101.250| 91.125

TM 7010 4x4 SPS 141 ¢v|189.000 | 151.200

TM 7010 4x4 Plant 141 cv[146.154[116.923

TM 7010 4x4 Exitus 141 cv[163.432[130.746

TM 7020 4x4 SPS 149 ¢v|208.230| 166.584 | 149.926

TM 7020 4x4 Plant 149 cv|166.656 | 133.325

TM 7020 4x4 Exitus 149 cv[183.394[146.715

TM 7030 4x4 SPS 168 cv[227.707 [182.166

TM 7030 4x4 Plant 168 cv[188.425[150.740

TM 7030 4x4 Exitus 168 cv|204.590|163.672

TM 7040 4x4 SPS 180 cv[243.034[194.427(174.984

TM 7040 4x4 Plant 180 cv[205.554 [ 164.443

TM 7040 4x4 Exitus 180 cv[221.269(177.015

T 7040 4x4 Importado 200 cv{270.000216.000

T 7060 4x4 Importado 223 cv|301.050)240.840

Modelo Poténcig 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
T3230-4 4x4 Série Classic 32.cv| 49.258| 39.406| 35.466

T3230-4 4x4 Série Brasil 32.cv| 58.812| 47.050( 42.345

T3230-4 4x4 Série Classic Fruteiro 32cv| 50.264] 40.211f 36.190

T3230-4 4x4 SB Super Estreito 32cv| 61.538

T5045-4 4x4 Série Brasil 50 cv| 73.070| 58.456( 52.610

T5045-4 4x4 SB Super Estreito 50cv| 76.962

T5045-4 4x4 Série Classic 50cv| 61.088] 48.870( 43.983 | 39.585| 35.627

T8075-4 4x4 Série Brasil 80 cv|101.600

TTA 18 4x4 18 cv| 41.452| 33.162| 29.845| 26.861| 24.175| 22.966 | 21.818] 20.727

T3230-2 4x2 Série Industrial 32cv| 53.130

T5045-2 4x2 Série industrial 50cv| 64.247

158 | AGRIWORLD



Modelo Poténcial 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
4-25M 25 cv| 46.041

2-50M 50 cv| 46.564

4-65M 65cv| 77.143

2-75M 750v| 65.985

4-80M 80cv| 87.873

4-85M 85cv] 91.258

Modelo Poténcial 2012 | 2011 | 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002
585 4x4 47cv| 57.983) 46.386( 41.748 | 37.573| 33.816{ 32.125[ 30.519| 28.993 | 27.543 | 26.992 | 26.452
885 4x2 84 cv 36.000 | 35.280
885 84 cv 51.000 | 49.980
985 4x2 103 cv 53.000 ) 51.940
985 103 cv 56.000 | 54.880
1180 118 cv 62.000 | 60.760
1380 135 ov 64.000 | 62.720
1580 145 cv 77.000 | 75.460
1680 150 cv 81.000 | 79.380
1880 180 cv 85.000 | 83.300
BF 65 4x2 65cv| 63.000f 50.400| 45.360 | 40.824

BF 65 65cv| 66.000f 52.800| 47.520 | 42.768

BF 75 4x2 75cv| 68.000) 54.400{ 48.960 [ 44.064

BF 75 750v| 72.050| 57.640| 51.876 | 46.688

BH 145 145 ¢v]149.000]119.200{107.280 | 96.552| 86.897 [ 82.552 | 78.424| 74.503 ] 70.778

BH 165 165 cv|155.700|124.560(112.104 [100.894 | 90.804  86.264 [ 81.951| 77.853 | 73.961

BH 180 180 cv|189.950{151.960)136.764 | 123.088 |110.779[105.240 | 99.978 | 94.979 | 90.230

BH185i 185 0v|205.950| 164.760148.284

BH205i 210 cv)239.000)191.200

BM 100 4x4 100 cv|111.250| 89.000) 80.100| 72.090 | 64.881| 61.637 | 58.555[ 55.627 | 52.846

BM 110 110cv]119.200| 95.360( 85.824| 77.242| 69.517 | 66.042 | 62.739| 59.603 | 56.622

BM 125 i 125 cv|125.650(100.520) 90.468 | 81.421| 73.279| 69.615| 66.134 | 62.828 | 59.686

A550 4x2 50 cv| 57.983| 46.386

A 550 4x4 50cv| 63.989] 51.191

A 650 4x2 66 cv| 63.574| 50.859

A 650 4x4 66 cv| 78.615| 62.892

A 750 4x2 78cv| 78.544| 62.835

A 750 4x4 78cv| 82.726] 66.181

A 850 4x2 85cv| 80.000) 64.000

A 850 4x4 85cv| 85.000) 68.000

A 950 4x2 95cv| 84.000{ 67.200

A 950 4x4 95cv| 91.000) 72.800

BT 150 150 cv|216.205]172.964

BT 170 170 cv|224.816[179.853

BT 190 190 cv|242.980]194.384

BT 210 215 cv[261.931{209.545

Modelo Poténcial 2010 | 2009 | 2008 | 2007 | 2006 | 2005 | 2004 | 2003 | 2002 | 2001 | 2000
1030 Standard 4x2 26cv| 50.266) 40.213[ 36.192 [ 32.572| 29.315| 27.849 [ 26.457| 25.134| 23.877 23.400 | 22.932
1030 Standard 4x4 26 cv| 55.817| 44.654| 40.188 | 36.169| 32.552| 30.925| 29.379| 27.910| 26.514| 25.984 [ 25.464
1145 Standard 4x4 39cv| 65.921) 52.737( 47.463 | 42.717) 38.445| 36.523 | 34.697| 32.962

1145 Standard 4x4 TDFI 39cv| 67.765| 54.212| 48.791| 43.912| 39.521| 37.545| 35.667 | 33.884

1050 Turbo Completo 4x4 50 cv| 66.925( 53.540( 48.186 [ 43.367 | 39.031) 37.079| 35.225| 33.464) 31.791| 31.155 [ 30.532
1155 Standard Completo 4x4 55cv| 78.503) 62.802f 56.522 | 50.870| 45.783 | 43.494 | 41.319

1155 Standard Completo SR 4x4 55 cv| 83.387| 66.710| 60.039 | 54.035| 48.631| 46.200| 43.890

1175 Completo 4x4 750v| 83.071| 66.457| 59.811 53.830

1055 STD 4x4 55cvl 72.9101 58.3281 52.4951 47.2461 42.5211 40.3951 38.3751 36.457 | 34.634 [ 33.941 33.262
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Os resultados confirmam o éxito do Grupo MERLO

UMA HISTORIA
DE FATOS

por isso que quando vemos guinchos
Ed escopicos e sistemas de movimentag&o
le vanguarda, o ponto de referencia

sempre é aMerlo. Cada unidade fabricada
manifesta o compromisso do Grupo em of erecer
a0s seus clientes sempre o melhor: méguinas
compactas e de facil manipulagdo, que garantam
uma prestacéo operativa, conforto e niveis de
eficiéncia e segurancainigualaveis.
A exclusiva especializago produtiva e a
capacidade de seguir cada um dos processos
buscando solugdes inovadoras até o minimo
detalhe confirmam a valida fil osofia empresarial
de uma organizagao integrada e evoluida.

Mais de 90% dos produtos séo desenhados e
fabricados na empresa; dai se originam os
enormes investimentos em |+D e industrializacéo
gue permitem produzir milhares de componentes
diferentes para a mais ampla gama de guinchos
telescopi cos disponivel no mercado.

A histéria do Grupo Merlo se conta atraves
dos seus resultados, marcados por anos de
experiéncia, cheios de ideias e inovages. Os
fatosfalam de um éxito internacional que
foi conseguido através de uma combinacao
de sabedoria, qualidade, tecnologia,
inteligéncia e respeito ao meio ambiente. No
Brasil continua ganhando a confianca dos
profissionais através da qualidade que
oferece e sua extensa gama de produtos.

A planta de S. Defendente di Cervasca
(Itélia) € umaestrutura produtiva, modernae
eficiente como poucas no mundo. A
automatizag&o se destaca acimade tudo e,
gracas a ela, podemos fabricar elementos de
carpintaria e hidréaulicos, pegas mecanicas,
elétricas e eletronicas, todas devidamente sob
controle, em cada uma das etapas do processo
de producéo.

A é&rea coberta dos estabel ecimentos supera 0s
180.000 m? e, gragas aos enormes investimentos
financeiros e os esforgos organizacionais, foi
possivel quintuplicar os volumes de produgéo em
menos de 10 anos.

Com os milhares de toneladas de ago que se
utiliza anualmente, poderiam ser construidas nove
torres Eiffel em tamanho natural e com aimensa
guantidade de eletrodo de solda, utilizado nos
Varios processos, se poderia dar a voltaao mundo.
E o que dizer dos mais de 400 km de tubos
hidréaulicos flexiveis e os milhBes de metros
cUbicos de gés para solda que evidenciam una
organizagdo integrada verticalmente, com
resultados recorde.

Um grande desafio tecnol 6gico que tem feito com
gue a empresa protagonize uma mudancga de
grande importéncia é a automagdo, que passa a ter
um papel primério, permitindo que as pessoas
desempenhem tarefas profissionais cada vez mais
interessantes.



PRODUTOS PARA MULTIPLAS NECESSIDADES

O amplo catalogo de produtos da M erlo contém solugdes tecnolégicas de Gltima geragéo com
inovador es sistemas para a manipulagdo, a elevacdo e o transporte de materiais e pessoas.

PANORAMIC

A gamade guinchos
telescopicos
voltados para o
sector de contrucao,
compreendendo 22
modelos, com
capacidade de carga
desde 2,5 até 12
toneladas e uma
aturade até 18
metros. Podem
circular a40 km/h e
entre suas caracteristicas técnicas destaca-se 0
movimento lateral do brago e a correcéo da
inclinagdo transversal do teto.

TURBOFARMER

A gama de guinchos telescopicos para trabalhos
agricolasinclui 18 modelos, com uma
capacidade de cargade 2,8 a 4,1 toneladas até
uma altura de 10 metros. A poténcia chega aos
140 cv e podem circular a40 km/h. Contam
com a homologag&o europeia para poder rebocar
outros equi pamentos.

MULTIFARMER

Definido pela empresa como “o trator agricola com brago
telescopico”. Sdo 8 model os com uma capacidade de carga
de 3 toneladas e altura maxima de 9 metros. Dispdem de
TDP mecénica traseira, com maxima poténcia e engate de
trés pontos, com homologagdo europeia para reboque.

A Merlo esta presente em numer0sos mer cados inter nacionais com outros produtos de sua extensa
linha de produtos, que cobre as necessidades de distintos tipos de cliente.

MPR

Veiculo que atua
como plataforma
aérea
autopropelida.

ROTO

Guindastes para trabalhar a
grande altura com torre
giratoria.

DBM

Auto
concretadoras
com carga
automatica.

CINGO
Micro tratores sobre
esteiras multi-uso.

E’_j MERLO

www.merlo.com
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Preencha seus dados:
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Bairro:
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Estado:
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revista.agriworld @agriworld.com.br
OLDMEN. Edigoes LTDA, Rua Alameda Suecia, 72. Jardim Europa 12919-160 Braganga Paulista SP CNPJ: 12.546.205/0001-56.

Ndmero:




m Wy CNXADCASE

THI TR LA

QUEM QUER MAIS
QUER CASE IH.
ESTEJA PREPARADO.

Pensas grande @ peasar Case M, & mancy redpiinels misdid sm peodubos e
sefykod ihdvadoies gua combinam alla becnalogia com o minimo de ehisbncia
em prdutadads 8 Caze M olanscn solupfes completac o conda com oma squpe
prepidada para atender g5 clientes na velocedsde que =les precisam com a
qualidade que eles meecem, Pof 555, quss guet mals gualidade, mais espein,
fmais recutimants @ mas produlnadade guer (350 1H
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IE| case|hbras| E facabook. comicasaihbrasil
E Bame o aplicativo Case [H Brasil na Apple Store A I .'(}ﬁ.: "
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Com a New Holland e Trelleborg vocé pode ir em qualquer lugar.

Blue Power: a melhor m:nnlng}n-efﬂ_ l_:rptgwg{_u!qjgnpggﬂn, design com o melhor dos pneus.

Lancado para comemorar 8 dupla vitorla da nha New Holland 77000 no prémbko “Trator do Ano®,
a edicko cspocial do TTOE0 Power Comand™ Blee Power o do T7OT0 Acuto Comand™ Blue
Power verm equipade com fransmissocs Poworshifft ¢ Continua, apolo para brago engonomico
Skte Winder Il. moniter de LCD Imtellview™ Nl sensivel o foque, acabamenios em il matalico,
elemenios em crompdo @ pneus Trelleborg. Por que o malbores resultados tém semprs uma bese silida,
Descubra o nove T9000 Blue Power com Prneus Treleborg mo sile: s newhollandbluepowear.compt.
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